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ÖZET 

Geleneksel büyüme modelleri, ülkeler aras�ndaki büy üme farkl�l�klar�n� genellikle 

ülkelerin sermaye birikimindeki (fiziki ve be �eri) farkl�l�klar ile aç�klamaktad�r. Ancak 

iktisadi büyümeye yeni yakla ��mlar bu farkl�l�klar� aç�klamaya yeni aç�l�mlar 

getirmektedir. Bu yeni aç�l�m ülkelerin büyüme düze yleri aras�ndaki farkl�l�klar� 

ülkelerin kültürel zenginlikleri, co �rafi konumlar�, sosyal sermayeleri ve kurumlar� 

aras�ndaki farkl�kl�larla aç�klamaktad�r. Bir ülked eki ki�i ve kurumlar aras� dikey ve 

yatay karakterli güvene dayal� ili �kileri gösteren sosyal sermaye, ilgili toplumun 

ekonomik ve sosyal alandaki ba�ar�s�n� do�rudan etkilemektedir. Sosyal sermaye, 

insanlar aras� güven, birlik ve bütünlük duygusuna dayal� olarak, i�birli�i ve ortak 

eylem potansiyelini harekete geçirmek suretiyle bir likte çal� �may� olanakl� hale getiren, 

toplumsal geli�imin yan� s�ra ekonomik geli�im aç�s�ndan da önem arz eden bir 

kavramd�r. 

Sosyal sermayenin varl��� ve ekonomik büyüme üzerindeki olumlu etkisi, son y�llarda 

yap�lan çal� �malarda sosyal bilimcilerin hem fikir oldu�u bir konu haline gelmi�tir. 

Azgeli�mi�lik sadece fiziksel ve be�eri sermaye eksikli�inden de�il, ayn� zamanda 

sosyal sermaye eksikli�inden de kaynaklanmaktad�r. Bu çal� �mada sosyal sermayenin 

ekonomik kalk�nmaya ne �ekilde katk�da bulunabilece�i incelenmektedir. Sosyal 

sermaye kalk�nma sürecinde çe �itli mekanizmalarla verimlilik art��� ve maliyet azal���na 

yol açmakta, devlet ve piyasa aras�nda tamamlay�c� ve ikame edici roller oynamaktad�r. 

Bu nedenle geli�mi� ülkelerde oldu �u gibi geli�mekte olan ülkelerin de sürdürülebilir 

kalk�nma politikalar�n� uygulayabilmeleri için sosy al sermayeyi geli�tirme yönünde 

çaba sarf etmeleri gerekmektedir. 

Anahtar Kelimeler: Sosyal Sermaye, Büyüme, Panel Veri Analizi 
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ABSTRACT 

Traditional economic growth models often explain the differences between countries 

with the differences in levels of capital accumulation (physical and human). However, 

new approach to economic growth offers various ideas to explain those differences. 

This new approach explains the differences between countries with the differences in 

the cultural endowments, geographical location, social capital, and institutions. Social 

capital that indicates relations based on trust, among people and organizations as 

horizontal or vertical character, directly affects achivement of any society in economic 

and social area. Social capital is a concept which is of importance for social as well as 

economic growth, in the sense that it enables �working together� through facilitating 

collaboration and joint action based on interpersonal trust and social cohesion within the 

society.  

In recent years, many social scientists agree that social capital is present and positively 

contributes to economic growth in the light of many studies. Under-development is 

caused not only by lack of physical and human capitals but also by lack of social 

capital. In this study, the different ways by which social capital can contribute to the 

economic development are investigated. Consequently, especially in less developed 

countries, it is necessary to improve social capital which is one of the basic externalities 

of economic well-being. 

Key Words: Social Capital, Growth, Panel Data Analys�s 
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G�R�� 

Ekonomik büyüme iktisatç�lar�n 18.yüzy�ldan günümüz e kadar hemen her dönemde en 

çok üzerinde durdu �u en önemli iktisadi kavramlardan biridir. Ekonomik  büyüme 

günümüzde de gerek geli �mi� gerekse geli�mekte olan ülkeler için küresel rekabet 

ortam�nda dikkate al�nmas� gereken en önemli sosyal  ve ekonomik konular�n ba��nda 

gelmektedir. 

Genel anlamda ekonomik büyümeden söz edebilmek için  hâs�lada bir art� � ve hâs�ladaki 

art���n sürekli olmas� gerekmektedir. Hâs�lada bir art� � meydana gelmezse, ekonomik 

durgunluk ya da gerileme söz konusu olacakt�r. Anca k bu art��lar uzun dönemde 

ülkenin sahip oldu �u üretim kapasitesinin ya da potansiyelinin geni �lemesi veya daha 

verimli kullan�lmas� ile ortaya ç�kabilece �inden, ekonomik büyüme, uzun vadeli bir 

ekonomik olgu olarak kar��m�za ç�kar. �

Büyüme literatüründeki teorik modeller, büyümeye yö nelik temel dü �ünce sistemati �ini 

yans�tmakta olup, a��rl�kl� olarak Neo-klasik ve Modern �çsel Büyüme teorileri üzerinde 

yo�unla�m��t�r. �lgili iktisat yaz�n�nda son elli y�ll�k dönemde ort aya at�lan ça �da� 

büyüme teorilerinde ise sosyal olgular�n önemi gide rek daha fazla vurgulanmaya 

ba�lanm�� ve günümüzde büyümenin dört temel üretim faktörü i le aç�klanmas� imkâns�z 

hale gelmi�tir. 

Son y�llarda sosyal sermaye kavram� sosyal sorunlar�n çözümü ve özellikle büyüme 

konusunda yeni bir yakla��m ve yeni bir teknik dil olarak de�erlendirilmektedir.  

Sosyal sermaye kavram�, özellikle son y�llarda çok kullan�lmas�na ve gittikçe artan bir 

önem kazanmas�na ra �men, kavram�n tarihi oldukça eskiye gitmektedir. So syologlar�n, 

toplumlar�n geli�imine, norm ve de�erlerin aktar�m�na ve kolektifli�in anlam�na giderek 

daha fazla önem vermeleri sosyal sermaye kavram�n� ilk olarak sosyologlar�n 

tan�mlamas�na neden olmu�tur. Sosyal sermayenin anlamsal geli�imi ile i�aret edilen, 

aç�k bir �ekilde �sosyal sermaye� kavram�n� kullanmam� � ancak sosyal sermaye 

�
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kavram�n�n anlam�n� temellendirecek görü �ler sunmu�, bilim insanlar�n�n 

yakla��mlar�n�n, sosyal sermayeyi önemli katk�lar� olan, örne �in, sosyolojik faktörlerin 

ekonomik davran��lar� etkiledi�i (˙etin, 2006:5) görü �ünü kabul eden Adam Smith ve 

Karl Marx ile ba�ta J.J. Rousseau, Thorstein Veblen, Max Weber, Ferdinand Tönnies ve 

Ernile Durkheim gibi birçok ara �t�rmac� ve dü �ünce adam�n�n çal� �malar� ile 1990�l� 

y�llardan itibaren popüler bir hale gelmi �tir (Altay,2007:4). 

Piyasa ekonomisinin ve demokrasinin etkin i�leyi�inde sosyal sermaye birikiminin 

olu�turdu�u �birlikte i � yapabilme� ve �payla �ma gücü� çok önemlidir. Bunlar�n zay�f 

kalmas� halinde piyasa ekonomisinde üretkenlik ve d emokrasi uygulamalar�nda 

eksiklikler ortaya ç�kabilmektedir. Birlikte ve org anize i� yapabilmek için güçlü bir 

sosyal sermayeye ihtiyaç duyulmaktad�r. Sosyal serm aye di�er sermaye türlerinde 

oldu�u gibi, üretken �ekilde kullan�lmas� ile bir anlam kazanacak ve miktar� 

artacakt�r(Cohen and Prusak, 2001:3). 

Sosyal sermayede di�er sermaye çe �itleri gibi kan�tlanabilir, incelenebilir, yat�r�m 

yap�labilir, yarar sa�lanacak hale getirilebilir ve etkin kullan�ld���nda 

büyüyebilmektedir (Cohen and Prusak,2001:27). Bu ba �lamda sosyal sermaye, gerçek 

ve potansiyel kaynaklar�n içinde sakl� olan, mevcut  ili�kiler a��ndan türetilenlerin 

toplam�n� içermektedir ( �amilo�lu,2002:154). Dolay�s�yla sosyal sermaye kavram�, 

sadece ili�kileri aç�klamaya yönelik bir kavram de �il, bu ili�kilerin etkin kullan�ld���nda 

tüm di �er sermaye çe �itleri gibi büyüme ve geli �me potansiyelini de aç�klayan bir 

kavramd�r. Son y�llar�n en önemli ekonomik ve sosya l kavramlar�ndan olan sosyal 

sermaye, ülkelerin ekonomik, siyasi ve sosyal alanl ardaki ba�ar�lar�yla do�rudan ilgili 

bir faktör olarak de �erlendirilmektedir (Woodhause, 2006: 84).  

Sosyal sermaye, insanlar aras�ndaki aktif ba�lant�lar birikiminden; insan �ebekelerini ve 

topluluklar�n� birbirine ba�layan ve i�birli�ini mümkün k�lan güven, kar ��l�kl� anlay�� ve 

ortak de�erlerle davran��lardan meydana gelmektedir (Cohen and Prusak,2001: 20).  

Sosyal sermayenin tipik unsurlar� aras�nda, yüksek düzeyde güven, sa �lam ki�isel 

�ebekeler ve canl� topluluklar, ortak anlay��la ortak bir giri�ime e�it kat�l�m duygusu 

yani bireyleri grup haline getiren her �ey bulunmaktad�r. Bu türden ba �l�l�k; i�birli�ini, 

sadakati, bilgiye ve yetene�e h�zl� eri�imi ve düzenli örgütsel davran� �� 

desteklemektedir. 
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Özellikle son yar�m yüzy�lda sosyal sermaye bir ser maye çe �idi olarak kabul edilmeye 

ba�lanm�� ve sosyal sermaye -ekonomik kalk�nma ili�kisini ortaya koyan birçok çal� �ma 

yap�lm��t�r. Kalk�nmada fiziki sermayenin rolünü ön planda tutan birçok kalk�nma 

politikas� ve modelinin, beklenen ba�ar�l� sonuçlar� elde edememi � olmalar� bu 

çal� �malar�n birço �unun odak noktas� olu�turmu�tur. Küresel üretim ve ticaretin 

do�as�ndan ortaya ç�kan de �i�meler de, geleneksel politikalar�n ba�ar�s�zl���nda önemli 

rol oynarken; kaynak zenginli�i bak�m�ndan do�al kaynaklar ve fiziki sermayenin 

öneminin göreli olarak azalmas�, buna kar ��l�k be�eri ve sosyal sermayenin giderek 

önem kazanmas� da bu ara �t�rmalar için ba �l�ca motivasyonu sa�lam��t�r.  

Rekabet gücü ve endüstriyel politika çal� �malar�nda ülkeler aras� farkl�l�klar� 

aç�klamada kültürel özelliklerin-de �erlerin önemine vurgu yap�lmas�yla birlikte, be �eri 

sermayenin bir tamamlay�c�s� olarak, yeni grup ve ö rgütlerin birbirlerine duydu �u 

güven ve ortakla �a çal� �malardan do�an "sosyal sermaye" kavram� giderek önem 

kazanmaya ba�lam��t�r. 

1980�li y�llar�n ortas�nda ekonomik büyümenin ö �eleri ile ilgili çal� �malarda bir art�� 

olmu�, ayr�ca yeni modern büyüme teorisi kapsam�nda i �gücü ve parasal sermaye gibi 

de�erlerin yan�nda be�eri sermaye ve bile�enlerini de, ülkeleraras� kurumsal ve co �rafik 

farkl�l�klar� da vekil olarak ele alan deneysel çal ��malar yap�lm��t�r. 

1990�lar�n sonlar�nda ekonomik büyüme ve geli �mede kültürel unsurlar�n önemini 

içeren yeni yakla ��mlar ortaya ç�km� �t�r. Sosyal sermayenin ekonomik hayattaki rolü 

norm ve de�erlerle ba�lant�l� olarak tart��maya ba�lanm��t�r. ˙al� �ma alan� olarak tam 

ayr�lmam�� olan ve bu nedenle be�eri sermaye teorisi gibi bir teori olarak ortaya 

konulamayan sosyal sermaye kavram�n�n ekonomik analizlerdeki kay�p ba�lant�y� 

(missing link) aç�klad� �� iddia edilmektedir. Temel olarak insan davran��lar�n�n sosyal 

ve kültürel yönüne a ��rl�k verilmekte, bunlar�n ekonomik uygulamalar� ele 

al�nmaktad�r. Sosyal sermaye tan�m� ile ilgili olarak pek çok iktisatç�n�n farkl� bak� � 

aç�lar� söz konusu iken tan�mlar�n ço �u fonksiyonel yöne a ��rl�k vermekte ve kolektif 

davran��lara vurgu yapmaktad�r. Sosyal sermayenin politik bilimlerdeki bu 

tan�mlanmas�n�n yan� s�ra sosyolojide sosyal uyum ( cohesion) ya da ekonomide 

özellikle ekonomik büyüme ile ili �kisi ele al�nmaktad�r (Fukuyama,2002:24). 
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B�R�NC� BÖLÜM 

 
EKONOM�K BÜYÜME VE EKONOM �K BÜYÜMEY � 

A˙IKLAYAN TEOR �K YAKLA�IMLAR 

 
Ekonomik büyüme iktisatç�lar�n 18.yüzy�ldan günümüz e kadar hemen her dönemde en 

çok üzerinde durdu �u en önemli iktisadi kavramlardan biridir. Ekonomik  büyüme 

günümüzde de gerek geli �mi� gerekse geli�mekte olan ülkeler için küresel rekabet 

ortam�nda dikkate al�nmas� gereken en önemli sosyal  ve ekonomik konular�n ba��nda 

gelmektedir. Bu bölümde ekonomik büyüme kavarm� 7 t emel alt ba�l�k alt�nda ele 

al�nmaktad�r. Bu alt ba�l�klar ekonomik büyüme kavram�, kaynaklar�, özellik leri, türleri, 

etkileri ve sonuçlar�, s�n�rlar� ve son olarak ekon omik büyüme modelleridir. 

 
1.1. Ekonomik Büyüme Kavram�  

 
En k�sa tan�m�yla ekonomik büyüme, has�lan�n reel o larak artmas�d�r. Ekonomik 

büyüme; belirli bir dönemde (genellikle bir y�lda) bir ülkede üretilen mal ve hizmet 

miktar�n�n zaman içinde artmas� (Ünsal, 2005:14) �eklinde tan�mlanmaktad�r. Yani bir 

ülkenin ekonomik büyümesi fert ba ��na GSY�H�n�n sürekli olarak artmas� anlam�na 

gelmektedir. Bir ülkede ekonomik büyümenin ne orand a meydana geldi�ini 

belirleyebilmek için ortalama büyüme h�z� ile y�ll� k büyüme h�z� hesaplanmaktad�r. 

Ekonominin büyüme h�z� , reel GSY�H�nin art�� oran�d�r. ��gücü do �al kaynaklar, 

sermaye gibi ekonomik de�erlerdeki fert ba��na bir y�ldan di�er y�la do�ru daha yüksek 

gelir sa�layacak �ekildeki art��lara �ekonomik Ekonomik büyüme� ad� verilmektedir 

(Ülgener, 1976:409).  

 
Di�er bir tan�mlamaya göre ekonomik büyüme; emek ve se rmaye gibi faktörlerin 

arz�ndaki art��lar�n veya üretimde kullan�lan faktörlerdeki birim ba��na dü �en hâs�la 

oran�ndaki art���n potansiyel milli gelirde yapt��� yükselmedir (Lipsey et al., 1984:732).  

�
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Genel anlamda ekonomik büyümeden söz edebilmek için  hâs�lada bir art� � ve hâs�ladaki 

art���n sürekli olmas� gerekmektedir (Karagül, 2002:1). Hâs�lada bir art� � meydana 

gelmezse, ekonomik durgunluk ya da gerileme söz kon usu olacakt�r. Ancak bu art��lar 

uzun dönemde ülkenin sahip oldu �u üretim kapasitesinin ya da potansiyelinin 

geni�lemesi veya daha verimli kullan�lmas� ile ortaya ç� kabilece�inden, ekonomik 

büyüme, uzun vadeli bir ekonomik olgu olarak kar ��m�za ç�kar. Ekonomik büyüme bu 

nedenle ekonominin arz cephesi taraf�ndan belirlenen bir olgudur (Kibritçio �lu, 

1998:3). Üretim imkanlar� e �risi, mevcut üretim faktörleri ve üretim teknolojis i veri 

iken (ceteris paribus), belirli bir dönemde ekonomi nin maksimum düzeyde üretebilece �i 

çe �itli ç�kt� (ürün) bile �imlerini gösteren bir e �ri iken; bir ülkenin üretim olanaklar� 

e�risinin veya uzun dönem toplam arz e �risinin sa�a do�ru kaymas�n� sa�layan sebepler 

iktisadi büyümenin temel faktörlerini olu �turmaktad�r.  

 
Üretim olanaklar� e �risinin sa�a kaymas�; sahip olunan k�t kaynaklar�n zaman içind e 

artmas�, niteliklerinin iyile�mesi ve üretim teknolojisindeki geli �meler sayesinde 

gerçekle �mektedir. Bu kaymalar�n arkas�nda hükümetlerin, üre tim faktörlerinin 

verimliliklerini artt�r�c� e�itim ve teknoloji politikalar�n�n ve fizikî sermaye stokunu 

art�r�c� altyap� yat�r�mlar�n�n da olabilece �i aç�kt�r (Kibritçio �lu, 1998: 2). 

 
Ekonomik büyüme; di �er bir yakla��mla, ekonomide mal ve hizmetlerin üretilebilme 

gücünün art�r�lmas� olarak tan�mlanabilir. Bir ekon omide üretim yap�labilmesi, di �er bir 

ifade ile ç�kt� üretilebilmesi için emek, fiziki se rmaye, be�eri sermaye ve do�al 

kaynaklar gibi girdiler, giri�imciler taraf�ndan teknolojik bilgi kullan�m�yla belli 

oranlarda bir araya getirilmesi gerekmektedir. Dolay�s�yla bir ekonominin üretim 

kapasitesi kullan�lan kaynaklar�n niteli�ine, niceli�ine ve kullan�lan teknolojiye 

dayanmaktad�r. Bu aç�dan ekonominin büyümesi veya e konominin üretim kapasitesinin 

artmas�, kullan�lan kaynaklar�n niteli�inde ve niceli�inde art��lar ve teknolojik 

ilerlemenin sa�lanmas� anlam�na gelmektedir. 

 
Asl�nda ekonomik büyüme; ilerleme, modernle �me, kalk�nma gibi kavramlar�n 

gerisindeki reel bir kar��l��� olan as�l kavramd�r. Ba�ka türlü bir ifade ile ilerleme, 

modernle�me, muas�r medeniyet seviyesini yakalama, kalk�nma söyleminin temel 

ta�lar�n� ekonomik büyüme denilen kavram olu �turmaktad�r. Bir ülkenin kalk�nmas�, 
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ilerlemesi, modernle�mesi için ekonomik büyümenin vazgeçilmezli �inden �üphe 

edilememektedir. (Ba�kaya,2011:1). 

 

Yaz� ve konu�ma dilinde büyüme yerine ara s�ra benzeri terimleri n kullan�ld���na 

rastlan�r (Ülgener,1976:209). Geli �me ve kalk�nma terimleri bunlar�n ba��nda 

gelmektedir. �ktisatta bu kavramlar�n farkl� anlamlara geldi�ine dikkat çekilmi �tir. 

Ekonomik büyüme, sadece üretimin ve ki �i ba��na gelirin artmas� olarak kabul 

edilirken; kalk�nma, üretimin ve ki �i bas�na gelirin artmas�n�n yan� s�ra, bir toplumda  

iktisadi ve sosyo-kültürel yap�n�n da de �i�mesi ve yenilenmesi anlam�na gelmektedir 

(Han ve Kaya, 2002:6). Ekonomik büyümeyi, buna göre , "ülke ekonomisinin temel 

de�i�kenlerinde (i�gücü, tabii kaynaklar, sermaye) ki �i ba��na daha yüksek bir reel 

has�la sa�layacak �ekilde gövde ve hacim geni �lemeleri" olarak tan�mlamak 

mümkündür. (Tanr�kulu,1983:3). 

 
Özetle bir ekonomi için, ekonomik büyüme; ekonomi t am istihdamda iken, mevcut 

üretim faktörlerinin daha verimli kullan�lmas�yla ü retimde meydana gelen art��lar ve 

ekonomi tam istihdamda iken, kullan�lan kaynak miktar�ndaki art��lar �eklinde iki 

aç�dan ifade edilebilir. 

 
Ekonomik büyüme bir ekonomide ya �anan geli�melerin say�sal art��larla ifade edili� 

�eklidir. Ölçümlerde birçok kriterin kullan�ld� �� bilinmekle birlikte, ekonomik büyüme 

ki�i ba��na reel hâs�lada meydana gelen sürekli art� � olarak tan�mlanmaktad�r. Buna 

göre, bir ekonomide ekonomik büyüme belli bir dönem de bir önceki döneme göre 

üretilen mal ve hizmet miktar�ndaki art� � olarak tan�mlanabilir. Büyüme sadece fiziksel 

sermayedeki art��lardan olu�mamakta; sermayenin niteli�ini belirleyen teknolojik 

geli�me, e�itim, ölçe �e göre artan getiri, sanayinin daha iyi örgütlenmes i gibi unsurlar 

da büyümeyi belirleyen faktörler aras�nda yer almak tad�r (Köse, 1992:23). 

 
K�sa dönemde üretim art� �lar�, sürekli olmas� beklenemeyecek durumlar sonras � ortaya 

ç�km� � olabilir. Sava� sonras� dönemlerde, konjonktürel dalgalanman�n bel irli k�sa 

dönemlerinde, tar�msal verimin birkaç y�l yüksek ol du�u dönemlerde bu tür art� �lara 

rastlanabilir. Dolay�s�yla üretim art� ��n�n tesadüfî nedenlere dayanmas� söz konusu 

olabilir. Ancak iktisadi büyümeye i �aret eden üretim art� ��, uzun dönemde ülkenin 

üretim ölçe �inin veya potansiyelinin geni�lemesi veya daha üretken kullan�lmas� 
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sayesinde gerçekle �mektedir. Dolay�s�yla, iktisadi büyüme k�sa dönemli  statik bir olgu 

de�il, uzun dönemli dinamik bir olgu olarak ifade edil ebilir(Taban, 2008: 1). 

 

1.2. Ekonomik Büyümenin Kaynaklar� 

 
Ekonomik büyümeye kaynakl�k eden faktörlerin tespit inde öncelikle üretim 

fonksiyonuna ba�vurulmas� gerekir. ˙ünkü ekonomik büyüme bir üretim  art���d�r. 

Üretim fonksiyonu, üretilen ç�kt� miktar� ile üreti mde kullan�lan girdiler ve teknoloji 

aras�ndaki ili�kiyi gösterirken üretim fonksiyonu da belirli (veri ) bir teknoloji düzeyinde 

belli bir girdi bile�imi ile elde edilebilecek maksimum üretim miktar�n�  göstermektedir 

(Bocuto�lu, Berber, ˙elik, 2000:388). ˙�kt� üretimi, �Serma ye ve ��gücü/Emek 

girdilerinin teknoloji yard�m�yla kullan�lmas� ile gerçekle �mektedir. Teknoloji; emek ve 

sermaye de�i�meksizin ç�kt� miktar�n�n artmas�n� sa �layan üretim yöntemleri ve 

kullan�lan makine ve teçhizata ili �kin bilgi olarak tan�mlan�r. ˙�kt�daki, üretim 

faktörlerindeki -i �gücü (emek) ve sermaye- art� � ya da teknolojik geli�meler yoluyla 

sa�lanmaktad�r. Ekonomik büyümeyi ve ülkeler aras�ndak i gelir düzeyi farkl�l�klar�n� 

anlamak için, üretim faktörlerinin büyümesini ve te knik bilginin geli�mesinin 

belirleyicilerini bilmek gerekir (Fischer and Dornbusch, 2001:263). Üretim 

fonksiyonuna ki�ilerin sahip oldu�u do�al yetenekler, zeka ve e�itimle kazan�lan 

yetenekleri dahil etmek mümkündür. Bazen ö �renim ve e�itimin büyüme üzerindeki 

potansiyel katk�s�n� vurgulamak için, üretim fonksi yonu be�eri sermayeyi ayr� bir girdi 

olarak ele alacak biçimde yaz�l�r. Asl�nda daha nit elikli emek olarak ifade edilen bir 

girdi olarak be�eri sermaye, bireylerin sahip oldu�u gelir kazanma potansiyelinin 

de�eridir. Be�eri sermayenin ayr� bir girdi olarak yer ald��� üretim fonksiyonu a �a��daki 

�eklide ifade edilmektedir: 

 
Y= A f (K,H,N) 

Y: ˙�kt� Düzeyi 

A: Teknoloji 

K: Sermaye 

N: ��gücü 

H: Be�eri Sermaye 
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Makro düzeyde ele al�nd� ��nda toplam üretim fonksiyonu a �a��daki gibi de yaz�labilir. 

 
Q=T f(E,S,D,M) 

Q: Toplam Üretim 

T: Teknoloji 

E: Emek 

S: Sermaye 

D: Do�al kaynak 

M: Müte �ebbis 

 
Fonksiyonlarda �H,N,M,E� fonksiyon bile �enlerinin do�rudan veya dolayl� olarak 

emek/i�gücü/insan kayna �� ile ilgili oldu�u aç�kt�r. Büyümenin kaynaklar� irdelenirken 

ilk ba�vuru noktas� üretimde kullan�lan belirtilen bu gird iler olacakt�r. Üretim 

faktörlerinin miktarlar�nda ya da verimlili �inde meydana gelebilecek art��lar ile 

teknoloji de sa�lanacak de�i�im, üretim art� ��nda etkili olabilecek temel faktör 

durumundad�r (Bocuto�lu, Berber, ˙elik, 2000:388). 

 

1.2.1. Sermaye 

 
Sermaye veya kapital; ekonomi biliminde mal üretmek  için kullan�lan makine, fabrika 

gibi fiziksel araçlard�r. Ba �ka bir ifade ile iktisatta sermaye �do �ada serbest biçimde 

bulunmayan fakat insan taraf�ndan üretilmi � üretim araçlar�� olarak tan�mlanmaktad�r. 

Di�er bir deyi�le ise sermaye, bir ekonomi ya da firmada üretilen üretim araçlar� 

stokudur. Özetle sermaye (K), üretim art� ��na katk� sa�layan tüm mallar� ifade 

etmektedir. 

 
Üretimde kullan�lan aletler, makineler, sanayi gere çleri, ula ��m araçlar�, donan�mlar 

fiziki sermayeyi olu�turur. Sermaye birikimi ise bir firma veya ülkenin;  belirli bir 

dönemde üretebilece �i mal ve hizmet toplam�d�r. Özellikle eme �in (i�gücünün) yo �un 

olarak kullan�ld��� baz� hizmet sektörlerinde ve tar�m sektöründe üre tim kapasitesinin 

sermaye birikimine ba��ml�l��� görece zay�f olsa da sermaye birikimi olmaks�z�n bir 

üretim faaliyetinden bahsetmek oldukça güçtür (Sayg �l�, Cihan ve Yurto�lu,2002:11). 
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Sermaye stokundaki bir art�� üretimin artmas�na neden olmaktad�r. Artan sermaye  stoku 

öncelikle üretken kapasitenin art� ��na neden olacakt�r. Artan kapasite ise kullan�ld��� 

sürece, üretim art� ��n� ve dolay�s�yla ekonomik büyümeyi sa �layacakt�r. ��gücü ve fiziki 

sermaye bile�imi ekonomik büyüme için kilit noktalardan bir tane sidir. Bunun yan�nda 

fiziki sermayedeki art�� ile birlikte emek ba��na dü �en sermaye miktar�n�n art��� 

verimlili�i art�racak ve ki�i ba��na üretim art� �� ile birlikte ekonomik büyüme süreci de 

h�zlanacakt�r. Bir ülkede sermaye stokundaki art� �lar yat�r�m miktar�ndaki de�i�melere 

ba�l� olarak belirlenmektedir. Sermaye kavram� bir stok de�i�keni ifade ederken yat�r�m 

bu stoka yap�lan ilaveleri ifade etmektedir.  

 
Sermaye birikiminin ekonomik büyüme üzerindeki rolü  konusunda tam bir görü � birli�i 

yoktur. Örne �in, Blomstrom, Lipsey ve Zejan (1996) nedensellik s�namalar�n�n sermaye 

birikiminin ekonomik büyümeyi uyarmas�ndan daha çok  ekonomik büyümenin sermaye 

birikimini uyard���n� gösterdi �ini; sabit sermaye yat�r�mlar�n�n ekonomik büyümeni n 

anahtar� oldu�unu gösterir hiç bir kan�t olmad� ��n� ifade etmektedirler. Di�er yandan, 

bu ara�t�rmac�lara göre kurumlar, ekonomik ve politik ikli m ile e�itim, do�rudan 

yabanc� sermaye yat�r�mlar�, dü �ük nüfus art� �� ve yat�r�mlar�n etkin kullan�m�n� 

özendiren iktisat politikalar� ekonomik büyümenin t emel belirleyicileridir. King ve 

Levine (1993) gibi iktisatç�lara göre ise; sermaye birikimi; ekonomi büyümeyi etkileyen 

temel bir unsur olarak de�il, sadece ekonomik büyümenin bir özelli �i oldu�unu 

savunmu�lard�r. Neo-klasik büyüme kuram�n�n temelini olu �turan Solow�a göre ise 

sermaye birikimi ekonomik büyümenin belirleyicisidi r. Ancak uzun dönemde 

geçerlili �ini yitirmektedir. Bunun yerine ise; teknolojik geli�meler ön plana 

ç�kmaktad�r. Ayr�ca Keynesyen ve post Keynesyen ikt isatç�lara göre de ekonomik 

büyümenin temel belirleyicisi yat�r�m art� �lar�d�r.  

 
Ekonomik büyümenin en önemli unsurlar�ndan biri ola n, sermaye stokundaki art���n 

kayna��, net yat�r�mlardaki art��la beraber, bu yat�r�mlar�n verimlili�idir. Üretim 

sürecinde yeterli sermaye kullan�lmazsa, üretimde v erimlilik dü �ecektir. Üretimde 

verimsizlik ise belirli bir süre sonra ekonomik büy ümede negatif etki yaratabilmektedir. 

Ülkelerin ekonomik büyüme seviyelerinin yükselmesi için, yeni yat�r�mlar�n artmas� 

bunun için ise makroekonomik politikalarda istikrar  sa�lanmas�, anar�iyi ortadan 

kald�racak sosyal ve siyasi istikrar�n sa�lanmas�, bireylerin belirli ölçülerde tasarruf 

yapmaya özendirilmesi ve bu tasarruflar�n zamanla y at�r�mlara dönü �mesinin 
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sa�lanmas�, finansal sistemin gerçek görevini yerine g etirmesi, üretim girdi 

maliyetlerinin azalt�lmas� ve yat�r�m� kolayla �t�r�c� kararlar�n al�nmas� gerekmektedir 

(Tezel, 2000:96). 

 
Di�er taraftan, teorik ve ampirik düzeylerde yap�lan b irçok çal� �ma sermaye birikiminin 

ekonomik geli�medeki belirleyici etkisini vurgulamaktad�r. Sermaye birikiminin 

ekonomik geli�menin temelini olu�turdu�u görü �ü A. Smith�e kadar uzanmaktad�r. A. 

Smith�e göre ekonomik büyüme ve verimlilik art� �� sa�lamada büyük önem ta ��yan 

uzmanla�ma ve i�bölümünün gerçekle �mesi sermaye birikimini gerektirmektedir. 

Sermaye birikimi dolay�s�yla ortaya ç�kacak üretimi n mekanizasyonu sürecinin etkileri 

K. Marx��n analizlerinin odak noktas�n� olu �turmaktad�r. Klasik iktisatç�lar yan�nda 

Keynezyen ve Post-Keynezyen iktisat gelene�inde de yat�r�mlar ekonomik büyümenin 

ana unsuru olarak ele al�nmaktad�r. Post-Keynezyen yakla��mda talepdeki art�� 

yat�r�mlar� uyarmakta, yat�r�mlar sonucu ortaya ç�k acak içsel ve d� �sal ekonomiler 

dolay�s�yla verimlilik ve ekonomik büyüme ivmelenme ktedir. Di�er taraftan, bu 

yakla��mda yat�r�mlar�n yeni teknolojilerin ortaya ç�kmas �nda ve/veya yay�lmas�nda 

önemli bir i �lev gördü �ü kabul edilmektedir. Örne �in, Kaldor (1957), Kaldor ve 

Mirrlees (1962) taraf�ndan geli�tirilen modellerde teknolojik geli�me yat�r�mlar�n bir 

fonksiyonu olarak ele al�nmaktad�r. Sermaye birikimi; istihdam art��� ve teknolojik 

geli�menin, dolay�s�yla da ekonomik büyümenin temel beli rleyicilerindendir ve sermaye 

birikiminin belirleyici rolünü ihmal ederek ülkeler in kalk�nma ve ekonomik 

büyümelerini aç�klamak mümkün de �ildir (Bulutay, 1995a:5, 1995b:1). De Long ve 

Summers (1992), Levin ve Renelt (1992) taraf�ndan yap�lan çal� �malar ekonomik 

büyüme ve yat�r�mlar aras�nda pozitif yönlü güçlü b ir ili�ki oldu�unu ortaya 

koymaktad�rlar. Genel olarak, yat�r�mlar�n, dolay�s �yla da sermaye birikiminin, 

ekonomik büyümedeki öneminin ba �l�ca nedenleri �unlard�r (Bulutay, 1995b:5): 

 
• Yat�r�m ölçek ekonomilerinin ve artan getirinin tem elini olu�turur, 

• Yat�r�m yeni teknolojilerin kullan�lmas�n� sa�layan temel araçt�r, 

• Yat�r�m deneyim kazanma ve yaparak ö �renme imkan� sunmaktad�r, 

• Yat�r�m sosyal sermayenin ve çe �itli d��sall�klar�n temelini olu�turmaktad�r, 

• Yat�r�m verimlili�i yüksek çal� �ma alanlar� yaratmaktad�r. 
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1.2.2. Do�al Kaynaklar 

 
Do�al kaynaklar üretim faktörü hammadde ve topraktan o lu�ur. Do�al kaynaklar (N), 

yeralt� ve yerüstü kaynaklarla, tabiat�n sahip oldu �u her türlü unsur do �al kaynaklar 

tan�m�n�n içine girmektedir. Toprak tar�m ve ta � ve topra�a dayal� sanayi benzeri 

alanlarda hammadde olma ve mal ve hizmet üretimi iç in kurulacak bir tesisin in�aas� 

için gerekli olan arazi anlam�nda gayrimenkul olma özelli �i ile ortaya ç�kar. Do �al 

kaynaklar�n ekonomik büyümeye etkisi bu kaynaklar�n  kullan�m�ndan elde edilen 

verimle orant�l�d�r. Dünya üzerinde zengin do �al kaynaklara sahip birçok ülkenin 

ekonomik gücü bu ülkelere oranla do �al kaynaklar� k�s�tl� ülkelerden daha fazlad�r. 

Bilindi�i gibi do�al kaynaklar�n arz� sabittir. Ancak do�al kaynaklar�n arz�n�n sabit 

olmas�na ra�men zaman içinde ormanlar�n azalmas�, yeralt� zengi nliklerinin yok olmas� 

gibi baz� de�i�meler ortaya ç�kabilmektedir. Bu nedenle do �al kaynaklar�n azalmas�, 

de�erlendirilme noktas�nda yeni teknolojilerin geli�tirilmesine neden olmaktad�r. Yirmi 

birinci yüzy�l ekonomilerinde büyümenin anahtar� gi ttikçe azalan do �al kaynaklardan 

maksimum fayda sa�layacak teknolojiler geli�tirmek, yenilenebilir enerji kaynaklar� 

kullanan üretim sistemleri yaratmakt�r. 

 

1.2.3. ��gücü 

 
��gücü (L), Emek, üretimin temel ö �esi olup, insan faaliyetinin üretime kat�lmas�d�r. 

Klasik üretim fonksiyonlar�ndaki (L) emek faktörünü n bilgi, beceri, deneyim ve yetenek 

düzeyi hakk�nda içeri �e sahip de�ildir. Buradaki i�gücü, ortalama yetenek düzeyindeki 

fiziki eme�i sembolize etmektedir. ��gücü bir ekonomide çal� �abilir ya�taki nüfusla 

ifade edilmektedir.  

 
��gücü miktar�n�n artmas� ile birlikte, daha fazla is çi ile daha fazla üretim gerçekle �mesi 

beklenmektedir. Ancak, artan emek ile birlikte, sermaye de artmad��� sürece, bir süre 

sonra, emek ba��na düsen sermaye miktar� azalacakt�r ve eme �in üretkenli �i de 

dü �meye ba�layacakt�r. Yani, emek sermaye oran�nda, emekten kaynaklanan bir art��, 

bir süre sonra azalan verimlerin devreye girmesiyle  üretkenli �in dü �mesine yol 

açacakt�r. Bunun aksine, nüfus art� ��n�n yüksek olmas�, ülkenin ekonomik büyüme 

performans�na olumlu katk�da da bulunabilir. Romer� e göre bir ülkenin nüfusu ne kadar 

fazla ise üretim süreci sonunda ortaya ç�kan bilgin in sebep oldu�u d��sall�klardan 
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faydalanan insanlar�n say�s� da o kadar fazla olacakt�r (Romer,1986:1003). Bilginin 

daha fazla insan taraf�ndan kullan�lmas� da insan sermayesi stokunu art�rarak, 

büyümeye olumlu katk�da bulunabilecektir. Dolay�s�y la, ekonomik büyüme oran� ile 

nüfus oran� aras�nda do �ru orant�l� bir ili�ki oldu�u da söylenebilir. Buna literatürde, 

nüfus ya da ölçek etkisi denilmektedir. Nüfusun büy üme sürecine etkisi üretim 

a�amas�nda olu�an teknik bilginin daha fazla nufüs taraf�ndan payl a��lmas� ve bilginin 

üretime daha fazla olarak girmesi sonucunu olu �turmaktad�r (Atamtürk,2007:3). 

 

1.2.4. Teknolojik Geli�me 

 
Teknolojik geli�meler toplumsal alanda sosyo kültürel etkiler yarat �rken ekonomide 

üretim süreçlerinde ve organizasyon yöntemlerinde ö nemli etkiler yapmaktad�r. Bu 

ba�lamda kal�c� ekonomik, sosyal ve siyasal dönü �ümleri de beraberinde getiren 

teknolojik geli�meler insanl�k tarihinde devrim etkisi yapm��t�r. Örne �in ate�, tekerlek, 

yelkenli, barut ve matbaa. ˙a �da� dünyan�n ba �lang�ç noktas�n� olu �turan sanayi 

devrimi ise, buhar gücü ve elektrik enerjisinden so nra bilgi teknolojisi ile üçüncü 

a�amas�na girmi�tir. Sosyo ekonomik geli�me sürecinde tar�m devrimi birinci dalga, 

sanayi devrimi ikinci dalga, enformasyon devrimi üç üncü dalga olarak ifade 

edilmektedir(Toffler and Toffler,1996:5).  

 
Teknoloji; mal veya hizmet üretimi için gerekli bil gi, organizasyon ve tekniklerin 

bütününü ifade eder. Teknolojik geli �me, daha kaliteli, daha çok miktarda, daha az 

maliyetle üretim imkân� sa �layan bilgiyi ortaya ç�karma olarak tan�mlanmaktad� r. 

Ülkelerin ekonomik büyüme oranlar�n� belirleyen en önemli unsurlardan birisi 

teknolojik geli�medir. Teknolojik geli�menin ekonomik bak�mdan bir anlam ifade 

edebilmesi için, kâr veya zarar etmeyi göze alacak biçimde bir firmada yenilik olarak 

uygulamaya koyulmas� gerekmektedir (Kibritçio �lu, 1998:5). Teknolojik geli�me; 

bulu�, yenilik, yay�lma olarak üç a �amada incelenebilir. Bulu�; yeni bir fikir ortaya 

konmas�, yenilik; bulu�un kullan�ma geçirilmesi, yay�lma ise yenili �in firmalar aras�nda 

ya da kullan�c�lar aras�nda yayg�nla�mas�d�r. 

 
Sanayi devrimiyle birlikte yeni bulu�lar�n h�z kazanmas� teknolojik geli�menin 

ekonomik büyüme üzerine etkisi iktisatç�lar�n ilgis ini daha çok çekmeye ba �lam��t�r. 

�ktisat kuram�nda teknolojik geli�menin içselle �tirilmesine yönelik çabalar�n ç�k� � 
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noktas� Schumpeter�dir. �ktisat kuramlar� aç�s�ndan teknolojik geli �menin ekonomik 

büyümeye etkisine de �inen ilk iktisatç� olmu �tur. Shumpeter, �yeni ürünlere dayanan 

rekabetin, var olan ürünlerin fiyatlar� üzerindeki marjinal de�i�ikliklerden daha önemli� 

oldu�unu vurgulam��t�r. Schumpeter sanayi devrimi sonucu olu�an toplumlar�n 

ortaça �da ya�ayan toplumlardan daha mutlu olmad���n�, bu kapitalist sürecin insan 

hayat�n� berbat etme serbestli�ine sahip oldu�unu ve böylece insanlar� kendi 

yöntemleriyle ba � ba�a b�rakt���n� belirterek; bütün ekonomilerde rekabetçi üstünl ü �ün 

teknolojik geli�melerden kaynakland���n� negatif bir tav�rla belirtmi�tir (Tezel, 

2000:19). Shumpeter�in yakla��m�na göre, teknolojik yenilik ekonomik geli �menin ve 

ekonomideki dalgalanmalar�n ana unsurunu olu�turmaktad�r. Shumpeter ekonomik 

geli�menin nitelikli ve büyük ölçekli bir analizini yapa rken teknolojik geli�meyi 

merkezi bir konuma yerle�tirmi� ve kapitalist ekonominin dinamik sistemine vurgu 

yapm��t�r. Schumpeter��n yakla ��m�nda teknolojik yenilik süreklili �i olmayan, mevcut 

teknolojiden bir kopu� ifade eden, nitel ve radikal bir de�i�ikliktir. Shumpeter�e göre 

müte �ebbis, yeni teknoloji sayesinde a��r� kar elde eder ve tekel konumuna gelir. Bu 

yeni teknolojinin di�er giri�imciler taraf�ndan da kullan�lmas�yla kar normal seviyelere 

dü �er, ard�ndan yeni bir teknolojik geli�menin yarat�lmas� ve bu geli�meyi yaratan 

müte �ebbisin a��r� kar elde etmesiyle süreç yenilenir (Ansal, 2004 : 41).  

 
Marx da t�pk� Shumpeter gibi yeniliklerin kapitalist ekonomide rekabetçi üstünlü �ün en 

ba��nda gelmekte oldu�unu ifade etmi�, teknolojik geli�menin kalk�nma süreçlerine 

etkisini vurgulam��t�r. Marxsist dü �ünü � aç�s�ndan teknolojinin ekonomik geli �meye 

etkisi s�n�f ili�kileri temelinde irdelenmi�tir. Marx�a göre üretim do �rudan do�ruya 

sermayenin büyümesi ve kar amac�yla yap�l�r. Sermay edar emek sürecinin çe �itli 

ö �elerini sat�n al�r bir araya getirir ve i�çileri belirli bir üretim organizasyonu ile öbür 

ö �eler üzerinde çal� �t�r�r (Ansal, 2004:44).  

 
Ekonomik büyüme sürecinde kaynak tahsisinde yap�lan  de�i�iklikler ile etkinlik 

derecesinde elde edilen kazançlar, teknolojik geli �me sayesinde elde edilen verimlilik 

art���yla bütünle �ir. Toplam üretimde sanayini pay�n�n artmas�, ürün çe �itlili�i, 

verimlilik ve kalite de ki art��lar teknolojik geli�menin bir sonucudur (Yücel, 1997:65). 

 
Yeni teknolojilerin yarat�lmas� rekabetçi ekonomini n tamamlay�c� bir parças�d�r. 

Bununla birlikte yeni teknolojilerin geli�tirilmesi dinamik bir süreçtir. Schumpeter�in 
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yarat�c� y�k�m olarak ifade etti�i eski teknolojilerin yeni teknolojiler taraf�ndan saf d��� 

b�rak�lmas�d�r. Yarat�c� y�k�m ekonomik geli �menin merkezinde yer al�r çünkü yeni 

teknolojiler artan yat�r�ma yol açar ve sonuçta dah a iyi performans gösteren 

teknolojilerin kullan�lmas�na bu da yüksek oran ver imlili�e neden olur.  

 
Büyüme sadece üretim faktörlerinin miktar�ndaki art ��la sa�lanamaz. Faktörlerin 

miktar� sabit kalsa bile, bunlar�n verimliliklerindeki bir art��, büyümenin gerçekle �mesi 

için yeterli ko �ullar� sa�layabilecektir. Verimlilik art���; üretimde kullan�lan sermaye, 

emek ve di�er faktörlerin miktar� de �i�mezken, daha fazla üretim yap�labilmesidir. 

Bunun en önemli belirleyicisi de teknolojik de �i�imdir. Ekonomi d���nda geli�tirilen 

yeni bir teknolojinin, üretim sürecinde kullan�lmas � ile birlikte ayn� maliyet düzeyinde 

daha fazla üretim olana �� elde edilebilecektir. Teknolojik de�i�im, verimlili�i iki 

a�amada etkilemektedir. Öncelikle, teknolojik ilerlem e; bilgi birikiminin geli�tirilmesi 

ya da yeni bir icatla sa�lanmal�d�r. Ancak bilgi, kullan�lmad��� sürece, tek ba ��na hiçbir 

i�e yaramayacakt�r. Bilgi yeni bir ürünün üretiminde ya da mevcut bir ürünün daha 

verimli �ekilde üretimi için kullan�ld� ��nda yenilikten söz etmek mümkün olacakt�r 

(Case and Fair, 1989:508). Üretim sürecinde sa �lanan bir yenilik ise verimlilik art���na 

neden olacakt�r.  

 
Teknolojik de�i�menin kaynaklar� iki türlü olabilir; bu kaynaklar, içsel ve d� �sal 

kaynaklar olmaktad�r. �çsel kaynaklara dayal� teknolojik geli �me, firmalar�n kendi 

ara�t�rma geli�tirme faaliyetleri sonucunda sa�lanabilece�i gibi i� ba��ndaki personelin 

tecrübesinin artmas�yla da sa �lanabilir. Bu ikinci tür kayna �a iktisatta yaparak ö �renme 

ad� verilmektedir. Teknolojik geli�menin d��sal kaynaklar� ise teknoloji transferi, 

hükümetlerin bu yöndeki politika uygulamalar� ve ek onomi d��� kaynaklard�r. Teknoloji 

transferi yasal yollardan olabilece�i gibi yasal olmayan yollardan da olabilir 

(Kibritçio �lu,1998:208). Teknoloji transferi d���nda, ekonomik geli�meyi gerçekle �tiren 

ekonomi d��� nitelikte d��sal nedenler olabilir. Baz� ekonomilerde teknolojik geli�me 

politik, sosyolojik, kültürel, dinsel ya da rastlan t�sal etkilerle gerçekle �mi� olabilir. 

Hükümetlerin uygulad�klar� ekonomik büyümeye yöneli k politikalarla paralel e�itim ve 

teknoloji ile ilgili politikalar da firmalar aç�s�n dan d��sal etkenler aras�nda 

say�labilmektedir.. Teknik bilginin d���nda ölçek ekonomileri de verimlili �i olumlu 

etkiler. Firman�n ölçe �indeki bir art��, optimum üretim ölçe �ine ula��ncaya kadar, daha 
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fazla üretimin daha dü �ük maliyetle gerçekle �mesine neden olacakt�r (Peterson, 

1994:489). 

 
Ekonomi bilimi, temelde k�t iktisadi kaynaklar kars�s�nda üretim art� ��n� sa�layacak 

olan unsurlar� ortaya ç�karmaya çal� ��r. �ktisatç�lar da özellikle sanayi devrimi ile 

birlikte yeni bulu�lar�n h�z kazanmas� üzerine, teknolojik geli �menin ekonomik büyüme 

üzerindeki etkisine dikkat çekmi �lerdir. Ekonomik büyüme bir anlamda firmalara ve 

ülkeler aras� k�yaslamalara da temel olu �turdu�undan, � �ktisadi geli�menin temel 

faktörlerinden, ülkeler ve firmalar�n rekabet mücad elesinin en kritik unsurlar�ndan birisi 

olan teknolojik yenili�i göz ard� edemeyeceklerin en bas�nda iktisatç�lar gelmektedir� 

(Freeman and Soete, 2003:2).  

 
Neo-Klasiklere göre teknolojik geli �me; �Ayn� mal�n ayn� ölçekte daha az girdi 

kullanarak üretimi olarak görülmekte ve bunun neden lerinin ekonomi d��� oldu�u kabul 

edilmektedir. Yani, teknolojik bilginin d��sal bir etken oldu�u ve kamusal bir nitelik 

ta��d��� varsay�l�r. Dolay�s�yla teknolojinin karma ��k bir taraf� yoktur, kolayl�kla 

anla��labilir, al�n�p sat�labilir, dolay�s�yla firmadan firmaya transferi bir çaba ve maliyet 

gerektirmedi�i gibi ülkeden ülkeye transferinde de bir sorunla k ar��la��lmaz� ( Elster, 

1983:91-157). Neo-Klasik model teknolojik geli�imin ekonomiye etkisini, sadece 

üretimin daha az girdiyle sa �lamas� olarak s�n�rland�rm� �, teknolojinin ekonomi ile 

ili�kili bir �ekilde nas�l geli�tirildi�i üzerinde durmam� �t�r. Modelin bu eksikliklerinden 

yola ç�karak Romer ve Lucas��n öncülü �ünde içsel (yeni) büyüme modelleri 

geli�tirilmi�, teknoloji d��sal de�il içsel bir de �i�ken olarak ele al�nm��t�r. Teknoloji 

içsel büyüme modellerinin yap�s�nda o kadar önemli bir yere sahiptir ki bu modellerin 

s�n�fland�r�lmas� teknolojinin ele al�n� � biçimine göre yap�lmaktad�r.  

 
Teknoloji bir ülkeye dolayl� veya do �rudan girebilir; teknolojinin bir ülkeye giri � 

yöntemleri su �ekilde olmaktad�r (Kar ve Taban, 2005:16-18). 

 

• Teknolojik mal, makine ve teçhizat sat�n al�narak 

• Teknoloji i�birli�i anla�malar�yla 

• Taklit veya kopya yöntemlerle, 

• Yerli sermaye ile yabanc� sermaye i�birli�iyle, 

• Ülkeler aras�nda ö �renci, seyahat ve uzman de�i�imi yoluyla 

• Uluslararas� yay�n ve fuarlar yoluyla  
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Teknoloji transferi, yaln�zca bir ülkeden di �erine teknoloji aktar�m� anlam�na 

gelmemektedir. ˙ünkü teknolojinin transfer edildikt en sonra, özümsenmesi, yenilik 

yap�labilecek yönlerinin geli �tirilmesi ve ekonominin tamam�na yay�lmas� uzun bir 

süreçtir. Ayr�ca teknoloji transferinde kullan�lan yöntem; teknolojiyi alan ülke ile satan 

ülke aras�ndaki strateji ve özümseme yetene �i ile devlet politikalar� taraf�ndan 

belirlenmektedir (Kar ve Taban, 2005:19). Geli�en teknoloji sayesinde, her geçen gün 

yenilenen, bilgi ve ileti�im teknolojisinde ya�anan geli�melerin ekonomik büyüme 

üzerinde olumlu etki yaratmaktad�r. Ayr�ca, teknik geli�meler sonucunda, geli�en bilgi 

ileti�im teknolojisine ayak uydurabilen nitelikli i�gücü ortaya ç�kmakta ve böylece fiziki 

sermayenin yan� s�ra, be�eri sermaye unsurlar�nda da geli�me sa�lanmaktad�r 

(Odyakmaz, 2000:5).  

 

1.2.5. Be�eri Sermaye 

 
Ekonomik faaliyetlerin temeli olan üretimin gerçekl e�tirilmesi, çe �itli ko�ullarda ve 

çe �itli oranlarda bir araya gelen üretim faktörlerine ba�l�d�r. Klasik iktisadi teorinin 

temel üretim faktörleri; emek, sermaye,(fiziki serm aye), toprak (do�al kaynaklar) ve 

giri�imci olarak s�ralanmaktad�r. Bu faktörlere ba �l� olarak ekonomik olgular�n 

aç�klanmas�nda zaman içinde ortaya ç�kan zorluklar,  ilgili üretim faktörlerinin 

sorgulanmas�na neden olmu�tur. 1980�lere kadar iktisat literatüründe güçlü ko numunu 

sürdürebilen neoklasik iktisat teorisi, a ��rl�kl� olarak ekonomik büyümenin nicelik 

yönüne a ��rl�k vermi�tir (Kibritçio �lu, 1998:210). Klasik üretim fonksiyonu ve buna 

dayal� olarak geli�tirilen klasik büyüme teorisi, zaman içinde yerini yeni bir büyüme 

fonksiyonuna terk etmi�tir. � �çsel büyüme teorisi� olarak isimlendirilen bu teori , 

büyüme literatürüne be �eri sermaye diye tan�mlanan yeni bir faktörün ilave  edilmesine 

neden olmu�tur. Fiziksel sermaye ve do�al kaynaklar üretimin pasif faktörleridir. Be �eri 

sermayenin temeli olan insan ise, fiziksel sermayeyi harekete geçiren, do �al kaynaklar� 

ke�feden, sosyal, ekonomik, siyasal organizasyonlar� olu�turan, ulusal geli�meye 

katk�da bulunan ve yön veren aktif bir unsurdur (Ha rbinson and Myers, 1964:45).  

 
Ekonomik büyümenin temel kayna ��n� olu�turan be�eri sermaye kavram�, ki�inin ya da 

toplumun sahip oldu�u bilgi, beceri, yetenekler, sa�l�k durumu, toplumsal ili�kilerdeki 

yeri ve e�itim düzeyi gibi kavramlar�n tümünü ifade etmek içi n kullan�lmaktad�r. Be�eri 

sermaye kavram�ndan ilk bahseden iktisatç�lar olara k Adam Smith, J.Stuart Mill ve 
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Alfred Marshall gibi klasik iktisatç�lar zikredilme kle beraber bu iktisatç�lar�n görü �leri 

modern be�eri sermaye kuram�n� fazla etkilememi�tir. Daha sonralar� Denison (1962) ve 

Schultz (1961) gibi iktisatç�lar Smith�in görü �lerinden hareketle be�eri sermaye 

kuram�n� geli�tirmi�lerdir. Denison taraf�ndan yap�lan ara�t�rmada e�itimin i�gücünün 

beceri ve üretkenlik kapasitesini geli �tirdi�i ve bu yolla da milli gelirin artmas�na 

katk�da bulundu�u vurgulanm��t�r. Shultz ise Denison�la ayn� sonuçlara ula �arak 

ABD�deki büyüme oran�n�n önemli bir bölümünü e �itime olan yat�r�mlarla aç�klam� �t�r 

(Kar ve Taban,2008:328). 

 
Ekonomik büyümeyi belirleyen unsurlar�n içinde be �eri sermayenin rolü oldukça 

büyüktür. Klasik iktisadi görü �e göre, ekonominin temelini olu �turan üretimin 

faktörleri; makine, teçhizat ve emek, toprak gibi f aktörlerdi. Son y�llarda geli �tirilen 

içsel büyüme modellerinde, be �eri sermaye üretim faktörlerinde fiziki sermayeden ayr� 

tutulmaktad�r. Üretime kat�lan bireyin sahip oldu �u ve genel anlamda insan�n niteli�ini 

vurgulayan bilgi, beceri, tecrübe ve dinamizm gibi pozitif de�erler, be�eri sermaye 

olarak kabul edilmektedir. (Tansel ve Güngör, 1997:  532). Be�eri sermaye bir 

ekonomideki bilgi ve beceri yüklü nitelikli i �gücünü ifade etmek için kullan�lmaktad�r. 

1980�li y�llara kadar, neoklasik büyüme teorisinin öngörüleri do �rultusunda üretimde 

kullan�lan sermaye faktörü, sadece fiziksel sermaye  olarak dü �ünülmekte ve kabul 

edilmekteydi. Neoklasik büyüme teorisi, i �gücünü üretimde sabit bir faktör olarak kabul 

etmi�, i�gücünün üretkenlik ve verimlili �indeki de�i�meleri, yani be�eri sermayeyi 

dikkate almam��t�r. Ayr�ca nüfus ve i �gücündeki art� � ile teknolojik de�i�meler 

neoklasik modellerde d��sal bir faktör olarak yer alm� �t�r. Bilgi, e�itim, tecrübe, beceri, 

teknolojik geli�me ve motivasyonun üretim üzerindeki etkilerinin za manla artarak önem 

kazanmas�yla birlikte bu faktörler de sermaye kapsa m� içerisinde de �erlendirilmeye 

ba�lanm��t�r. Ancak bu faktörler daha çok insan�n niteli �i ve üretime katk�s�ndaki 

rolüyle ilgili oldu �u için, fiziksel sermayenin yan�nda be�eri sermaye olarak ifade 

edilmi� ve böylece üretim faktörlerinin kapsam� güncel bir  boyut kazanm��t�r.  

 
Be�eri sermaye; üretime kat�lan i �gücünün sahip oldu �u ve di�er üretim faktörlerinin 

daha verimli kullan�lmas�na imkân veren bilgi, bece ri, tecrübe ve dinamizm gibi pozitif 

de�erler olarak tan�mlanmaktad�r. Söz konusu de �erler, yeni teknolojilerin bulunmas� 

ve etkin bir �ekilde kullan�lmas�na yol açmakta, böylece ekonomik  büyüme artmakta ve 

ülke ekonomisi daha h�zl� geli �ebilmektedir. 
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Be�eri sermayenin geli�tirilmesi ve etkin bir �ekilde kullan�labilmesi, özellikle az 

geli�mi� ve geli�mekte olan ülkeler aç�s�ndan oldukça önemlidir. Be �eri sermayenin 

geli�tirilmesi için, e �itimli ve sa�l�kl� bir topluma ihtiyaç vard�r. Söz konusu 

sermayenin verimli olarak de�erlendirilebilmesi için de, bireylerin maddi imkânl ar ve 

sosyal ili�kiler bak�m�ndan tatmin olmas� vazgeçilmez bir ko �uldur.(Eser ve 

Gökmen,2009:42). 

 
Ekonomik büyümeyi belirleyen unsurlardan bir di �eri insan sermayesine yap�lan 

yat�r�mlard�r. �nsan sermayesi farkl� �ekillerde üretilebilir. Bireyler, okula giderek ya da 

çe �itli e�itim programlar�na kat�larak, kendi kendilerine yat�r�m yapabilirler. Firmalar, 

mesleki e�itim seminerleri, düzenleyerek, insan sermayesine y at�r�m yapabilirler. 

Bunlardan ba�ka, hükümetler de sa �l�k ya da e�itim alan�nda gerçekle �tirecekleri 

programlarla insan sermayesi yat�r�mlar� yapabilirler (Case and Fair,1989:509). 

 
E�itimin ekonomik büyümeye etkisi, genel olarak be �eri sermayenin ekonomik büyüme 

etkisini inceleyecek �ekilde geni�letilebilen Cobb-Douglas toplam üretim fonksiyonuna  

dayanan standart büyüme kaynaklar� denklemine ba �l� olarak ele al�nmaktad�r. Barro 

(1991), Barro ve Lee (1993) ve Baumol (1986) taraf�ndan ele al�nan bir dizi model, 

insan sermayesinin, yeni teknolojilerin geli�mi� ülkelerden geli �mekte olan ülkelere 

transferini kolayla�t�rd���n� ve bu ülkelerin kalk�nm� � ülkeleri yakalamas�ndaki 

kolayla�t�r�c� faktör oldu �unu savunmaktad�r(Af�ar,2009:88). 

 
Lucas� a göre be �eri sermaye art��� bireyin kendi verimlili�inin yan� s�ra, di�er üretim 

faktörlerinde de verimlili �ini artt�r�r. Ayr�ca e�itim, sa�l�k, beyin göçü, nüfusu 

büyüklü �ü gibi unsurlar be �eri sermayenin geli�mesini sa�layan olumlu de�erlerdir. 

˙ünkü söz konusu de �erler, üretimde kullan�lan di �er faktörlerin daha verimli 

de�erlendirilmesine imkân vermekte; ayr�ca yeni teknol ojilerin icad� ve rasyonel bir 

�ekilde kullan�lmas�na da yol açmaktad�r. Bu nedenle  ekonomik faaliyetlerdeki 

rasyonellik artmakta ve ülke ekonomisi daha h�zl� k alk�nabilmektedir (Karagül, 2003: 

81). 

 
Bu aç�dan insan�n niteliklerinin geli �mesine yard�mc� olacak her faktör de ayn� zamanda 

bir be�eri sermaye faktörüdür. E �itim, sa�l�k, beslenme, konut ve göç be �eri sermayeyi 
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belirleyen unsurlard�r. E�itimin bu faktörlerden fark�, insani nitelikleri ge li�tirebilecek 

en önemli faktör olmas� bak�m�ndan be �eri sermayenin temel dayanak noktas� 

say�lmas�d�r. �ktisat tarihi be�eri sermayeye ili�kin önemli geli �melere tan�k olunmu�tur. 

Örne �in merkantilist iktisatç�lar nitelikli insan gücünü n ulusal servetin geli�mesinde 

önemli oldu �unu vurgulam��lard�r. Bu bak�mdan iktisadi olaylarla e�itim aras�ndaki 

ili�kiyi kurarak bir anlamda be�eri sermayeyi ilk vurgulayanlar olmu�lard�r. Klasik 

iktisat teorisi için sermaye kavram� üretimde kulla n�lan makine, teçhizat ve di �er 

ekipmanlardan olu�maktad�r. Söz konusu y�llarda yap�lan üretim faaliy etlerinde yo�un 

bilgi birikimine ihtiyaç duyulmamas� ve insan� serm aye olarak ele alman�n, onu 

a�a��lay�c� bir tav�r olaca�� dü �üncesi, insani de �erlerin sermaye olarak 

de�erlendirilmesini engellemi�tir (OECD, 1997:9). Örne �in Alfred Marshall, be�eri 

sermaye piyasas�n�n olmamas� ve J. Mill de refah�n insanlar için oldu �u, kendilerinin 

refah kayna�� olarak görülemeyece �i dü �üncesi nedeniyle be �eri sermayeye kar�� 

ç�km� �lard�r. E�itim aç�s�ndan bak�ld� ��nda ise klasik iktisat�n öncüleri R. Malthus, D. 

Ricardo,W. Feriur ve S. Mill e�itimin önemine s�k s�k vurgu yapm� �lard�r. Klasik �ktisat 

Teorisi�nin kurucusu Adam Smith uluslar�n zenginli�inin e�itim ile iktisadi faaliyetler 

ve iktisadi geli�me aras�ndaki ili�kilerdeki de�i�me ve geli�meye ba�l� oldu�unu 

vurgulam��t�r. Smith bireylerin sonradan kazand�klar� ya da do�u�tan sahip olduklar� 

yetenekleri sabit sermaye içine dâhil etmi �tir. Smith�in ekonomik geli�mede be�eri 

sermayenin önemine yapt� �� bu vurgu be�eri sermaye için umut verici bir geli �me olsa 

da Smith, Ricardo ve Marx��n maa� ve ücret gibi ki �isel gelirlerin fiziki sermaye ve 

do�al kaynaklardan elde edilen gelirlerden daha fazla artaca��n�, geli�mi� ülkelerde % 

75 düzeyinde olabilece �ini tahmin edememeleri ve be�eri sermaye kavram�n� ele 

almay��lar�, iktisadi dü �ünce tarihinin farkl� bir geli �me göstermesini engellemi �tir 

(Yumu�ak, 2000:2). 1960�l� y�llara kadar be �eri sermayeyi olu�turan geli�mi� bilgi ve 

becerilerin, e�itim ve sa�l�k yat�r�mlar�n�n iktisadi aç�dan önemi W.Petty, A .Smith, 

S.Kuznets, M.Friedman gibi birçok iktisatç� taraf�n dan vurgulanmas�na ra�men bunlar�n 

iktisadi bir form olarak tan�mlanmas� için 1960�lar a kadar beklenmesi gerekmi�tir. 

Bunun en büyük nedeni dönemin emek birimleri aras�n da nitelik fark� bulunmamas�d�r. 

O dönemde üretimde yayg�n olarak kol kuvveti kullan �lmaktad�r. Dolay�s�yla emek 

birimleri aras�nda nitelik fark� olu�mamas� be�eri sermaye kavram�n�n geli�imini 

engellemektedir. S. Becker 1960 y�l�nda, be�eri sermayenin ekonomik de�erinin 

belirlenmesi anlam�nda ilk ad�m say�lan bir tebli�i, Amerikan Ekonomik Birli�i 
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taraf�ndan düzenlenen �Be �eri Sermaye Yat�r�m�� konulu bir konferansta sunmu �tur. Bu 

tebli�den sonra 1962 y�l�nda Shultz, be�eri sermaye literatürünün klasi �i say�lan 

çal� �mas�n� yay�nlam��t�r. 1980�li y�llar�n ortalar�nda geli �en içsel büyüme teorisi, 

kapital faktörünü be �eri sermayeyi de içine alacak �ekilde geni�letmi� ve �ölçe �e göre 

azalan getiriler�in baz� ülkeler için geçerli olmad ���n� ileri sürmü �tür. �öyle ki, yat�r�m 

yapan bir firma e�er, sa�l�kl�, e�itimli ve nitelikli i�gücü kullan�rsa o zaman i �gücü 

sadece verimli olmakla kalmayacak, ayn� zamanda sermaye ve teknolojiyi de daha etkin 

olarak kullanabilecektir. Böylece ölçe �e göre azalan getiriler yerine artan getiriler 

geçerli olabilecektir. Be �eri sermayeye yap�lacak yat�r�mlar, fiziksel sermaye, i�gücü ve 

do�al kaynaklar�n aksine, spillover etkilerinden kaynaklanan ba�ka önemli faydalar da 

sa�layabilirler. �çsel büyüme teorisi, küresel ekonomide büyüyen endü strilerdeki 

rekabetçi bir niteli �i geli�tirebilen ve sürdürülebilen yüksek katma de �erli bir bilgi 

ekonomisinin geli�iminden sa�lanacak pozitif d��sall�klar olan spillover etkilerini 

önceden tahmin ederek bunlar�n büyümedeki önemini v urgulamaktad�r. Özellikle 

ekonomik büyümenin önemli bir belirleyicisi olarak bilginin büyümede merkezi bir 

rolünün bulundu �u belirtilmektedir. �çsel büyüme teorisine göre, verimlilikteki art� �lar, 

daha h�zl� yenile�me ad�mlar� ve be�eri sermayeye yap�lacak yeni yat�r�mlara ba�l�d�r. 

Bu nedenle, kamu ve özel sektör kurulu �lar� ile piyasalar için, yenile �me e�itimi ve 

bireylerin bulucu niteliklerinin öne ç�kar�lmas�n� te�vik eden uygulamalar ekonomik 

kalk�nmada da önemli rol oynad� �� için art�r�lmal�d�r ( �im�ek ve Kad�lar,2010:117-118) 

 
Be�eri sermayenin ekonomik etkisine dikkat çekildi �i dönemlerin, uzun vadeli büyüme 

programlar� ve iktisadi geli�me konular�n�n hararetle ele al�nd��� dönemlerle çak� �mas� 

�a��rt�c� de�ildir. Özellikle 80�li y�llar�n ortalar�na dek ikti sat literatüründeki 

egemenli�ini sürdüren Neo klasik büyüme teorilerinin nicelik sel büyümeye önem veren 

yakla��mlar�n�n ard�ndan, kökenleri A.Smith, J.Schumpeter , N.Kaldor ve K.J.Arrow 

gibi iktisatç�lara dek dayand�r�lan bir tak�m yeni yakla��mlar do�mu�tur. Yeni büyüme 

modelleri olarak ifade edilen ve büyümeyi içsel uns urlarla aç�klayan bu yakla ��mlarda 

be�eri sermaye etkin bir rol oynamaktad�r. Be�eri sermaye, verimlilik art���, teknoloji 

üretimi ve nihayetinde ekonomik büyüme çerçevesine hapsedilmemelidir. Be�eri 

sermayeyi ele alan uygulamal� ve teorik birçok çal� �ma, be�eri sermayenin birçok 

etkisinin oldu�unu kan�tlam��t�r. �Be �eri sermayenin di�er etkilerinden baz�lar� 

�unlard�r: be�eri sermaye i�gücünün de �i�en ko�ullara uyumunu kolayla�t�rmakta ve 
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özellikle kad�nlar�n i �gücüne kat�l�m�n� artt�rarak i �gücü potansiyelinin etkin 

kullan�lmas�n� sa�lamaktad�r. Nitelikli insan gücü (be �eri sermaye) farkl� talep yap�s� 

nedeniyle d�� ticaret ve üretim yap�s�n�n bile �imini etkilemektedir. Be�eri sermaye, 

istihdam ve gelirin (ücretin) artmas�na neden olara k i��izli�in ve yoksullu�un 

azalmas�na, gelir da��l�m�n�n iyile�mesine etki edecektir. E�itim, demokratikle�me, 

kat�l�mc�l�k, insan haklar� ve sosyal uyum gibi top lumsal de�erlerin yerle�mesinde ve 

çevrenin korunmas� ve geli �tirilmesinde büyük önem ta ��maktad�r� (Sayg�l� ve Cihan, 

2006:30). 

 
Be�eri sermayeye yap�lan yat�r�mlardan kaynaklanan spillover etkilerinin ekonomide 

yol açt� �� büyüme, be �eri sermayede tekrar yat�r�mlara neden olacakt�r. Bu yat�r�mlar da 

daha sonraki dönemde be �eri sermayeye yeniden yap�lacak olan yat�r�mlar�n getiri 

oran�n� yükselten spillover etkilerine yol açacakt� r. Getiri oran�ndaki bu yükselme de 

yeni yat�r�mlara yol açacak ve böylece süreç kendin i tekrarlayacakt�r. Böylece, be �eri 

sermaye ekonomik büyümenin itici gücü haline gelmi � olacakt�r (Abler, 2006:7; Becker 

Murpy and Tamura, 1990:12-37; King and Rebelo, 1990:126-175, Rosenzweig, 

1990:38-70). 

 
Günümüzde üretimde ve ekonomik büyümede, fonksiyone l olarak be�eri sermayenin de 

fiziksel sermaye kadar önemli bir rol oynad� �� kabul edilmektedir. ˙ünkü insanla ilgili 

bu nitelikler, ileri teknolojilere sahip araçlar�n ve üretimde kullan�lan di �er faktörlerin, 

daha kolay, daha verimli ve daha etkin bir �ekilde kullan�labilmesine imkan sa�layarak 

üretimi art�rmakta, ekonomilerdeki büyüme ve kalk�n ma sürecini h�zland�rmaktad�r. 

Be�eri sermayenin ülkelerin büyümesini etkileyen öneml i bir faktör oldu �u dü �üncesi, 

içsel büyüme teorisinin en önemli hipotezlerinden b irisidir. Be�eri sermaye ve ihracat, 

ekonomik büyümenin itici gücü ve zenginli �in anahtar� olarak görülmektedir. Be �eri 

sermayenin olu�umunu sa�layan nitelikler esas olarak okul içi ve d� �� e�itim- ö �retimle, 

çok pahal�ya kazan�lmaktad�r. Ancak bu faaliyetlerd en elde edilecek üretim ve tüketim 

faydalar�, yani elde edilecek kazançlar gelecekte o rtaya ç�kmakta ve bunlar�n oldukça 

büyük bir k�sm� süreklilik ta ��maktad�r. Bu nedenle be�eri sermayeye ve e�itime yap�lan 

harcamalar, tüketim de �il bir yat�r�m faaliyeti olarak görülmektedir. ( �im�ek ve 

Kad�lar,2010:119) 

 



22 
�

Be�eri sermayenin ekonomik kalk�nmadaki önemli bir rol ü de, ki �i ba��na gelir art���na 

önemli ölçüde katk�da bulunan fiziksel sermaye gibi  ülkenin üretim kapasitesini art�ran 

di�er faktörlerin ülkeye çekilmesinde kritik rol oynam as�d�r. Bir ba�ka anlat�mla fiziksel 

sermaye ve di�er faktörler, fiziksel sermayeyi tamamlayacak be �eri sermayenin ve di�er 

ko�ullar�n yeterli oldu�u ülkeleri tercih etmektedir. Nitekim Lucas (1990),  fiziksel 

sermayeyi tamamlayacak be�eri sermayenin yetersiz oldu�u fakir ülkelere fiziksel 

sermaye ak���n�n yetersiz oldu�unu belirtmektedir(�im�ek ve Kad�lar,2010:120). 

 

1.2.6. Nüfus Art� �� ve �stihdam 

 
Nüfus, ekonomide arz ve talep sürecinde, hem bu i �lemleri gerçekle �tirilmesine etkin 

olan, hem de sonucundan etkilenen ekonomik bir unsurdur. Di�er bir anlat�mla, nüfus 

art��� ekonomide hem talep art���, hem de üretim sürecine katk� edecek emek girdisi  

anlam�na gelmektedir (Kar ve Taban, 2005:20).  

 
Say�sal ve niteliksel yönleriyle nüfus, sermaye kay naklar�n�n kullan�m�n�, özellikle de 

yat�r�mlar�n da��l�m�n� ve bir ölçüde de düzeyini etkiler. Özellikl e e�itim, sa�l�k, 

bar�nma ve ula�t�rma yat�r�mlar� bu çerçevede dü �ünülmelidir. Do �um, ölüm ve göç 

gibi nüfus geli �melerinin yat�r�mlar�n da��l�m�n� etkilemesi, öbür yönden de geli �me 

için gerekli i �gücünü sa �layan yönü, kimi zaman nüfusun �yat�r�mlara e � bir önem� 

kazand��� görü �üne yol açmaktad�r (Kepenek ve Yentürk, 2000:403). 

  
Ülke nüfusunun, ülkenin ekonomik kaynaklar� ile den geli olmal� gerekir. Bu dengeyi 

sa�layan nüfusa, optimal nüfus denir. Optimal nüfus, ü lkenin do�al kaynaklar�n� mevcut 

sermaye ile en iyi �ekilde kullan�labilecek nüfus miktar�d�r. Nüfus, ül ke i�gücünün 

kayna��d�r. Bu sebeple, ekonomik kalk�nman�n insan temelini olu�turur(Karluk,1996:5). 

  
Nüfusun ekonomik büyüme üzerindeki rolü tart� �mal�d�r. Literatürde nüfus ile 

ekonomik büyüme aras�ndaki ili �kiyi aç�klamaya yönelik yap�lan çal� �malara 

bak�ld���nda tam bir görü � birli�i sa�lanamad��� görülecektir. Bu çal� �malar�n bir k�sm� 

nüfus art� ��n�n ekonomik büyümeyi engelledi �ini söylerken, bir k�sm� da nüfus art� ��n�n 

ekonomik büyümeyi olumlu olarak etkiledi �ini söylemektedir. Baz� çal� �malar ise her 

iki de�i�ken aras�nda herhangi bir ili�kinin bulunmad���n� belirtmektedirler. 
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Nüfus ile ekonomik büyüme aras�ndaki ili �kiyi k�sa ve uzun dönemde aç�klamaya 

yönelik ba �l�ca üç yakla ��m bulunmaktad�r. Bunlardan birincisi, h�zl� nüfus art���n�n 

yoksullu�a yol açt� ��n� savunan Ortodoks yada Malthusgil yakla��md�r. Bu yakla��ma 

göre, özellikle nüfusun fazla oldu �u ülkelerde do �um oranlar�n� azaltmaya yönelik 

politikalar ekonomik büyümenin devaml�l� �� aç�s�ndan son derece önemlidir. Malthusgil 

yakla��m�n kar��t� olan revizyonist yakla��ma göre ise, yüksek büyüme h�z� be �eri 

sermaye birikimini art�rarak ekonomik büyümeye olum lu katk� sa�lar. Bu nedenle nüfus 

art���n� azaltmaya yönelik giri �imler ekonomik büyüme aç�s�ndan gereksiz yada 

zararl�d�r. Söz konusu her iki yakla ��m da nüfus art� ��n�n ki�i ba��na dü �en geliri 

(olumlu yada olumsuz yönde) etkiledi �ini savunurken, üçüncü yakla ��m olan geçi � 

teorisi yakla��m� ki�i ba��na dü �en gelirdeki de�i�melerin nüfus art� ��n� etkiledi�ini 

savunmaktad�r. Geçi � teorisi yakla��m�na göre, h�zl� nüfus art� �� ekonomik kötüle �menin 

bir sonucu olarak ortaya ç�kmaktad�r (Darrat and Al -Yousif, 1999: 301). 

 
Nüfusu ekonomik büyüme için zararl� olarak de �erlendiren görü �lerin temeli Malthus�a 

dayanmaktad�r. Malthus arz� s�n�rl� g�da maddelerin in üretimi ile nüfus art� � h�z� 

aras�nda uzun dönemde bir denge olmad� ��n�, sürekli ve h�zla artan bir nüfusun insanl� �� 

felakete sürükleyece �ini savunmu�tur. H�zl� nüfus art� ��, üretimde azalan verimler 

kanunun i�lemesine neden olmakta ve ki�i ba��na üretim dü �mektedir. Ancak 1950�li 

y�llardan sonra nüfus art� �� yan�nda teknolojik geli�meler ve sermaye sto�undaki 

art��lar, Malthus�un ileri sürdü �ünün aksine toplumlar�n ya �am standard�n� artt�rm��t�r. 

Malthus�un teorisi teknolojinin büyüme üzerindeki e tkisini göz ard� etmektedir. Yeni 

klasik büyüme modellerinde ise büyüme büyük ölçüde teknolojik ilerlemeye ba�l�d�r. 

H�zl� ve sürekli bir teknolojik ilerleme süreci, ür etimde ölçek ekonomileri yaratarak ki �i 

ba��na gelirin ve refah seviyesinin yükselmesine neden  olmaktad�r. Malthus, nüfus art� � 

oran�n�n temel belirleyicisi olarak ki�i ba��na geliri kabul etmi�, nüfus ve ki �i ba��na 

gelir aras�nda makro bazda bir ili�ki ortaya koymakla birlikte görü �lerini do�rulayan 

ampirik bulgular gösterememi �tir (Terzi ve Telatar, 2010:197-214). 

 
Nüfus art� ��n�n iktisadi kalk�nmay� olumsuz olarak etkiledi�ini öne sürenlerin en önemli 

teorik dayana��n� Harrod-Domar-Singer Modeli olu�turmaktad�r. Bu modelde, kalk�nma 

gibi çok yönlü bir olay�n ayd�nlat�lmas� mümkün olm amakla birlikte ki�i ba��na dü �en 

milli gelirin hesaplanmas� yolu aç�lm� �t�r. Neoklasik bir büyüme modeli öngören bu 

yakla��m�n ve genel olarak neoklasik yakla��mlar�n varsay�mlar� günümüzde özellikle 
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içsel büyüme modellerini savunan iktisatç�lar taraf �ndan ele�tirilmekte ve revize 

edilmektedir.( Gundach, 1996:2) 

Yeni klasik büyüme modellerinde ekonomik büyümenin i�gücü, sermaye ve 

teknolojiden etkilendi�i ancak uzun dönemde özellikle d� �sal bir faktör olan teknolojiye 

ba�l� oldu�u kabul edilmektedir. Malthus�un yakla��m�ndan farkl� olarak modern 

büyüme teorileri büyümede insan sermayesine yap�lan  yat�r�m ile ekonomik büyüme 

h�z� aras�nda s�k� bir ili �ki oldu�unu kabul etmektedir (Becker, Murpy and Tamura, 

1990: 13). Ekonomik büyüme ile insan sermayesine ya p�lan yat�r�m aras�nda pozitif ve 

istatistiksel olarak anlaml� bir ili�ki oldu�unu belirten çok say�da ampirik ara �t�rma 

mevcuttur. Sanayile�mi� ülkelerde refah seviyesinin yükselmesi ile birlikt e toplumsal 

yap�n�n da de�i�mesi do�um oran�n�n azalmas�na neden olmu�tur. Bu ayn� zamanda 

toplam nüfus içinde genç nüfusun pay�n�n giderek az almas� anlam�na gelmektedir. Bu 

ülkelerde nüfusun giderek ya �lanmas�, üretkenli �in ve geli�mi�lik seviyesinin 

devaml�l���n�n sa�lanmas�nda ciddi bir tehdit unsuru olmaktad�r. Bu nedenle, geli�mi� 

ülkelerde nüfus art� ��n� te�vik edici önlemler al�nmaktad�r. 

 
Keynesyen ve Post Keynesyen modeller de analizlerinde nüfus art� ��n�n ekonomik 

büyüme üzerindeki pozitif etkisini ön plana ç�karm� �lard�r. Keynesyen yakla��m, nüfus 

art���n�n efektif talep yolu ile yat�r�mlar� te �vik edece�ini kabul etmektedir. Nüfus art� �� 

mevcut endüstrilere olan talebi art�racak, yeni end üstrilerin kurulmas�n� özendirecek ve 

piyasa devaml� bir �ekilde geni�leyecektir. Buna ek olarak, nüfus art� �� dolay�s�yla 

ortaya ç�kan genç nüfus yap�s�, büyümeye daha aç�k,  yeni fikirlere daha yatk�n ve 

kaynaklar� kullanmada daha etkin olacakt�r. Nüfus v e ekonomik büyüme aras�ndaki 

ili�ki, ülkeler baz�nda farkl� neden-sonuç ili �kileri ortaya koymaktad�r. Ara�t�rmalar�n 

bir k�sm� bu iki de�i�ken aras�nda önemsiz, bir k�sm� ise önemli ili �ki oldu�unu ortaya 

koymu�tur (Terzi ve Telatar, 2010:197-214). 

 
Az geli�mi� ülkelerde ise, yüksek do �um oranlar� ile ölüm oranlar�ndaki azalmalar, 

salg�n hastal�klar, tüketim maddelerinin arz�nda ye tersizlik, bula��c� hastal�klar�n yo�un 

olmas�, i�sizlik ve dü �ük gelir da ��l�m� gibi negatif sosyoekonomik durumlar�n olmas� 

nedeniyle, ekonomik büyüme ile nüfus art� �� aras�nda negatif bir ili�ki kendini 

göstermektedir (Kar ve Taban, 2005: 21-22). Japonya , �talya, Almanya gibi ülkelerin 

geli�mesinde, ücretlerin dü �ük kalmas� sonucu, giri �imcilerin elde etti�i kazançlar� yeni 

yat�r�mlara dönü �türmesinde nüfus önemli rol oynam� �t�r. Artan i�gücü talebi, ücret 
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farkl�l���n� azaltarak, isçilerin teknik bilgilerinin geli �imine ve verimliklerinin artmas�na 

sebep olarak reel gelirlerinin artmas�na neden olmu�tur (Türk, 1997:235). Bir ülkenin 

ekonomik yönden geli �mi�li�inin en önemli göstergelerinden birisi de mevcut nü fusun 

istihdam durumudur. �stihdam, üretim art� � veya azal�� gibi, ya da etkin kaynak 

kullan�m� gibi ekonomik etkiler gösterirken, di �er yönden toplumun psikolojisini 

etkileyecek önemli bir sosyolojik konudur. Buna gör e bir ülkede i �sizlerin say�s� ne 

kadar az ise o ülkenin geli �mi�lik seviyesi o kadar yüksektir (Kar ve Taban, 2005:  21-

22). 

 
Sanayile�me sürecinde altyap� harcamalar�n�n toplam kamu har camalar�ndaki pay� artar. 

Fazla nüfus, fazla altyap� harcamas� gerektirir. Nü fus art��� ile geli�en kentle�me, 

sanayile�me, çevre kirlenmesi sorunu ortaya ç�karmaktad�r. B u sorun, çevre 

kirlenmesine yol açmayan s�nai üretim faaliyetlerin in yap�lmas�n� ya da üretim 

faaliyetlerinin çevre kirlenmesi üzerindeki etkisin i gerektirmi�tir. Bu ise üretim yat�r�m 

maliyetlerini ve harcamalar�n� yükseltmi �tir(Yanarda� ve Özgen,2003:1). 

 

1.2.7. Gelir Da��l�m� 

 
Gelir da��l�m� tan�m itibariyle bir ülkede ortaya ç�kan topl am gelirin, üretim faktörleri, 

üretime kat�lan bireyler veya bireyler taraf�ndan o lu�turulan toplumlar gibi, tüketiciler 

aras�nda da��lmas�d�r. Bir ülkede olu �an toplam gelirin tüketiciler aras�nda da ��l�m�na 

ki�isel gelir da��l�m�, üretim faktörleri aras�ndaki da ��l�m�na ise fonksiyonel gelir 

da��l�m� denmektedir (Yumu�ak ve Bilen, 2000:78). E�ilmez ve Kumcu (2005:5), gelir 

da��l�m�n�, bir ülkede milli gelirin ki �iler ya da üretim faktörleri aras�ndaki bölü �ümü 

olarak aç�klam� �lard�r.  

 
Olu�an milli gelirin adil da��l�m� sorunu, ekonomi biliminde farkl� okullar ve anlay��lar 

(Klasik, Sosyalist, Keynesyen, vb.) taraf�ndan her dönemde geni � bir tart��ma platformu 

bulmu�tur. Milli gelirin nas�l da��t�laca��, bunun do�ru yap�lmamas� durumunda ne gibi 

sonuçlar�n ortaya ç�kabilece �i farkl� iktisatç�lar taraf�ndan ara �t�r�lm�� ve farkl� 

yöntemler geli �tirilerek analiz edilmi�tir. 

 
Tüm ekonomik teoriler büyüme ve gelir da ��l�m�na ili�kin önermelere sahiptir. Klasik 

iktisatç�lara göre ekonomik büyümenin itici gücü, t asarruflard�r. Yüksek kar oranlar� 
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sermaye birikimine, bu da daha fazla yat�r�ma yol açar. Yat�r�m düzeyi tasarruf oranlar� 

taraf�ndan belirlendi�inden, gelirin kapitalistlerden, isçi s�n�f�na do �ru yeniden da��l�m� 

tasarruf oranlar�n� azaltaca��ndan ekonomik büyümeyi yava �latacakt�r. Sonuç olarak 

söz konusu yakla ��ma göre büyüme ve gelir da ��l�m� aras�nda bir kar��tl���n ortaya 

ç�kmas� kaç�n�lmazd�r. Bu sonuç büyük ölçüde neokla sik okul taraf�ndan da kabul 

edilmi�tir. 

 
Gelir da��l�m�n�n ilk analizleri Malthus ve Ricardo taraf�nd an yap�lm��t�r. Klasik 

iktisatç�lardan Malthus ve Ricordo�nun temellerini att�klar� pozitif iktisat kuram�n�n 

temel sorunu, üretim faktörlerinin, rant, kar ve üc ret gibi üretimden ald�klar� paylar�n en 

etkin nas�l da��t�laca�� olmu�tur. Ricardo, iktisat politikas�n�n konusunun, topraktan 

elde edilen ürünlerin üç s�n�f aras�nda kar, ücret ve rant seklinde bölü �ümüne ili �kin 

yasalar�n belirlenmesi oldu�unu ileri sürmektedir. Ricardo, gelir da ��l�m� ve ekonomik 

büyümeyi birlikte ele alm� � ve büyümeyi faktör paylar�n�n geli �imine ba�lam��t�r 

(Miynat, 2003:55). 

 
Fizyokratlar gelir da��l�m�n� ele al�rken tar�m sektörünü tek üretken sek tör olarak 

incelemi�lerdir. Quesnay�e göre, tek üretken faaliyet tar�md �r ve toplum tar�mdaki 

üreticiler ile toprak sahipleri olarak ayr�lmaktad� r. Sonuç olarak, tar�mdan do �an gelirin 

nas�l payla��lmaya çal� ��ld���n� aç�klayan fizyokrat yakla ��m, tar�m sektöründe yap�lan 

üretim ve buna ba �l� olarak ortaya ç�kan bölü �üm ili �kilerinin belirlenmesine yönelik 

dü �ünceler ortaya koymu �tur (˙elen, 2009:19). 

 
Marx, toprak, sermaye, emek gibi üretim faktörlerin in bireyler aras�ndaki e�it 

da��l�m�n�n toplumsal s�n�flar� etkileyerek, s�n�flar aras� gelir da��l�m�n� belirledi�ini 

savunmu�tur. Marx gelir da��l�m�na sadece ücret ve kar çerçevesinden bakm� �, emek 

d��� pay�n da��l�m�yla ilgilenmemi�tir. Bu ba�lamda Marx elde edilen gelirin emek ve 

sermaye aras�ndaki bölü �ümüne odaklanm� �t�r (Kök, 2000:239-244). 

 
Mill, De�er Teorisi�nde de�erin fayda ve üretim ko �ullar�na ba�l� oldu�unu ileri 

sürerek, gelir da ��l�m� kanunlar�n�n üretim kanunlar�n�n tersine, sos yal kanunlar 

olmalar� nedeniyle de�i�ebilir oldu�unu savunmu�tur (Miynat, 2003:55). 

 
Bastiat ve Carey de Klasik iktisatç�lar�n benimsedi �i kötümserli �e kars� ç�karak 

ekonomideki bütün bir art� ��n eme�in pay�n� art�raca��n� dü �ünmü �lerdir. Onlara göre 



27 
�

özgürlük geli �meyi, geli�me verimlili�i, verimlilik üretimi ve üretim daha adil gelir 

da��l�m�n� getirecektir (Ersezer, 2004:19). 

Gelir da��l�m� ile iktisadi büyüme aras�nda nas�l bir ili �ki oldu�una dair net bir aç�klama 

yap�lmamaktad�r. Ekonomik büyümeyi fiziki sermayeye  dolay�s�yla da tasarruflara 

dayand�ran görü �e göre iktisadi büyüme ile gelir da ��l�m�ndaki e�itsizlik aras�nda 

olumlu bir ili�ki vard�r. Di�er yönden iktisadi büyümeyi belirleyen unsurlar�n b as�nda 

be�eri sermayeye önem veren görü �e göre ise gelir da ��l�m�ndaki e�itsizlik ile iktisadi 

büyüme aras�nda negatif bir ili �ki vard�r. ˙ünkü gelir da ��l�m�n�n adaletsizli�i, 

i�gücünün e �itim, sa�l�k ve beslenme gibi harcamalar� azaltmakta, bunun sonucunda ise 

be�eri sermaye geli�imini engellemektedir. 

 
Klasik iktisadi görü �e göre; gelirin kapitalistlerden isçi s�n�f�na do �ru kaymas�, tasarruf 

oranlar�n� azaltaca�� ve bunun sonucunda yat�r�m oranlar� dü �ece�i için, bu durum 

ekonomik büyümeyi yava �latacakt�r (O�u�, 2005:52). 

 
Keynes, gelirin yeniden da��l�m�nda vergilerin önemini vurgulayarak, etkin ver gi 

politikalar� uygulayarak yüksek gelirli ki �ilerden, dü �ük gelirli ki �ilere kaynak transferi 

yoluyla gelirin adil da��l�m�n�n sa�lanaca��n� ileri sürmü �tür. Kaldor�un �isçiler 

kazand�klar�n� harcar, giri�imciler ise harcad�klar�n� (yat�rd�klar�n�) kazan�r lar � sözü, 

gelir da��l�m�nda Keynesyen okulun genel kural� olmu�tur. Kaldor tam istihdam 

halindeki bir ekonomide, nisbi faktör paylar�n�n (ü cret ve kar) yat�r�m oran�n� 

belirledi�ini ileri sürmektedir. Kaldor�a göre, daha yüksek b ir yat�r�m düzeyinde, sürekli 

bir istihdam dengesi için zorunlu olan daha yüksek bir tasarruf-gelir oran�n� 

gerçekle �tirmek için gelir da ��l�m�nda bir aktar�m�n gerekli oldu�udur (Uysal, 1999:40). 

 
Klasik okula bir di�er ele�tiri de Kalecki�den (1971) gelmi�tir. Yat�r�m harcamalar�n�n 

kar oranlar�na ve kapasite kullan�m oran�na ba�l� oldu�u, mark-up fiyatlaman�n 

yap�ld��� varsay�mlar� alt�nda, toplam talep ve gelir da��l�m� ekonomik büyümeyi 

belirleyecektir. Gelirin ücretler lehine yeniden da ��l�m� at�l kapasitenin varl��� halinde 

ekonomik büyümeyi art�r�r. Keynezyen ve Kalecki mod elinin tam tersi olarak, içsel 

büyüme modeli gelir yo �unla�mas�n�n büyümeyi negatif yönde etkiledi �i sav�n� ortaya 

koymu�tur. �çsel büyüme modeline göre, öncelikle gelir da ��l�m�n� düzeltmek için 

al�nacak önlemler; özel be �eri ve fiziki sermaye birikimini olumsuz etkileyecektir 

(O�u�,2012:1). 
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Kuznets�e ait görü �e göre, ekonomi büyümeye ba �lad��� anlarda gelir da��l�m� 

adaletsizdir, ancak ekonomik büyüme artt�kça gelir da��l�m� da düzelmeye ba �lar. 

Ancak Ghura, Leite ve Tsangarides�in yapt�klar� çal ��mada ekonomik büyümenin, gelir 

da��l�m�na kar�� yans�z olduklar� bulunmu�tur (Ghura, Leite and Tsangarides,2002: 

118). 

 
Perotti (1992) e�itsizli�in, ekonomik büyümeyi dü �ürece �ini, çünkü e �itsizli�in 

yoksullar�n krediye ula��m olanaklar�n� k�s�tlamas� nedeniyle yat�r�m� ve d olay�s�yla 

büyümeyi olumsuz olarak etkileyece �ini savunmu�tur (O�u�,2012:1). Kuznets�in 

hipotezine göre, kalk�nman�n ba �lang�c�nda dü �ük gelir düzeylerinde, gelir da ��l�m� 

nispeten daha adildir. Daha sonra gelir artarken gelir e�itsizli�i artmaya ba�lar. Ki�i 

ba��na gelir sanayile�mi� ülkelerin düzeyine yakla �t�kça gelir da ��l�m� düzelecek ve 

e�itsizlik azalacakt�r. Kuznets�in bu ili�kisini zay�f bulup kar�� ç�kanlar oldu �u gibi 

birçok destekleyen de söz konusudur (Dan� �o�lu, 2005:228). 

 
Di�er biri ifade ile Kuznets hipotezine göre, gelir e �itsizli�i (gelir da��l�m�ndaki 

e�itsizlik) iktisadi kalk�nman�n ilk a�amas�nda artar ve sonras�nda azalmaya baslar. �U 

Dönü �ü� olarak adland�r�lan bu hipoteze göre, orta gelir li ülkelerdeki gelir e �itsizli�inin, 

en az geli�mi� ve sanayile�mi� ülkelere göre daha büyük olmas� beklenebilir. Bu d urum, 

iktisadi geli�me sürecinde dü �ük verimlili �e sahip tar�ma dayal� bir ekonomiden, yüksek 

verimlili�e sahip endüstriyel bir ekonomiye geçi �i içerir. Sanayile �me tamamland���nda 

ise gelir da��l�m�ndaki e�itsizliklerin azalma e�ilimine girece�i öngörülür ( Konukman 

ve ˙iftçi, 2008:65). 

 
Kuznets�in gelir artt�kça, gelir da ��l�m�n�n bozulaca��na i�aret eden hipotezi bugün 

birçok akademisyenden destek görmemektedir. Tam ter sine kalk�nma sürecinde adil 

gelir da��l�m�n�n ekonomik büyümeyi artt�raca ��n� ifade eden çal� �malar artmaktad�r 

(Dan��o�lu, 2005: 228). 

 
Gelir da��l�m� konusunun çok geni � kapsaml� ve karma��k olmas� ve gelir da��l�m�n� 

belirleyen cinsiyet, ya�, etnik yap�, meslek, bireysel karakteristikler gibi faktörlerin 

gerek yerle�im yeri, gerekse makroekonomik politikalardan etkilenme dereceleri 

itibariyle homojen olmamas�, karma��k yöntemlerin uygulanmas� ile beraber daha 

kapsaml� ve daha detayl� veri tabanlar�n�n mevcudiyetini gerektirmektedir. Bu 
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güçlüklerden ötürü, az�msanmayacak say�da çal� �ma, gelir da��l�m� konusunu 

makroekonomik düzeyde ekonomik büyüme ile olan ili �kisi ile s�n�rlayarak 

incelemi�tir. 

 

1.3. Ekonomik Büyümenin Özellikleri 

 
Ekonomik büyüme kantitatif bir olgudur. Ekonomik bü yüme göstergelerinden milli 

gelir (MG) ve Gayri Safi Milli Has�la (GSMH)�da meydana gelen de�i�imlerin rakamla 

ifade ediliyor olmas� ekonomik büyümenin kantitatif  bir olgu olmas�n�n sebebidir. Ayn� 

zamanda, ekonomik büyüme uzun döneme dayal� bir olg udur. Yat�r�mlar�n beklenen 

getiriyi sa�lamas� ve dolay�s�yla üretimde beklenen art� �lar�n sa�lanmas�, ancak uzun 

dönemde mümkündür. Ayr�ca ekonomik büyüme, reel bir  art��� ifade eder. K�saca 

ekonomik büyümeden bahsedebilmek için, geçmi � döneme ait milli gelirde reel bir 

art���n olmas� gerekmektedir. Bunun yan� s�ra, ekonomideki ikame yat�r�mlar�n, 

ekonomik büyümeye bir katk�s� yoktur. Ayr�ca ekonom ik büyüme gelir da ��l�m�n� 

iyile�tirici bir nitelik de ta��maz ve dinamik bir makro ekonomik göstergedir. Büy üme 

beraberinde ekonomide hareketlili�e neden olur. Ayr�ca büyüme, ekonomideki belli 

ba�l� bölgeleri ya da sektörleri de �il, ekonominin tümünü kapsar(Acar, 2002: 35-36). 

 

1.4. Ekonomik Büyümenin Türleri 

 
Ekonomik büyüme türleri dokuz ba �l�k halinde s�ralanabilir ( Özgüven, 1998: 85). 

Bunlar; 

 

i. Spontane büyüme: Spontane büyümede, üretim faktörle ri piyasada kendili�inden 

harekete geçerek belli oranda ekonomik büyümeye ned en olur. Devletin ekonomiye 

müdahalesi yok denecek kadar azd�r. Spontane büyüme , Fizyokratlar�n, Klasik ve Neo 

klasik iktisatç�lar�n öne sürdü �ü teorilerin temel ald� �� büyüme modeldir.  

ii. Planl� büyüme: K�t kaynaklar�n, hangi mallar�n üret imine ne miktarda 

aktar�laca��n�n, belirli planlar dahilinde yürütülmesi gerekti �ini belirten bu modelde, 

amaç ekonomide tüm sektörlerde verimlili �i artt�rmakt�r.  

iii. Kapal� büyüme: Kapal� büyümede ülkeler otar �ik bir yap� sergilemek zorundad�r. 

Ülke üretimde tamamen kendi öz kaynaklar�n� kullanm al�d�r. Bu büyüme türünde amaç, 
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ülkenin d� �a ba��ml�l���n� ortadan kald�rmakt�r. Ayr�ca devlet, ekonomiye her alanda 

müdahale edebilmektedir. 

iv. Aç�k büyüme: Aç�k büyüme modelinde, kapal� büyümeni n aksine, uluslararas� 

emek ve sermaye önemli yer tutar. Bu tür büyüme ser best piyasa ekonomisini 

benimsemi� tüm ülkelerde uygulanmaktad�r.  

v. Durgun büyüme: Durgun büyümede nüfus art� � h�z� ile has�la art�� h�z� birbirine 

e�it oldu�undan, ki�i ba��na has�lada ki art�� s�f�rd�r. Artan nüfus has�lada ki art� �� 

ortadan kald�rmaktad�r.  

vi. Üstel büyüme: Üstel büyüme, h�z� gittikçe artan büy üme türüdür. Ancak, bu tür 

ekonomik büyümeyi gerçekle �tiren bir ülkeye, dünya ekonomisinde pek 

rastlanmamaktad�r.  

vii. Biyolojik büyüme: Biyolojik büyüme modelinde, ekono mik büyüme önce h�zl� 

gerçekle �irken daha sonra giderek azalarak artan bir yap� sergilemektedir.  

viii. Dengeli ve Dengesiz büyüme: Dengeli büyüme modelind e ise, sektörler aras�nda 

kar��l�kl� ba��ml�l�k vard�r. Bu ba��ml�l�k hem üretimde, hem de tüketimde geçerlidir. 

Her firma ç�kt�s�na pazar bulmak zorundad�r. Bu büy üme türünde, denge tüm 

sektörlerde kurulmal�d�r. Aksi taktirde ekonomi kay nak israf�yla kar�� kar��ya kal�r. 

Dengeli büyüme türünün aksine, dengesiz büyüme, den geli büyümenin gerçe �i 

yans�tamayaca�� dü �üncesiyle ortaya ç�km� �t�r. Ekonomiler e�itsizliklerin, 

dengesizliklerin ve hiyerar�inin içinde bulundu �u bir yap� sergiler. Bu büyüme türüne 

göre, ekonomik büyüme ve kalk�nma sürecinde baz� bö lgelerin daha ilerde olmas� 

büyümeyi ve kalk�nmay� kolayla �t�racakt�r. 

 

1.5. Ekonomik Büyümenin Etkileri ve Sonuçlar�  

 
Ekonomik büyüme, ilk etkisini, ekonominin sektörler i üzerinde gösterir. Ekonomik 

büyüme beraberinde, sektörler aras�ndaki büyüme ora nlar�n�n de�i�mesine neden olur. 

Son elli y�lda ülke ekonomilerinde, tar�m sektörünü n pay�n�n azal�p, sanayi sektörünün 

pay�n�n artmas� ekonomik büyüme trendinin bir sonuc udur. Di�er yandan ekonomik 

büyümeyle beraber, geli �en sektörlere do �ru bir i� gücü ak�m� olu �ur. Ayr�ca geli�me 

trendi içinde olan, sanayi ve hizmet sektörleri, ke ntlerde yap�land��� için, büyüme 

beraberinde kentle�me h�z�n� da artt�racakt�r. Büyüme genel anlamda ke ntle�me ve 

sanayile�me e�ilimini h�zland�r�r. Kentle�menin artmas�, sosyokültürel anlamda toplum 
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üzerinde büyük de �i�imlere yol açar. Ekonomik büyümenin toplumsal de �i�meleri 

h�zland�rmas� beklenir. Geleneksel davran��lar yerini yeni davran�� türlerine b�rak�r. 

Bunun yan� s�ra, ekonomik büyüme, harcanabilir geli rde art��lara yol açaca ��ndan, 

toplumun tüketim kal�plar� de �i�ecektir. Tüketim kal�plar�n�n de �i�mesi pazardaki 

ürünlerin de yap�s�nda de �i�ikli�e neden olacakt�r. Bu durum ekonomide yeni bir üret ici 

s�n�f�n ortaya ç�kmas�na neden olur. Art�k geleneks el üretim kal�plar� yerini modern 

bilgi ve teknolojilerle donat�lm�� üretim faktörlerine b�rakmaktad�r. Bu durum ayn� 

zamanda, gelir da��l�m�n�, geleneksel üretim yapan firmalar�n aleyhin e de�i�tirir. 

Verimlili�in artmas� çal� �ma sürelerinde de azalmaya neden olacakt�r. Öte yan dan 

büyüme fiyat yap�s�n� de �i�tirir. Geli�mekte olan ülkelerde büyümenin fiyat yap�s�n� 

de�i�tirme etkisi fiyatlar� artt�r�c� yöndedir. Sonuç ol arak ekonomik büyüme, yat�r�m ve 

üretim art� �lar�na neden olmas�na ra�men, çevre kirlili �i, çarp�k kentle �me gibi sorunlar� 

da beraberinde getirmektedir (Acar, 2002: 36-38). 

 
Büyüme niteliksel bir de �i�imden daha çok niceliksel bir sonucu gösterir. Bu a nlamda 

büyüme pozitif bir durumu ifade eder ve ekonominin geli�mesi için mutlaka olmas� 

gerekir. Ancak bunun yan� s�ra ekonominin niteliksel (ya�am standartlar�n� iyile�tiren) 

geli�mesinin de sa�lanmas�n�n gere�i ön plana ç�kmaktad�r. 

 

1.6. Ekonomik Büyümenin S�n�rlar� 

 
1970�li y�llara kadar iktisadi büyüme ve kalk�nma, sadece ki�i ba��na gelirlerin 

artt�r�lmas�na ve refah seviyesinin yükseltilmesine  yani salt ekonomik büyümeye 

odaklanm�� durumdayd�. Bu y�ldan sonra toplumsal geli�menin sadece ekonomi ile 

s�n�rl� kalmay�p, çevreyi, do �ay� ve gelecek nesillerin de ihtiyaçlar�n� kapsamas � 

gerekti�i görü �ünün ifade edilmeye ba �lanmas�, geleneksel kalk�nma modeline 

ele�tirilerin artmas�na neden olmu�tur( Acar, 2002: 120). 

 
Kaynaklar�n k�t olmas� ve nüfusun giderek artmas�, iktisat teorisinin, çözüm bulmas� 

gereken en önemli sorunlar aras�ndad�r. Ekonomik bü yümenin kaynaklar�n�n 

finansman� ve nüfus art� � h�z�n�n beraberinde getirdi�i kaynak ihtiyac�n�n kar��lanmas� 

için gerekli olan faktörler iki farkl� grupta topla nabilir. �lk grupta fizyolojik ve s�nai 

faaliyetlerin tümünü ayakta tutan, g�da, hammadde, fosil ve nükleer yak�tlarla, at�klar� 

dönü �türen ve önemli temel maddeleri yeniden do �aya kazand�ran ekolojik sistemler 
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gibi fiziki gereçleri kapsar. Bunlar ekime elveri �li topraklar, tatl� su kaynaklar�, 

madenler, okyanuslar gibi elle tutulup gözle görüle bilen varl�klard�r. Di�er grupta ise, 

sosyal gereksinmeler vard�r. Dünyan�n fizik sisteml eri çok daha büyük ve ekonomik 

bak�mdan daha geli�mi� bir nüfusu besleyecek kapasitede olsa bile ekonomi nin ve 

nüfusun büyümesi, sosyal tutarl�l� ��n sa�lanmas�, e�itim ve i� olanaklar� ile sürekli 

teknolojik ilerleme gibi faktörlere ba �l�d�r. Bu faktörlerin de �erlendirilmeleri güçtür. 

Dolay�s�yla ekonomik büyümenin fiziki ve sosyal s�n �rlar�n� belirlemek oldukça zordur 

(Tosun, 1979: 43-44).  

 
Ekonomik ve do�al çevrenin kar ��l�kl� ba��ml�l���n�n kalk�nma politikalar�nda 

al�nmas�na gereksinim oldu�una dair ilk kapsaml� uyar� Roma Kulübü�nün �Büyüme nin 

S�n�rlar�� ba �l�kl� raporunda daha 1972 y�l�nda yap�lm� �t�r(Meadows et al.,1990:12). 

Ayn� y�l içerisinde yap�lan Birle �mi� Milletler çevre konferans� ekoloji ve kalk�nma 

aras�ndaki dengeyi ön plana ç�karan �eko kalk�nma� politikas� çerçevesinde 

sürdürülebilir kalk�nman�n iki temel ö �esi olan �insan merkezlilik� ve �gelecek 

nesillerin kaynaklar�n�n korunmas�� konular�n� günd eme getirmi�tir(��güden, Ercan ve 

Türkay,1995:203-204). Ancak sürdürülebilir kalk�nma n�n küresel çapta aktif bir politika 

haline dönü �mesi 20 y�ll�k bir gecikme ile, 1992 Rio Zirve�sind en sonra mümkün 

olmu�tur(Dulupçu, 2004:20). 

 
Geli�mekte olan ülkelerde kalk�nm� �l�k seviyesini artt�rman�n ön �art� h�zl� ve istikrarl� 

ekonomik büyüme hedefine ula �makt�r. H�zl� ve istikrarl� bir ekonomik büyüme, 

beraberinde i�sizlik, çevre kirlili �i, yoksulluk gibi sosyo-ekonomik sorunlar�n ortadan 

kalkma sürecini h�zland�r�r. Ancak geli �mekte olan ülkelerde h�zl� ve istikrarl� büyüme 

sürecinin ekonomilere yeni maliyetler yükledi �i de görülmektedir. Bunlar, zengin-fakir 

aras�ndaki uçurumun daha da artmas�, toplumsal bar� ��n bozulmas�, sürdürülebilir 

büyümeye engel olacak �ekilde do�al kaynaklar�n tahribat� olarak s�ralanabilir. 

Büyümenin yaratt� �� bu sorunlar yeni bir büyüme anlay� ��n�n do�mas�na neden 

olmu�tur. Bu anlay��, temelde insana önem veren, toplumun sadece ekonom ik de�il 

sosyal ihtiyaçlar�na da öncelik veren, do �al kaynaklar�n tahribat�na engel olan 

sürdürülebilir kalk�nma kavram�n�n do �mas�na neden olmu�tur (Alagöz, 2007:3). 
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1.7. Ekonomik Büyüme Modelleri 

 
Büyüme kuramlar�n�n amac�, bir ülke içindeki ekonom ik büyüme oran�n� belirleyen 

unsurlar� ve ülkeler aras�nda ki �i ba��na gelir ve büyüme oran� farkl�l�klar�n�n 

nedenlerini aç�klamakt�r.  

 
Adam Smith (1776), David Ricardo (1817) ve Thomas Maltus (1798) ve çok sonralar� 

Frank Ramsey (1928), Allyn Young (1928), Frank Knight (1944) ve Joseph Schumpeter 

(1934) modern ekonomik büyüme teorilerinin birçok t emel unsurunu olu�turmu�lard�r. 

Bu dü �ünceler temel denge dinamiklerini, rekabetçi davran �� yakla��mlar�n�, azalan 

getirilerin rolünü ve büyümeyle fiziksel ve be �eri sermaye birikim ili�kilerini, ki�i 

ba��na gelirle nüfusun büyüme oran�n�, eme �in artan uzmanla�mas�n�n ve yeni mal ve 

üretim yöntemlerinin teknolojik ilerlemenin etkiler ini ve bir teknolojik ilerleme te�viki 

alarak monopol gücünü içermektedir (Paras�z,2003:1) . 

 
Ekonomik büyüme kuramlar� üzerinde yo �un çal� �malar�n yap�ld��� iki dönem 

olmu�tur. Birinci dönem 1950�lerin sonu ve 1960�lar, iki nci dönem ise bundan 30 y�l 

sonra 1980�lerin sonu ve 1990�lard�r. Birinci dönem deki ara�t�rmalar neo-klasik 

büyüme kuram�n� olu �turmu�tur. Bu dönem büyüme kuramlar�na en büyük katk� Rob ert 

Solow taraf�ndan yap�lm��t�r. En yeni ara�t�rmalar ise içsel büyüme kuram� diye 

bilinmektedir. Bu kurama ilk katk�lar Chiago Üniver sitesi�nden Robert Lucas ve 

Berkeley Üniversitesi�nden Paul Romer taraf�ndan ya p�lm��t�r.  

 
Ekonomik büyüme, bütün ülkeler aras�nda e �it düzeyde sürekli ve ayn� h�zla 

gerçekle �memi�tir. Baz� ülkeler çok h�zl� büyürken, baz�lar�n�n i se ekonomik 

büyümeleri daha yava � olmu�, baz�lar� da büyümemi �tir. Bu nedenle uluslararas� 

düzeyde gözlemlenen büyüme oranlar�ndaki farkl�l� ��n nedenlerini aç�klamaya yönelik 

farkl� büyüme türlerinin ve kaynaklar�n�n incelendi �i çal� �malar ortaya konmu�, çe �itli 

büyüme kuramlar� literatüre girmi �tir. Ekonomik büyümenin nas�l sa �lanabilece�i 

sorusu iktisad�n her zaman ilgi alan�nda olan bir soru olmu�tur. Ekonomik büyümeye 

ili�kin ortaya at�lan teoriler incelenecek olursa büyüm enin belirleyenlerinin neler 

olabilece�i sorusu daha iyi anla��labilecektir. Bu amaçla, çal� �man�n devam�nda 

geçmi �ten günümüze büyüme teorilerine k�saca yer verilece k ve içsel büyüme 

teorilerinin geli�tirilmesine yol açan süreç daha iyi vurgulanm� � olacakt�r. Literatürde 
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klasik büyüme modelleri d� �sal büyüme modelleri olarak ele al�nmaktad�r. Büyüm e 

modelleri gerek ortaya at�ld�klar� co�rafyalara uygun dizayn edilmeleri ve gerekse 

politik iktisad�n ürünü olmalar� nedeniyle büyümeyi  ve büyümeyi etkileyen faktörleri, 

farkl� ele alm��lard�r. 

 

1.7.1. Klasik Büyüme Modelleri 

 
Klasik büyüme teorileri; Adam Smith (1723-1790), Da vid Ricardo (1772-1823), 

Thomas Malthus (1776-1834), John Stuart Mill (1806-1873), James Mill (1773- 1836), 

John Ramsey McCulloch (1789-1864) gibi çok say�da k lasik dü �ünürün fikirlerini 

yans�tmaktad�r. Klasik büyüme modeli realitelere uy du�u için de �il, sadece ilk sistemli 

büyüme teorisi olmas� bak�m�ndan önem arz etmektedi r (Hiç,1985:2) Bununla birlikte 

teoriye özellikle ba �lang�ç niteli �inde en önemli katk�y� Ricardo yapm� � oldu�undan, 

klasik büyüme teorisi her zaman Ricardo modeli ba �l��� alt�nda incelenmektedir. 

Ricardo modelinin d���nda A. Smith, T.R. Malthus, K. Marx ve J.A. Shumpeter�de 

klasik büyüme modelleri içerisinde yer almaktad�r. 

 

1.7.1.1. David Ricardo�nun Büyüme Modeli 

 
Klasik büyüme modelinin kurulu �unda en büyük pay, D.Ricardo�ya (1772- 1823) aittir . 

Modele en önemli katk�y� Ricardo yapt� ��ndan Klasik büyüme modeli denince ilk akla 

gelen isim Ricardo olmaktad�r. Ricardo asl�nda do�rudan büyüme konusunu de �il, uzun 

dönemde gelir bölü �ümü meselesini incelemi �tir ve Ricardo�nun büyüme modeli 

yazar�n gelir bölü �ümü hakk�ndaki fikirlerinden ç�kart�labilir. Model çok az say�da 

fonksiyonel ili�ki ile çal� �makta fakat önemli birtak�m sonuç ve genellemelere 

varmaktad�r. ˙ok önemli ve cesur sonuçlara varmas� dolay�s�yla bu model � �ahane 

dinamik� olarak adland�r�lmaktad�r (Hiç, 1985:2). K ötümser görünü �lü Ricardo 

Modeli�nin arkas�nda �ngiltere�nin 19.yüzy�l�n ba �lar�ndaki ko�ullar� ve sorunlar� yer 

almaktad�r (Türker,2000:80).  

 
Sanayi devriminin ilk a�amalar�na gelen bu dönemde tasarruf art� �� ve sermaye birikimi 

oldukça h�zl�yd� ayr�ca teknik yenilikler sanayi se ktöründe verimi yükseltiyor ve üretim 

art���na yol aç�yordu. Buna kar ��n tar�m sektöründe verim oldukça dü �üktü. Ücretler ise 

en az geçim( do �al ücret) düzeyinde karar k�l�nm� � olup ekonomide tam istihdam 
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ko�ullar� mevcuttu (Taban,2008:30�31). Temel varsay�ml ar�n�n ayr�nt�lar�n� bir kenara 

b�rakacak olursak Ricardo modelinin ana fikri ekonominin gidi�at�n�n iki safhada ele 

al�nabilmesidir: Geli�me safhas� ve Durgun ekonomi safhas�. Modelin püf n oktas� 

durgun ekonomi safhas�d�r denilebilir. Ricardo büyü me analizinde topra��n verimlili�ini 

yani do�al kaynaklar� ön plana ç�karm� �t�r. Ricardo modelinde bulunan üç gelir 

gurubunun ( müte �ebbis-sermayedar, toprak sahibi, emek sahibi) gelir da��l�m�ndan 

ald�klar� paylar�n de�i�imi ekonomik durgunlu�a giden süreci ifade etmektedir. 

Ricardo�nun uzun dönemli büyüme teorisi, kar oranla r�n�n giderek dü �ece�ini ve 

ekonominin sonunda tam bir durgunlu�a ula�aca�� sonucuna varmaktad�r. Ona göre kar 

oranlar�ndaki dü �me, toprak sahiplerinin rantlar�n�n artmas� sonucunda ortaya ç�kar. 

Ücretler ise nüfus art� �� nedeniyle her zaman asgari düzeyde olu �ur. Ricardo Büyüme 

Modeli, iki ilkeye dayanmaktad�r. Birinci ilke, toprak sahiplerinin toplam hâs�ladan 

ald�klar� pay�n (rant pay�n�n) aç�klanmas�na yard�m  eder. �kinci ilke toplam hâs�ladan 

geri kalan k�sm�n ücret ve kar olarak nas�l da ��t�laca��n� belirtir. Büyümeyi durdurup 

ekonomiyi durgunlu�a sokacak mekanizma toplumdaki üç s�n�f�n (emekçi, giri�imci, 

toprak sahibi) gelir da��l�m�ndan ald�klar� paylar�n de �i�imidir.  

 
Ricardo, tüm klasik ekonomistler gibi ekonomik büyü menin üretim aktivitelerinden 

elde edilen ücretler üzerinden finanse edildi �ini ileri sürer. Karlar ise ücretlere ba �l�d�r. 

Ricardo�nun ba�lang�ç noktas�, her ülkede toprak arz�n�n k�s�tl� o lmas�d�r. 

 
Ricardo teknolojik geli�menin tar�m sektöründe artan verimlere yol açamad� ��n� bu 

nedenle uzun dönemde ekonominin tümünde azalan veri mler yasas�n�n geçerli olaca ��n� 

ve ekonominin durgulu�a girece�ini iddia ederek teknolojik geli�menin önemini 

yads�m��t�r. Ricardo t�pk� teknolojik geli�mede oldu�u gibi nitelikli emek konusuna da, 

modelinde yeterli ilgiyi göstermemi �tir. 

 

1.7.1.2. Adam Smith�in Büyüme Modeli  

 
Baz� kaynaklarda farkl�l�klar� nedeniyle klasik ikt isadi büyüme modellerine dahil 

edilmeden ayr� olarak ele al�nsa da A. Smith, tam da vurgulad��� bu farkl�l�klar 

yüzünden klasik büyüme modellerinin önemli bir parç as� olarak ele al�nmaktad�r. Bu 

farkl�l�klardan belki de en göze çarpan� ekonomik d urgunlu�a geçi �in Ricardo�ya göre 

daha de�i�ik olmas�d�r.  
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Adam Smith sistematik bir büyüme modeli ortaya koym amakla beraber, uluslar�n 

zenginle�me sürecinde ekonomik büyümeden söz etmi �tir. Smith büyümenin temel iki 

kayna�� olarak uzmanla�ma düzeyi ve uzmanla �man�n art���n� göstermi �tir.  

 
Adam Smith�in büyüme modeli i �bölümü kavram� üzerine in �a edilmi�tir. Smith�e göre, 

eme�in üretkenli �ini (Y/L) artt�ran süreç i �bölümüdür. ��bölümü artt�kça eme �in 

verimlili�i-i�çi ba ��na üretim artar. Smith, i �bölümünü hem farkl� firmalar�n farkl� 

mallar üretmeleri, hem ayn� firmada çal� �an i�çilerin bir mal�n farkl� k�s�mlar�n� 

üretmeleri biçiminde tan�mlam� �t�r. Smith i�bölümünün geli �me düzeyi ile ülkelerin 

geli�me düzeyi aras�ndaki ili �kiyi vurgular. �Toplumun ilkel oldu �u bir durumda, bir 

ki�inin, i�i olan �ey geli�tirilmi� bir toplumda, genellikle birçok ki �inin i�idir� der 

(Ahmadov,2012:1). 

 
��bölümü Smith�in görü �lerinin merkezinde yer almaktad�r. Smith�e göre �em e�in 

üretim gücündeki en büyük geli �menin ve emek harcarken gösterilen ustal�k, beceri ve 

muhakeme yetene�inin büyük bir k�sm�� i � bölümü sonucu ortaya ç�km� �t�r (Smith, 

1985: 19). 

 
Smith�e göre sanayile �meye dayal� büyüme modelinde artan i � bölümü önemli bir faktör 

olarak ele al�nmaktad�r. Bu da gösteriyor ki ulusal  zenginli�in ana kayna�� i� bölümüne 

dayal� insan eme�idir. �� bölümüne dayal� emekte artan verim söz konusudur ( Özsa ��r, 

2008: 4). 

 
Smith�in, ulusal zenginli�in ana kayna��n� i�bölümüne dayal� insan eme �ine 

dayand�rmas� be�eri unsurun sermaye olarak kabul edilmesindeki ilk ad�md�r. Smith 

i�bölümü sayesinde meydana gelen verimlilik art� ��n� zihinsel eme�e ba�lasa da be�eri 

sermaye ekonomik büyüme ili �kisini ortaya koyamam��t�r. Teknolojik geli�meyi yok 

saymayan Smith, teknolojik geli�menin, ekonominin durgun durum safhas�na 

geçi �indeki rolüne de �inmi�tir. Smith�e göre kar gayesi güden müte �ebbislerin tasarruf 

ve yat�r�mlar�yla sa�lanan sermaye birikimi, i�bölümü ve ihtisasla �maya ve bunlarla 

birlikte gelen teknik ilerlemeye yol açmaktad�r. Bu  �ekilde piyasan�n geni�lemesi içsel 

ve d��sal ekonomilerin yarat�lmas�, emekte artan verim kanununu geçerli k�lmaktad�r. 

Emekte artan verim ücret seviye ve nüfus art� �lar�na neden olmaktad�r. Ancak artan 
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verim sonsuza kadar devam etmemektedir. Karlar er geç s�f�ra dü �ecek, sermaye 

birikimi, nüfus ve gelir art� �� duracak, böylece ekonomi durgunluk safhas�na gire cektir. 

 
Smith�in analizinde toplam has�la (Y); toplam ücret ler (W), toplam karlar (P) toplam 

rantlar�n (R) toplam�yla özde �tir. Yani, Y ≡ W + P + R� dir. 

 
Smith�e göre bir ülkenin belirli bir andaki toplam iktisadi varl�klar�n�n sto�u,  

 
i) Tüketim mallar�,  

ii) Sabit sermaye mallar� ve  

iii) Dola�an sermaye mallar�ndan olu�ur. 

 
Tüketim mallar� sto �u, tüketicilerin elinde bulunan, i �çilere ücret olarak ödenmi � g�da 

mallar� sto�u d���nda kalan, belirli bir süre içinde tüketilecek ve böylece yok olacak 

mallar�n sto�udur. Sabit sermaye varl�klar� gelir ya da kar getirmeleri için el 

de�i�tirilmeye gerek olmayan varl�klard�r. (Üretimde kul lan�lan makine ve binalar gibi) 

Dola�an sermaye varl�klar� ise gelir ya da kar getirmek için el de �i�tirmeleri, sat�lmalar� 

gereken varl�klard�r. Smith�e göre iktisadi büyüme sürekli-s�n�rs�z bir olgu de �ildir. 

�ktisadi büyümenin tam zenginlik a �amas� denilen bir üst s�n�r� vard�r. Bu s�n�ra 

ula��l�nca büyüme durur ve has�lan�n-zenginli �in de�i�medi�i dura�an durum ba�lar 

(Dulupçu ve Özkul,2012:1). 

 
Adam Smith sistematik bir büyüme modeli ortaya koym am��t�r. Ancak uluslar�n 

büyüme sürecinden söz ederken ekonomik büyümeye de de�inmektedir. Smith 

büyümenin temel iki kayna �� olarak uzmanla�ma düzeyi ve uzmanla �man�n art���n� 

göstermektedir. Ülkeler belirli üretim alanlar�nda uzmanla��rlarsa bir tak�m avantajlar 

yakalayacaklard�r. Bireyler ya da firmalar uzmanla�t�klar� ürüne yo �unla�t�klar�nda, 

teknolojik geli�me h�zlanacakt�r. Adam Smith�in yakla ��m�nda büyüme, birbirini 

izleyen ani s�çramalar ve düzenli yükseli � biçiminde gerçekle �mektedir. Teknoloji 

uzmanla�may�, uzmanla�ma da teknolojik geli�meyi sürüklemektedir. Adam Smith’in 

büyüme hakk�ndaki görü �lerini özetlersek; kâr amac� güden giri �imcilerin tasarruf ve 

yat�r�mlar�yla sa�lanan sermaye birikimi, i�bölümü ve uzmanla �maya ve ayr�ca teknik 

geli�meye yol açacakt�r (Bozkurt,2008:1). Piyasan�n geni �lemesi, i�bölümü ve 

uzmanla�man�n artmas� içsel ve d� �sal ekonomiler yaratacak, böylece emekte azalan 

verimler de�il, artan verimler kanunu geçerli olacakt�r. Sermay e için ise azalan verimler 
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kanununun geçerli oldu �u kabul edilmektedir. Ne var ki, kârlar�n dü �mesi giri�imcileri 

daha fazla tasarruf yapmaya zorlayacakt�r. Emekte artan verimler geçerli oldu �una göre, 

ücret fonlar�n�n artmas� ve giri �imciler aras� rekabet dolay�s�yla k�sa dönemde piya sa 

ücreti asgari fiziki seviyenin üstüne ç�kabilecekti r. Ücretlerin yükselmesi ise nüfus-ücret 

ili�kisi dolay�s�yla, uzun dönemde nüfusun artmas�na ne den olacakt�r. 

 
Smith de Ricardo gibi büyümenin sermaye birikimi so nucu meydana geldi�ini savunur. 

Ancak Smith, Ricardo�nun aksine büyüme sürecine iyi mser bir biçimde yakla ��r ve 

büyüme sürecinde herhangi bir belirgin ve gözlenebi lir bir engelden söz etmez. 

 

1.7.1.3. Malthus�un Büyüme Modeli 

 
Malthus hem nüfus bilimi hem de ekonomi bilimi aç�s �ndan büyük önem ta ��yan(1798) 

� An Essay on the Principle of Population�  (Nüfus Prensibi Üzerine Bir Deneme) adl� 

eserinde sürekli bir nüfus art� ��n�n gelecekte g�da yetersizli�ine neden olaca��n� ve 

bunun da insanl���n refah�n� tehdit eden ciddi bir tehlike olu�turaca��n� belirtmi�tir. 

Thomas Malthus sistematik büyüme modeli olu �turan ilk iktisatç�lardand�r. Ancak 

yakla��m�n�n sonucunda oldukça karamsar bir gelecek tablo su çizmektedir. Malthus’un 

teorisine göre, e �er nüfus art� �� kontrol alt�na al�namazsa, nüfus geometrik bir di zi 

halinde artmaya devam ederken; yiyecek maddelerinin art��� aritmetik bir dizi halinde 

olacakt�r. Böylece, bu iki dizi aras�ndaki fark gid erek büyüyecektir (Sava �,2000:342). 

Malthus, büyüme modelini nüfus ve has�la-ç�kt� büyü me h�zlar� aras�ndaki uyumsuzluk 

üzerine in �a etmi�tir. 

 
Malthus�a göre insan�n biyolojik üreme kapasitesi, geometrik bir art��a 

(1,2,4,8,16,32,64,�. gibi) insan nüfusunu besleyen g�da maddelerinin üretimi ise, 

aritmetik bir art��a imkan vermektedir. (1,2,3,4,5,6,�. gibi) Bu neden le insan�n 

biyolojik üreme h�z�n�n, g�da üretiminin h�z�n� a �ma e�ilimi nüfus art� ��n� s�n�rlayan 

e�ilimleri do�urmaktad�r. 

 
Malthus’un modeli iki temel unsura sahiptir: Birincisi, üretim faktörlerinden olan 

topra��n arz� sabit olup, azalan verimler sergilemesi ve ikincisi, nüfus art� � oran� 

üzerinde hayat standard�n�n pozitif etkisinin olmas �d�r. Malthusgil model teknolojik 

de�i�melerin veya uygun topra��n yoklu�unda nüfus hacminin kendi kendini 
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dengeleyece�i (self-equilibrating) negatif bir geri beslemeye sahip oldu�unu belirtir. 

Yani, bir yandan nüfus artarken di �er yandan toprak/nüfus oran� ve ücretler dü �er. 

Teknoloji statik oldu�unda nüfus kendi kendini dengeler. Öte yandan, mevc ut 

(ula��labilir) kaynaklar artsa dahi fert ba��na gelir seviyesi uzun dönemde 

de�i�meyecektir. ˙ünkü daha iyi teknoloji veya daha fazl a toprak; daha az zengin olan 

daha fazla nüfusa neden olacakt�r (Delikta �, 2001: 94).  

 
Malthus�a göre, bir ekonomide reel has�la-ç�kt� (Y) , toprak ve i�gücü kullan�larak 

üretilir. Topra ��n miktar� sabit oldu�undan reel has�la-ç�kt� miktar� i �gücüne dolay�s�yla 

da nüfusa ba �l� olarak de�i�ir. Y = f(N) Malthus�a göre üretim, eme �in girdisine göre 

azalan ortalama verimlere tabidir(Dulupçu ve Özkul, 2012:1). Malthus üretime daha çok 

arazinin sokulabilmesinin ancak giderek artan maliyetlerle gerçekle �tirilebilece�ini, bu 

nedenle iktisadi hayat�n do�as�nda azalan getiriler kanunun yürürlükte oldu �unu öne 

sürmü �tür. 

 
Özetle klasik modelin temel varsay�mlar�: azalan ve rim, teknolojik ilerleme h�z�n�n 

dü �üklü �ü ve Malthus�un nüfus kural�d�r. Adam Smith de geti rdi�i farkl� yakla��mlarla 

Ricardo�nun temelini olu�turdu�u klasik modele önemli katk�larda bulunmu �tur. Ancak 

klasiklerin büyüme modelinin günümüz geli �mi� ekonomilerinde uygulama alan� 

bulmas� olas� de�ildir. Sanayi devriminden sonra ekonomilerin geçird ikleri geli�me 

tecrübeleri, klasiklerin görü �leriyle paralel de�ildir. Her ne kadar çok detayl� bir analiz 

ve kapsaml� bir klasik model ele�tirisine bu bölümde yer verilmeyecek olsa da, klasi k 

modelin günümüz ekonomilerini aç�klayamayaca ��, bir iki basit örnekle kan�tlanabilir. 

Sözgelimi Ricardo�nun öngördü �ü teknolojik ilerleme h�z� günümüz ekonomilerine 

k�yasla çok yava �t�r ve 20. yüzy�lda insan nüfusu büyük bir art� � göstermesine ra �men 

küresel süreçle e � zamanl� olarak ekonomilerin yüksek büyüme performa nslar� 

sergilemesi Malthus�un fikirlerini desteklememektedir. 

 
Malthusgil model teknolojik de�i�melerin veya uygun topra��n yoklu�unda nüfus 

hacminin kendi kendini dengeleyece�i (self-equilibrating) negatif bir geri beslemeye 

sahip oldu�unu belirtir. Yani, bir yandan nüfus artarken di �er yandan toprak/nüfus oran� 

ve ücretler dü �er. Teknoloji statik oldu�unda nüfus kendi kendini dengeler. Öte yandan, 

mevcut (ula��labilir) kaynaklar artsa dahi fert ba��na gelir seviyesi uzun dönemde 
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de�i�meyecektir. ˙ünkü daha iyi teknoloji veya daha fazl a toprak; daha az zengin olan 

daha fazla nüfusa neden olacakt�r (Galor and Weil, 2000:150). 

 
Malthus�a göre ekonomiler durgunlu �a ve yoksullu�a mahkßm bir gelecek 

ya�ayacaklard�r. Üretim, i �gücü ve topra ��n bir fonksiyonudur. Sabit bir toprak 

miktar�yla üretim sürecine girildi �inden, azalan verimler ya�anmaktad�r. Ayn� i�gücü ile 

daha yüksek ç�kt� elde edebilmek için, toprak girdi  miktar� artt�r�lmal�d�r. Malthus�un 

modelindeki ikinci önemli varsay�m �udur; nüfus art� ��, ki�i ba��na reel gelirin bir 

fonksiyonudur. Bireylerin reel gelirleri artarsa, daha iyi yasam ko�ullar�na 

ula�acaklar�ndan, daha çok çocuk sahibi olmak isteyecek lerdir. Yani reel gelir art���, 

nüfus art� � h�z�n� yükseltecektir.  

 

1.7.1.4.Karl Marx��n Büyüme Modeli 

 
Marx, Ricardo ve Smith�den devrald��� kavramlar�, kapitalizmn de�i�en ko�ullar�na 

uygulayarak dü �üncelerini ifade etmektedir. 

 
Emek de�er teorisi: Marx�a göre, bir mal�n de �erini o mal�n üretimi için gerekli emek-

zaman birimleri belirleyecektir. Y�lda i�çi ba ��na yarat�lan de�er (p), ayn� y�l içinde 

yeniden üretilen sabit sermaye (c) ile de �i�ken sermaye (v) ve i�çi ba ��na art� de�erden 

(s) ibarettir: p=c+v+s. Sabit sermaye (c), eme�e fizik yard�m� dokunan makine ve 

aletler, ula�t�rma ve enerji teçhizat�, binalar ve stoklar gibi çe �itli araç, gereç ve 

mallardan meydana gelmi�tir. Bu tür sermaye de �er yaratmaz, fakat de�erin yarat�lmas� 

için varl� �� gereklidir. Ayr�ca sabit sermaye, eme�in fizik verimlili�ini de art�rabilir; 

ancak Marx bu durumu �fayda yaratma� olay� ile ayn�  anlamda görmektedir. 

 
De�i�ken sermaye (v) i�gücü kiralamak, yani emek istihdam etmek için kulla n�lan 

sermayeyi ya da istihdam edilen eme�e ödenen ücretleri göstermektedir. De �er yaratan 

sermaye türü, bu de �i�ken sermaye denilen unsurdur. 

 
Art� de�er (s), toplam de�er ya da gayri safi milli has� la ile bu has�lay� yaratmak için 

yap�lan gerekli harcamalar (sabit sermaye ile de�i�ken sermaye toplam�) aras�ndaki 

farkt�r. Klasik kavramlarla aç�klanmak istenirse, a rt� de�er, gayri safi kâr ve rant ile faiz 

gelirlerinin toplam�na e�ittir. Ekonominin tümü için safi has�la, toplam de �i�ken 

sermaye (v) ile toplam art� de�erden (s) olu�maktad�r. 



41 
�

• Art� de�er oran�   : a s / v.=  

• Kâr Haddi   : ( )k s / c v= +  

• Sermayenin Organik Bile�imi : 
c

b c/ v veya b
c v

� �= =� �+� �
 

Kâr haddi oran�n�n pay ve paydas�ndaki terimler de �i�ken sermaye ile bölündü �ünde;  

( )
s s / v a

k
c v c / v 1 b 1

= = =
+ + +

 ifadesine, ya da  

c
b kabul edilirse,

c v
=

+
 

( ) ( ) ( )s s / v a
k a 1 b

c v c/ v 1 b/ 1 b 1
= = = = −

+ + − +
 

 
ifadesine var�l�r. Bu ifadenin anlam� �udur: Kâr haddinin seyrini, art� de �er oran� ile 

sermayenin organik bile�imindeki de�i�meler belirlemektedir. 

 
Asl�nda, yukardaki aç�klamalara göre, c+v ifadesini n tek ba��na toplam sermayeyi 

temsil edebilmesi için, sabit ve de �i�ken sermaye mallar�n�n ömrünün bir y�l olmas� 

gerekir. Fakat gerçek hayatta genellikle durum böyl e de�ildir. Özellikle baz� sabit 

sermaye unsurlar�n�n ömrü oldukça uzundur ve varola n sermayenin ancak küçük bir 

k�sm� ilgili y�l içinde yeniden üretilmektedir. Di �er baz� sermaye türleri (hammadde ve 

malzeme gibi) ise, çabucak üretilip kullan�ld�klar� ndan, k�sa ömürlüdür. 

 
Bu nedenle, toplam sermayeyi bulmak için, sabit ve de�i�ken sermaye unsurlar� yan�na 

bu tür sermayelerin ortalama (y�l olarak) ömürlerin i de çarpan olarak koymak gerekir. 

�u halde, art� de�er oran� sabitken, sadece sermayenin organik bile�imi de�il, 

sermayenin ortalama ömrü de yükselirse, kâr haddi d ü �er. 

 
 

Marx modeli, baz� yap� ta�lar� ve vard��� sonuçlar�n bir k�sm� aç�s�ndan, klasik büyüme 

modeliyle paralellik ta��r. Hattâ baz� yazarlar�n Marx modelini salt bu ned enle klasik 

büyüme teorisi içine yerle �tirdikleri de olmu�tur. Bununla beraber Marx modeli ile 

Ricardo modeli aras�nda, varsay�mlarla ilgili öneml i analitik farklar vard�r. 
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Marx modelinde azalan verim varsay�m� yer almaz. Kâ r ile rant aras�nda bir ayr�m 

yap�lmamas�n�n nedeni de budur. Bunun yan�nda, ücre t haddini belirleyen Malthus�un 

nüfus teorisi de �il, yedek sanayi ordusu, yani sanayi merkezlerindeki i�siz kitlesidir. �ki 

modelde sermaye birikimi motifleri de farkl�d�r. 

 
Emek de�er teorisine göre bir mal�n de �erini o mal�n üretimi için gerekli olan emek 

zaman birimleri belirler. Bir y�l içinde i �çi ba ��na yarat�lan de�er ise ayn� y�lda yeniden 

üretilen sabit sermaye ile de �i�ir sermaye ve i�çi ba ��na art� de�erin toplam�na e�ittir. 

Buradaki sabit sermaye; makineler, araç-gereç, bina lar ve çe �itli mallardan meydana 

gelmektedir. De�i�ir sermaye kullan�lan eme�e yap�lan ödemeleri içermektedir. De �er 

yaratan sermaye de�i�ir sermayedir. Sonuç olarak art� de �er toplam de�er ile bu de�eri 

elde etmek için yap�lan harcamalar aras�ndaki fark kadard�r (Acar, 2002: 68). Marksist 

kapitalist modelde büyüme sermaye birikimi olarak k abul edilmektedir. Art�k de�er 

yaratmak için sermaye kullan�lmas� gerekmekte, yara t�lan art�k de�er de daha fazla art�k 

de�er yaratabilmek için sermayenin büyümesinde kullan� lmaktad�r. K�saca sermaye 

birikimi art�k de�erin kapitale dönü �ümüdür. Toplam art�k-de �eri belirleyen unsurlar, 

birikimin boyutunu da belirlemektedir. Toplam art�k de�eri, sömürü haddi (s/v) ve 

kullan�lan emek say�s� belirler. Sömürü haddi, üç y olla art�r�labilir. 

 
i) �sçiyi daha uzun süre çal� �t�rarak, 

ii) Ücret haddini dü �ürme ile 

iii)Eme�in verimini art�rmakla. 

 
Böylece eme �in verimi artt�kça art�-de �er büyür ve birikim artar. Di �er taraftan 

birikimle beraber sermaye stoku artt�kça eme �in verimi de yükselir. Sonuçta, kapitalist 

ekonomide, birikim imkân� ile birlikte art�k-de �er de artan biçimde ço �al�r. Sermaye 

birikiminin çap�n� belirleyen ikinci de �i�ken, art�-de�erin kapitalistin tüketim ve birikim 

aras�ndaki bölü �ümüdür. Marx�a göre art�k-de �erin kapitalistin tüketimi ve birikim 

aras�nda bölünü �ünde rol oynayan etken, kar haddi de �ildir. Yat�r�m dürtüleri kar veya 

faiz haddinden ba��ms�zd�r, yat�r�m arzusu kapitalistin psikolojisi v e toplumun yap�s�yla 

ilgilidir (Kazgan,1993:304).  

 
Marx teknolojiyi ekonomik büyümeyle direkt olarak i li�kilendirmekten çok art� de �erin 

sa�lanmas�ndaki rolüne vurgu yapm� �t�r. Be�eri sermayeye de eme�in niteli�i 
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bak�m�ndan yeterince ele almam��t�r. Marks, Smith ve Ricardo gibi teknolojik yenilikler 

ve eme�in büyüme süreciyle olan ili �kisine de�inmi� ancak bu iktisatç�lar farkl� alanlara 

yo�unla�t�klar�ndan bu konular�n önemini ihmal etmi �lerdir. Marxist ekonominin temel 

argümanlar� halen tart� ��lmakla birlikte öngörülerinin tam olarak gerçekle �ti�i günümüz 

aç�s�ndan söylenemez. Firmalar�n ölçeklerindeki art ��la tekelle�me e�ilimi gerçekle �mi� 

ancak ekonomide küçük firmalar da varl�klar�n� sürd ürebilmi �lerdir. Sadece büyüme 

yönüyle ele ald� ��m�z Marxist iktisad�n önemli iddialar�ndan olan or ta s�n�f�n yok 

olaca�� tahmini gerçekle �memi�tir. Dolay�s�yla günümüz ekonomilerinin büyüme 

trendleri Marx��n tarifine pek uymamaktad�r.  

 
Marx�c� teori, Ricardo�nun görü �leri gibi, 19. yy. �ngiltere�sinin ko�ullar�ndan ve 

sorunlar�ndan geni� ölçüde etkilenmi �tir. Bununla beraber, kullan�lan analiz tekni�i ve 

var�lan sonuçlar bak�m�ndan iki görü � aras�nda büyük farklar vard�r. Marx modeli, baz� 

yap� ta�lar� ve vard��� sonuçlar�n bir k�sm� aç�s�ndan, klasik büyüme mod eliyle 

paralellik ta��r. Hatta baz� yazarlar�n Marx��n modelini bu neden le klasik büyüme teorisi 

içine yerle �tirdikleri de olmu�tur. Bununla beraber, Marx modeli ile Ricardo modeli 

aras�nda, varsay�mlarla ilgili önemli analitik fark lar vard�r. Marx modelinde azalan 

verim varsay�m� yer almaz. Kâr ile rant aras�nda bi r ayr�m yap�lmamas�n�n nedeni de 

budur. Bunun yan�nda, ücret haddini belirleyen yede k sanayi ordusu, yani sanayi 

merkezlerindeki i�siz kitlesidir. �ki modelde sermaye birikimi motifleri de farkl�d�r. 

Ricardo modelinde sermaye birikiminin nedeni yüksek  kâr haddidir. 

 
Marx�a göre ise, kapitalist giri �imcinin birikimde bulunmas� bir tercih sorunu de�il, 

sermayedarlar aras�ndaki rekabetten do�an bir zorunluluktur. Büyük çapta üretimde 

bulunan firmalar�n ço �almas�, firma etkinli�inin de o derece yüksek olmas�n� 

gerektirmektedir. Bu nedenle, sermayedarlar, rekabet mücadelesinde yenik dü �mek 

istemiyorlarsa, kârlar�n� tekrar yat�rarak faaliyet lerini geni�letme yoluna gideceklerdir. 

Marx modelinde de, Ricardo modelinde oldu�u gibi, a��r� sermaye birikimi dolay�s�yla, 

kâr hadlerinin dü �me e�ilimi gösterece �i görü �ü yer alm� �t�r. Ancak, klasik modelde bu 

görü � azalan verim kanununa dayand�r�ld��� halde, Marx��n aç�klamalar�, kapitalizm 

geli�tikçe sabit sermayenin de �i�ken sermaye oran�nda meydana gelecek art��a 

ba�lanmaktad�r. Marx modelinde, sermayenin organik bile�imi ve dolay�s�yla ki�i 

ba��na üretim artt�kça, toplam has�la içinde eme �in pay� azal�yor demektir. Bu durum, 
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uzun dönemde bir efektif talep yetersizli �i yaratarak sistemi bunal�ma sürükler 

(Alkin,1992:49-50). 

 

Marx büyüme modelinde tüketim ve yat�r�m olarak ba �l�ca iki kesim aras�nda ak�m 

tablosunu önce basit sonra geni �letilmi� �emalar halinde incelemi� ve sistemin iç 

örgüsünü tan�mlam� �t�r. Modelde kapitalist ekonominin dinamizmini kuran ve bir 

bak�ma çökü � sebeplerini haz�rlayan elemanlar�n kilit noktas�nda sermaye ve onun 

organik bile�imi gelir. Bu bile�im sabit sermaye ve de�i�ken sermaye olarak ayr�m 

gösterir. Marx bu ayr�mdan hareketle tahlillerine t eknolojik bir olay olarak Temerküz 

Kanununu katar. Kapitalist ekonomi önüne geçilemez bir kanun zoru ile daha çok 

makine ve daha az emek kullanan bir üretim biçimine  do�ru yol almaktad�r. Bununla 

sermayenin organik bile�iminde sabit sermaye ço �al�rken de�i�ken sermaye gitgide 

azalmaktad�r. Bu da sermayedar�n art� de�erini daralt�r. Dolay�s�yla sermayedar kar�n� 

artt�rmak için parça ba ��na art� de�eri artt�rma yoluna gidecek ve üretimi artt�racakt� r. 

Ancak üretim art� ��na kar��n ekonomide gelir yetersizli�inden dolay� bir talep ortam� 

yarat�lamad��� takdirde sürüm t�kanmalar�, iflaslar ve i �sizlik ç� � gibi büyüyecektir 

(Ergin, 1973: 629-630; aktaran Berber,2012:1). 

 

Marx modeli bütünüyle ele �tirilirken modelin dayand��� bütün temel ekonomik 

teoremler, kavramlar ve varsay�mlar üzerinde teker teker durulmaktad�r. Bir yandan 

varsay�mlar�n gerçeklere ve büyüme tecrübelerine uy mad��� gösterilirken di �er yandan 

dikkatler toplumsal ve siyasal alandaki geli�melerle modelin sonuçlar� aras�ndaki 

çeli �melere çekilmektedir. Metodu d� ��nda bir model olarak tart���ld���nda, Marksç� 

teorinin geçerlili �ini savunmak çok güçtür. 

 

1.7.1.5. Schumpeter�in Büyüme Modeli 
 

Her dü �ünür gibi Schumpeter�de kendinden önceki dü �ünürlerden ve zaman�n�n önemli 

ekonomistlerinden etkilenmi�tir. Nitekim � Business Cycles� (�ktisadi Devreler) isimli 

çal� �mas�nda Arthur Spiethoff�un iktisadi devreler üzeri ne olan çal� �mas�ndan 

yararlanm��t�r. 1920�li y�llarda Gustav von Schmoller�in çal� �mas�n� yeniden 

de�erlendirmi� ve tarih ara�t�rmas�na daha olumlu bir yakla��m geli�tirmi�tir. Ona göre 

ekonomik teori ampirik verilerle daha yak�n ili�ki içinde geli �tirilebilir ve böylece yeni 

tür bir ekonomi teorisi olanakl� hale gelebilirdi. Böylece ekonominin gerçekçi bir bilim 

oldu�unu göstermeye çal� �m��t�r. Ona göre kapitalizm, sosyal ekonominin unsurla r� 
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olan ekonomik teori, ekonomi tarihi, ekonomik sosyoloji ve istatisti�in kullan�lmas� 

yoluyla analiz edilebilmektedir. Bununla birlikte kapitalist sistemdeki iktisadi devreleri 

analiz etti�i kitab�nda Business Cycles ba�l��� ile birlikte kapitalist sürecin teorik, tarihi 

ve istatistiki analizi alt ba�l���n� kullanm��t�r. Sosyolojinin d��ta b�rak�lmas� Business 

Cycles�� daha yönetilebilir k�lmaktad�r. Business Cycles onsekizinci yüzy�l�n sonundan 

1930�lara kadar olan dönemdeki kapitalist evrimi ka psamaktad�r ve bu uzun dönem 

boyunca kurumsal yap�n�n de�i�meden kald���n� kabul eden Schumpeter iktisadi 

devreler analizini ad�mlar halinde ilerleyen üç yak la��mla geli�tirir. Ard�ndan önemli 

miktarda tarihi ve istatistiki malzeme kullanarak 1787-1938 aras� dönem için 

kapitalizmi analiz eder (Dolanay;2012:173). 

 

Joseph A. Schumpeter(1883-1950), K. Marx�tan oldukç a faydalanm��t�r. Kendisi de 

görü �lerinin Marx��n görü �lerini tamamlad���n� ve Marx��n sistemi içinde 

çal� ��labilece�ini ifade etmi�tir. Schumpeter de Marx gibi tarihçi metodu benimse mi�, 

kapitalizmi tarihsel süreç içinde ele alm� �t�r. Ancak iki dü �ünürün aralar�ndaki en büyük 

fark Marx��n kapitalist sistemin ba�ar�s�zl���n�n kendi sonunu getirece�i dü �üncesidir. 

˙ünkü Schumpeter tam aksini iddia etmekte yani kapi talist sistemin ba�ar�s�n�n, 

sistemin kendi sonunu haz�rlayaca��n� savunmu�tur. Kapitalist sistemde artan üretimle 

birlikte refah seviyesi artan i�çi s�n�f� ve bu özgür ortamda meydana gelen ayd�n s �n�f�, 

sisteme kar�� geleceklerdir. Ekonomik büyüme aç�s�ndan bak�ld� ��nda Schumpeteryan 

yakla��m büyümeyi maddi (emek ve toprak) ve maddi olmayan  (sosyal organizasyon ve 

teknik ) iki faktöre ba �lam��t�r. Üretim art� ��n� maddi faktörden ziyade tekni �in ve 

sosyal organizasyonun geli�imi ile ifade etmi�lerdir (�lkin, 1976: 47).  

 

Schumpeter, inovasyonu büyümenin bitmek tükenmek bi lmeyen bir kayna�� olarak 

görür. Rekabete dayal� kapitalizm, bütün sosyal s�n �flardan bireyleri giri�imcili�e do�ru 

te�vik etti�i için yenili �in gücü bozulmadan oldu �u gibi kal�r. Schumpeter�e göre, 

yenilikler a�a��daki be� durumu kapsar: 

 

• Yeni bir mal olu�turma veya bir mal�n kalitesini art�rma, 

• Yeni bir üretim metodu olu �turma, 

• Yeni bir pazara aç�lma, 

• Yeni bir hammade veya yar� mamul kayna��n�n bulunmas�, 

• Baz� yeni organizasyonel endüstriler ba �arma,. 
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Schumpeter�e göre bu yenilikleri yapacak olanlar gi ri�imcilerdir. Dolay�s�yla da 

büyümenin gerçek itici gücünü te �kil etmektedirler. Schumpeter�e göre kapitalist 

düzende sosyal ortam yenilikleri üreten giri �imcilerin yeti�tirilmesine imkân haz�rlad� �� 

taktirde ve bu ortamda giri�imcilerin yüksek karlar�na tahammül gösterilmesiyle  

büyüme h�zlanacakt�r. 

 
Schumpeter (1961) Ekonomik Kalk�nma Teorisi�nde üre tim ve teknolojinin yeni bir 

metodunun tan�t�m�nda alt� yenilik grubuna dikkat ç ekmi�tir. Yeni mallar�n tan�t�m�na 

yönelik yeni bir piyasan�n aç�lmas� ise en önemli k onudur. Schumpeter�e göre baz� 

önemli yenilikler büyük, içsel ve sürekli de �ildir. �lk etkileri belli sektörlerde olur, fakat 

daha geni� sonuçlar�nda bu büyük yenilik bütün olarak sadece ekonominin yap�s�n� 

de�il ç�kt�n�n art� � h�z�, kredi talebinin fiyat düzeyi, reel ücretler ve karl�l�k oran� gibi 

di�er önemli bütün de �i�kenlerini etkiler. Dolay�s�yla ekonomide büyümeyi b elirleyen 

de�i�kenler toplam kavramlarla ifade edilince ekonomideki istikrar ve istikrars�zl�k 

üzerinde durulan önemli bir konu olmu �tur. Schumpeter varsay�mlarla bu sorunu 

a�m��t�r(Ertekin,2005:1). 

 
J.Shumpeter kapitalist sistemin dinami�i gere�i ekonomik bunal�mla kars�la�aca�� 

yerde, devaml� geli�ece�ini savunmu�tur. Sistemin yaratt��� hâs�la art� ��, isçi s�n�f�n 

refah�n�n yükselmesine yol açacakt�r. Schumpeter�e göre kapitalist sistemin sonunu 

getirecek olan ekonomik bunal�mlar de�il, bu refah art��� olacakt�r. Ya�ama düzeyi 

yükselmi � isçilerde ve liberal ortam içinde yeti �en ayd�nlarda maddi tatminsizlik yerini 

manevi tatminsizli�e b�rakacakt�r. Kendi kaderlerini kendileri tayin etmek isteyen bu 

s�n�flar, kapitalist sisteme ve kapitalist giri�imcilere kar�� bir tutum alacaklard�r. 

Kapitalist sistem böylece kendini savunan taraftar bulamay�p yerini sosyalist sisteme 

terk edecektir (Kar ve A��r,2003:181). 

 
Schumpeter�in yakla��m�nda yenilikler ise süreç yenilikleri ve ürün yen ilikleri olmak 

üzere ikiye ayr�l�r. Ayr�m ise her zaman kolay fark  edilebilir de�ildir. Zira maliyet 

dü �ürücü bir süreç bazen ürün yap�s�nda bir de �i�iklikle de beraber ortaya ç�kabilir. 

Buna kar��n süreç yenili �i, girdi fiyatlar� de�i�meden kal�rken birim ba��na ortalama 

maliyetleri dü �üren teknik geli �melerin üretim sürecine uygulanmas� olarak 

tan�mlanabilir (Blaug, 1963: 13).  
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Kapitalist sistemdeki her firma yeni bir tasar�m, maliyet azalt�c� çaba, yeni bir ürün, 

yeni girdilerin bulunmas�, yeni üretim ya da da ��t�m yöntemlerinin geli �tirilmesi 

yolar�yla piyasa pay�n� artt�rmaya ve piyasaya hâki m konuma geçmeye çal� ��r. Bu 

yarat�c� süreçtir. Ancak her yarat�c� süreç kendind en önceki tekelci gücü de 

y�kmaktad�r. Bu anlamda kapitalizm, sürekli tekelci li�in var oldu�u bir teknolojik 

dinamizm üzerine kuruludur. Bu teknolojik geli �me, büyümenin ve 1800�lü y�llardan 

sonra h�zla ya�anan refah art���n�n as�l kayna��d�r (Barro and Sala-i Martin,2004:210). 

Schumpeter�e göre tam rekabet piyasas�, böyle bir s üreci analiz etmek için uygun 

de�ildir. Tersine bilinçli AR-GE faaliyetlerinin yürüt üldü �ü tekelci rantlar�n olu �tu�u 

bir aksak rekabet piyasas� modeli uygundur. 

 
Schumpeter�e göre yeni bir bölgenin ekonomik sistem le bütünle �mesi de bir yenilik 

olarak ortaya ç�kar. Bununla birlikte yeni bölge an cak do�al kaynaklara ekler ve yeni 

piyasalar yarat�rsa ekonomik önem ifade eder. Dolay �s�yla tüm bulu �lar ve yeni 

ke�fedilen bölgeler ancak ticari ve s�nai gerçeklikler e dönü �ebilirse ekonomik aç�dan 

geçerlilik ta ��r (Brouwer, 1991: 13-19).  

 
Schumpeter�e göre geli �mi� bir ülke için hüküm verirken, kolayca ad� geçen ül kenin 

sosyal ve ekonomik ko�ullar� elveri�li oldu�u için geli �ti�i söylenebilir. Büyümenin 

öncelikli amaç oldu �u ekonomilerde, büyümeyi yaratan sosyal ve ekonomik  etkenlerin 

neler olduklar� belirlenmeli ve daha sonra büyümeni n ekonomik ve sosyal ko�ullar� 

hakk�nda genellemelere gidilmelidir. Ayr�ca, Schumpeter�in ileri sürdü �ü görü �leri 

ampirik olarak ara�t�rmak da çok güçtür. Buna kar ��l�k, Schumpeter�in tezi baz� 

geli�mekte olan ülkelerin içine dü �tükleri k�s�r döngüyü aç�klamakta yard�mc� 

olmaktad�r. Az geli�mi�lik, giri�imcilerin ço �almas�na elveri�li ortam�n belirmesine 

engel olmakta, bu durum ise azgeli�mi�likten kurtulma sürecini yava �latmaktad�r. 

Giri�imci kavram� da insan sermayesi ve büyüme aç�s�ndan , üzerinde durulmas� gereken 

bir konudur. Schumpeter�e göre kapitalist sistemin geli�mesini sa�layan ve 

dalgalanmalara sebep olan unsurlar, mevcut giri�imcilerin yenilikler ortaya ç�karmas� ve 

yeni giri�imcilerin do�mas�d�r (Hiç,1985:53) Buna göre ekonomi bir durgunl uk 

a�amas�na girdi�inde ortaya ç�kan yeni giri �imciler yenilikler yaratarak önce kendi 

i�letmesinde ve daha sonrada bu yenili�in di�er giri�imciler taraf�ndan uygulanmas�yla 

birlikte, ekonominin genelinde bir üretim art� �� sa�layacaklard�r. Ancak, Shumpeter tüm 

bunlar� aç�klarken yeni giri �imcilerin nas�l ortaya ç�kaca ��ndan bahsetmemi�tir. Bu 
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durum da insan sermayesi ile aç�klanabilir. Bir ülk ede e�itilmi� insanlar�n say�s� 

artt�kça, o ülkede risk üstlenme kapasitesi daha da  artar. Giri�imcilerin risk alan ki�i 

demek oldu�una göre bu art� � ülkede müte �ebbis say�s�n�n da artmas�na neden olacakt�r. 

Sonuçta giri �imcilerin say�s�n�n artmas� ile birlikte ekonomide daha fazla yenilik ortaya 

ç�kacak ve ç�kt� miktar� artacakt�r. 

 
Schumpeter�in büyüme konusundaki analizinin 3 öneml i sonucu vard�r (Dulupçu ve 

Özkul,2012:1): 

 
• Schumpeter�in büyüme analizi, iktisadi büyümenin ye nilikleri-teknolojik rekabeti-

teknolojik ilerlemeyi hesaba katmadan incelenemeyece�ini, yeniliklerin-teknolojik 

ilerlemenin iktisadi büyümenin motoru oldu �unu içerir. 

• Schumpeter�in büyüme analizinde büyüme, yarat�c� y� k�m ile gerçekle �ti�inden ve 

yarat�c� y�k�m da yenili�i ilk uygulayan giri�imcinin geçici bir süre monopolcü 

konumda olmas�n� gerektirdi�inden, Schumpeter�in büyüme analizi monopolün, 

yeniliklerin-teknolojik geli�menin ve dolay�s�yla da büyümenin ayr�lmaz bir parç as� 

oldu�unu içerir. 

• Schumpeter�in büyüme analizi, giri �imci ile teknolojik geli�menin ayr� unsurlar 

olmad���n�, bu iki unsurun bir ve ayn� �ey oldu�unu, birincisinin ikincisini ortaya 

ç�karan unsur oldu �unu içerir. Bu ise yeniliklerin, teknolojik geli �menin, kapitalist bir 

ekonomideki iktisadi büyümenin d� �sal de�il içsel bir de �i�keni oldu�u anlam�na gelir. 

 

1.7.2. Keynesyen Ekonomik Büyüme Yakla ��m�  

 
Talep yönlü iktisat olarak bilinen Keynesyen iktisa t 1929�da gerçeklesen Büyük 

Buhran��n yaratt��� i�sizlik ve talep yetersizli�ini gidermek amac�yla geli�tirilmi�tir. 

Klasik iktisadi dü �üncenin arz yönlü ve devletin rolünü küçülten yakla ��mlar�n�n bir 

ele�tirisi olarak talebi canland�rma ve devleti ekonomiye dahil etme fikrinden yola 

ç�km� �t�r. Talep yönlü iktisadi ekonomide etkin kaynak ku llan�m�n�n sa�lanmas�, 

ekonomik büyüme ve kalk�nman�n gerçekle �tirilmesi, adil bir gelir ve servet da��l�m�n�n 

temini ve ekonomik istikrar�n sa�lanmas� için devletin �toplam talep� üzerinde 

yönlendirici kararlar almas�n� öneren bir iktisadi dü �ünce olarak tan�mlamak 

mümkündür. Talep yönlü iktisad�n teorik temelleri J . M. Keynes taraf�ndan 1936 y�l�nda 
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yay�nlanan � �stihdam, Faiz ve Paran�n Genel Teorisi� adl� eserde  yer alm��t�r (Aktan, 

2004:11). 

 
Modelin temel varsay�mlar� �u �ekilde özetlenebilir: 

 
�  S�n�rs�z miktarda i�siz bulunmas� fiyatlar� art�rmadan ç�kt�n�n yükselt ilebilece�ini 

gösterir. 

�  Sermayenin marjinal fiziki verimlili�i sabittir, 

�  Her bir birim sermaye art��� ç�kt� miktar�n� ayn� oranda art�rmaktad�r çünkü e me�in 

bollu�u nedeniyle sermaye-emek oran� sabit kalmaktad�r. 

�  ˙�kt� düzeyi var olan sermaye sto �unun sabit bir fonksiyonudur (Sermaye-Has�la 

Katsay�s� sabit). 

�  Sabit sermaye katsay�s� ile büyüme yeni sermaye içi n yap�lan yeni yat�r�m miktar� ile 

do�rudan orant�l�d�r. 

 
Esas�nda Keynes do�rudan bir ekonomik büyüme formülü önermekten çok, B üyük 

Buhran��n yaratt��� durgunluktan ç�k� � için neler yap�lmas� gerekti �i üzerinde 

durmu�tur. �Durgunluktan kurtulmada harekete geçirici fak tör talebin geni �lemesidir. 

Talep art��� kendisinden daha büyük bir gelir art� ��na yol açmaktad�r. Gelirde ki bu art� � 

talep miktar� ile çarpan katsay�s� denilen bir kats ay�n�n çarp�m� kadard�r. Katsay�y� 

belirleyen ise tüketim meyli denen �C/�Y oran�d�r. Daha ileriki y�llarda Keynes�in 

fikirlerinden hareketle Keynesyen büyüme modeli olu �turulmaya çal� ��lm��t�r. Bunun en 

tipik örne �i Horrod Domar Büyüme modelidir� (Dinler,2000: 513) . 

 
Keynesyen ekonomik büyüme teorisi �ki �ngiliz iktisatç�s� olan Sir Roy Harrod ile 

Evsey D. Domar taraf�ndan birbirinden ba��ms�z olarak geli�tirilen Harrod- Domar 

büyüme modeli ile temel bulmu �tur. Büyüme süreci ilk defa bu model yard�m�yla 

sistematik bir biçimde incelenmi �tir. 

 
Büyüme modeline göre, bir ekonominin fiyat istikrar �n� koruyarak büyüyebilmesi için 

yat�r�mlar�n kapasite art�r�c� etkisi ile gelir art �r�c� etkisinin; tam istihdam� koruyarak 

büyüyebilmesi için de fiili büyüme, garantili büyüm e ve do�al büyüme oranlar�n�n 

birbirine e�it olmas� gerekir. Oysa, sermayenin marjinal etkinli�i, marjinal tasarruf ve 

tüketim e �ilimi, nüfus art� � oran� ve beklentiler zamanla de�i�ece�inden bu ko�ullar�n 

piyasa �artlar�nda kendili�inden sa�lanmas� pek mümkün de �ildir. Dolay�s�yla bir 
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düzenleyici güç olarak devletin ekonomiye müdahale etmesi istenir. Ayr�ca emek 

faktörü bu modelde bir girdi olarak yer almam� �t�r. 

 
Model esas olarak Keynes�in gelir olu�umu teorisinin dinamik hale getirilmi� �eklidir. 

Keynes, yat�r�mlar�n kapasite art�r�c� etkisini dik kate almam��t�r. Halbuki Harrod-

Domar modeli, yat�r�mlar�n gelir ve talep etkisi ile birlikte, kapasite olu�turucu etkisini 

de analize katarak ekonominin dengeli büyümesi için  gerekli olan �artlar� ortaya 

koymu�tur (Paras�z,2003:89). 

 
Model, en basit �ekliyle �öyle formüle edilebilir: 

dY = 1/k. I 

dY=reel gelirdeki art�� h�z� (büyüme h�z�) 

k=sermaye/has�la katsay�s� 

I=GSMH�dan yat�r�ma ayr�lan pay� ifade etmektedir. 

 
Modele göre, yat�r�m miktar�n�n tasarruf hacmine e �it olmas� durumunda ekonomi, 

marjinal tasarruf e�ilimi sermaye/has�la katsay�s� taraf�ndan belirlenen bir oranda 

büyüyecektir. Oldukça basit varsay�mlara dayanmakla  birlikte model, dinamik büyüme 

sürecini aç�kl�kla ortaya koymaktad�r.  

 
Ekonominin bir ba�lang�ç dengesinden herhangi bir nedenle sapmas� hal inde, 

sistemdeki de�i�kenlerde, ekonomiye yeniden dengeye getirecek yap�sal bir nite1ik 

bulunmad��� için Harrod-Domar modelindeki denge, çok zaman, " her an 

bozulabilecek", "b�çak s�rt�nda" bir denge olarak n itelendirilir(Uluatam,1966:453). 

 
�ki ayr� yazar�n, ba��ms�z biçimde, fakat birbirine çok benzer çizgiler içinde 

geli�tirdikleri bu teori, Keynes�in k�sa dönemli tahlili ni, uzun dönemli geli �me 

sorunlar�na uygulama yolunda ilk çaba say�labilir. Büyüme sorununu daha aç�k 

görebilmek için ekolojinin ba �lang�ç durumunda tüm sermaye stokunun üretimde 

kullan�ld��� varsay�l�r. Yine, basitlik amac�yla, devlet kesiminin ve d�� âlemle ili �kilerin 

bulunmad���n� da kabul edildi�inde, üretim (gelir) seviyesinin dengesi için topla m 

yat�r�mlarla toplam tasarruflar�n e�itli�i gerekir (Özkazanç,2004:375). 
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1.7.3. Neo Klasik Büyüme Modelleri  

 
Ekonomik büyüme teorisinde birinci devrim Adam Smit h, ikinci devrim ise Neo klasik 

büyüme modelleri ile gerçekle �mi�tir. Harrod ve Domar��n büyüme modelini Neo 

Klasik ikitisatç�lar asl�nda Neo klasik yakla ��m�n özel bir hali olan sabit emek sermaye 

oran�n� içerdi �i için ele �tirmektedirler. Bu ba�lamda Tobin, Swan ve Solow üretim 

sürecinde emek ve sermayenin birbirini ikame edebil ecekleri varsay�m�ndan hareketle 

Neo Klasik olarak nitelenen büyüme modelleri geli �tirmi�lerdir. Bu modellere �Neo 

Klasik� denmesinin nedeni tam rekabet ko �ullar�n�, üretim faktörlerine marjinal 

verimliliklerine göre ödeme yap�ld� ��n�, tam istihdam� ve de�i�en bir sermaye ç�kt� 

oran�n� kabul etmeleridir. Neo Klasik büyüme teoris i, nüfus art� ��na ve teknolojik 

de�i�meye tasarruf, yat�r�m ve ekonomik büyümenin nas�l cevap verdi�ini 

aç�klamaktad�r (Paras�z, 2003:131). 

 

1.7.3.1.Solow Modeli 

 
Modern ekonomik büyüme teorileri, tarihsel bir pesp ektiften bak�ld���nda ilk olarak 

Frank Ramsey�in 1928 tarihli, �A Mathematical Theor y of Saving� isimli çal� �mas�yla 

ba�lam��t�r. Ramsey bu çal� �mas�nda, hane halk�n�n dönemler aras� optimizasyon 

kararlar�n�, büyüme teorisine uygulamaktad�r. Ramse y�in bu çal� �mas�yla 1950�li 

y�llar�n sonlar� aras�ndaki devrede R.F. Harrod ile  E.D. Domar��n, Keynesyen statik 

teoriyi, büyüme teorisiyle dinamikle �tirme çabalar� yer alm� �t�r. Harrod-Domar büyüme 

modeli, girdiler aras�ndaki ikame oran�n�n küçük ka bul edildi�i bir üretim 

fonksiyonuyla, kapitalist sistemin karars�z bir yap�ya sahip oldu�unu belirtmi�lerdir. 

1929 ekonomik bunal�m�n�n ard�ndan geli�tirilen bu modeller, sonraki y�llarda 

ekonomistler aras�ndaki popülaritesini yitirmi �tir. �kinci dünya savas�n�n ard�ndan 

ekonomik büyüme alan�nda iki önemli çal� �ma dikkat çekmi �tir ve sava� sonras�nda 

ekonomik büyüme tarihini iki ayr� döneme ay�rm� �lard�r. �lki 1950�lerin sonlar�nda 

ortaya ç�kan Neo-Klasik büyüme teorileri, ikincisi ise 1980�lerin sonu ile 1990�l� 

y�llarda gerçekle �tirilen �çsel büyüme teorileridir. Temelinde, nüfus art�s� v e teknolojik 

de�i�menin tasarruf, yat�r�m ve ekonomik büyümenin nas�l  etkiledi�i problemi bulunan 

Neo Klasik Büyüme Teorisi, 1956 y�l�nda Solow�un Am erikan ekonomisinin büyüme 

deneyiminin incelenmesi amac�yla yapt��� çal� �mas� ile büyüme literatüründe çok 

önemli bir yere sahip olmu �tur. Öyle ki Solow 1987 y�l�nda söz konusu çal� �mas�yla 
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Nobel�e hak kazanm��t�r. Solow ve Swan�n�n birbirlerinden ba��ms�z olarak geli�tirdi�i 

model daha sonralar� Solow-Swan Modeli olarak an�lmaya ba�lanm��t�r (Taban,2008: 

67).  

 
Harrod-Domar modelinin ekonomik büyümenin dengede d evam etmesinin zor oldu�u 

varsay�m�n�n yanl��l���n� gören, Solow(1956a; 1956b) ve Swan(1956), serma ye-has�la 

oran�n�n (v) d��sal olmad���n� iddia ederek, yeni bir büyüme modeli önerir. So low-

Swan, sermaye ve i�gücünün kolayl�kla birbirinin yerine ikame edilebil di�ini söyler. 

Sermaye-has�la oran� d��sal bir faktör olmaktan ç�kar�l�r ve içsel olarak b elirlenen bir 

de�i�ken olarak modele dahil edilir. �ktisat literatürüne neoklasik büyüme modeli olarak 

geçen bu modele göre, ekonomide denge d� �� bir durum ya�and���nda, sermaye has�la 

oran�nda bir de�i�imi sa�layarak yeniden denge sa�lanabilir. Solow, üç ayr� üretim 

fonksiyonunu kar��la�t�rd�ktan sonra, Cobb-Douglas üretim fonksiyonunun gerçe �e 

daha uygun oldu�u sonucuna var�r. Harrod-Domar modelinin ekonomik dengeyi b�çak 

s�rt�nda görmesini i �gücü sermaye oran�n�n sabit oldu �u varsay�m�na ba�layan Solow, 

bu varsay�m�n terkiyle problemin çözülece �ini söyler (Solow, 1956a).  

 
Neo-klasik büyüme teorisinin temel ç�k� � noktas�, tam istihdama ula�mada gerekli olan 

dinamik �artlar�n, üretim faktörlerinin sabit getirili oldu �u varsay�m�ndan hareketle 

sa�lanabilece�idir. Di�er bir ifadeyle Neo-klasik iktisat, Keynes�in klasik iktisat 

teorisine getirdi�i ele�tirilerin dinamik analizidir (Yülek, 1997: 89). Sol ow (1956a)�un 

öncü çal� �mas�na dayanan Neo-Klasik teori birçok iktisatç�n�n  Denison (1962), Cass 

(1965), Koopmans (1965) katk�lar�yla geli�mi�tir. 

 
Solow Büyüme modelinin (SBM) temelini, neoklasik ür etim fonksiyonu 

olu�turmaktad�r. NBM�ye göre girdiler azalan verimlere sahiptir ve ölçe �e göre getiri 

sabittir. Bu üretim fonksiyonu, ekonominin basitle �tirilmi� bir genel denge modelini 

kurmak amac�yla, sabit tasarruf oran� varsay�m�yla birle�tirilmi�tir. 

 

Modele bir bütün olarak bakt� ��m�zda; 

 

• Tek mall� bir ekonomi varsay�m� vard�r. Yani ekonomide tek bir mal 

üretilmektedir, tüketilmektedir ve yat�r�m� yap�lma ktad�r. 

• Toplam ç�kt�n�n sabit bir oran� tasarruf edilmekted ir. 
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 S = s.Y   ,      0 < s < 1 dir. 

• Sermaye stoku de�er kaybetmez, a��nmaz. A��nma varsay�m� modele daha sonra 

kat�lacakt�r. Yat�r�m, sermaye stokundaki art� �t�r. 

 � = I d�r. 

 Yat�r�mlar�n tasarruflara özde � oldu�u varsay�m� verildi�inde, bu varsay�m; 

 � = S ya da � = s.Y �eklinde yaz�labilir. 

• ��gücünün büyüme h�z� nüfus art� � h�z�na e�ittir. Nüfus art� � h�z� ise sabit ve 

d��sald�r. 

 � / L = n dir. 

• Üretim fonksiyonu ölçe �e göre sabit getirilidir. 

 Y = F(K,L) 

 λ1F(K, L) = F(λK, λL) 

• Üretim fonksiyonu ile ilgili olarak, ayr�ca toplams al üretim fonksiyonunun  

a�a��daki ko�ullar� yerine getirdi�i varsay�l�r: 

• f�(k) ile gösterilen sermayenin marjinal ürünü, serma ye-emek oran�n�n bütün 

düzeyleri için pozitiftir. Yani; bütün k lar için f �(k) > 0 d�r. 

• ˙al� �an ba��na sermaye art�kça, sermayenin marjinal ürünü azal �r.Yani; bütün k lar 

için f ��(k) < 0 d�r. 

• Sermayenin eme�e oran� olan k n�n de�eri sonsuza yakla�t�kça, sermayenin 

marjinal ürünü s�f�ra yakla ��r.   f�(k) = 0  

• Sermayenin eme�e oran�  olan k s�f�ra yakla�t�kça, sermayenin marjinal ürünü 

sonsuza yakla��r.  f�(k) = �  

• Sermaye olmadan hiç has�la üretilemez. f(0) = 0 d�r . 

• ˙al� �an ba��na belirsiz derecede yüksek has�la, çal� �an ba��na belirsiz derecede 

yüksek sermaye ile ili �kilidir. f(�) = � 

 
Bu ko�ullar� yerine getiren bir toplamsal üretim fonksiyo nuna genellikle uyumlu (well 

behaved)  üretim fonksiyonu denir. 

 
Birinci dereceden homojen bir fonksiyon oldu�u kabul edilen bu fonksiyon AL �ye 

bölündü �ünde Y/AL = F(K/AL, 1) olmakta, buradaki 1 sabit ol du�undan etkin emek 

ba��na ç�kt� düzeyi (y = Y/AL) etkin emek ba ��na sermaye stokunun (k = K/AL) 

fonksiyonu olmaktad�r  
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y = f(k)  

 
Fonksiyona göre etkin emek ba ��na ç�kt� art� ��, etkin emek bas�na sermaye stoku art���na 

ba�l�d�r. Yani büyümenin olmas� için etkin emek ba ��na sermaye stokunun artmas� 

gerekmektedir. Etkin emek bas�na sermaye stoku art��� ise yo�unla�t�r�lm�� fark 

denklemiyle aç�klanmaktad�r (Demir, 2002: 2). 

 
Bu piyasa ko�ullar�nda ç�kt� düzeyinin sermaye ve emek girdisi t araf�ndan belirlendi�i, 

azalan verimlerin ve ölçe �e göre sabit getirinin oldu �u kabul edilmi�tir. Ancak ölçe �e 

göre sabit getiriler varsay�m�n�n temelinde azalan verimler prensibi yatar. K�saca 

modelde ölçe �e göre sabit getiriler kanunu geçerli iken, üretim faktörlerinin her biri 

için, azalan verimler yasas� i �ler. Sürdürülmesi zor denge �artlar�na ba�l� olmaks�z�n 

emek faktörünü içselle �tirerek dengeli bir ekonomik büyümeyi hedeflemekted ir. Bunun 

yan� s�ra üretim faktörleri aras�nda ikame olanakl� d�r. Modelde nüfus ve i �gücündeki 

art��, teknoloji gibi d��sal kabul edilmi�tir. Buradan hareketle be�eri sermayedeki 

üretkenlik ve verimlilik de �i�imi dikkate al�nmamaktad�r. Bu varsay�mlar alt�nda Neo-

klasik büyüme teorisinde, ki �i ba��na sermaye, ki�i ba��na üretim ve ki �i ba��na 

tüketimle ayn� oranda art� � gösterir. Model dengeli bir ekonomik büyümeyi esas  al�r 

(Shaw, 1992: 611). 

 
Bu varsay�mlardan hareketle Neo-klasik iktisat teorisinin iki temel öngörüsü 

oldu�undan bahsedilebilir. Modelde dura�an olan sermaye-i�gücü ve ki �i ba��na gelirle 

tasarruf oran� aras�nda do�ru orant�l� bir ili�ki vard�r. Nispi olarak daha fazla tasarruf 

eden bir ülke, daha az tasarruf eden ülkeye oranla,  daha fazla sermaye yo�un ve 

ekonomik anlamda daha fazla zengin olacakt�r. Fakat tasarruf oran�ndaki art��, dura�an 

haldeki büyüme h�z�na etki etmeyecektir. Modelde az alan verimler geçerli oldu �undan, 

model dura�an hale geldi�inde ekonomik büyümeyi belirleyen temel unsur, tekn olojik 

de�i�me ve nüfus art� � h�z�d�r (Kar ve A��r,2003:6). 

 
• Tek mall� bir ekonomide toplam gelir (Y), 

 Y = C + I 

• Denklemde iki taraf� da L ile bölerek, çal� �an ba��na ifadeler ile yeniden 

yazabiliriz, 
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 Y/L = C/L +I/L 

• ˙al� �an ba��na has�la (Y/L=y), çal� �an ba��na sermayenin bir fonksiyonu 

oldu�una göre, 

 f(k) = C/L +I/L 

• k=K/L idi. K ve L nin her ikisi de ayn� h�zla büyüy orsa, k n�n büyüme h�z� 

s�f�rd�r. 

• E�er K n�n oransal büyüme h�z� ( �/K), L nin oransal büyüme h�z�ndan ( �/L) 

daha büyük ise k n�n büyüme h�z� ( �/k > 0) s�f�rdan büyüktür. Buna göre, 

• �/k = �/K - �/L   dir. 

• ��gücünün büyüme h�z� sabittir ve n�dir. Buna göre, 

• �/k = �/K - n 

• Denklemin her iki taraf�n� da k=K/L ile çarparsak, 

• (�/k).k = (�/K).(K/L) � n.(K/L)  

• � = �/L � n.k       ya da      

• �/L = � + n.k  .........................(II)  

• � = I oldu�una göre  I/L = �/L dir. 

• I/L yerine � + n.k yaz�ld���nda böylece f(k) = C/L + I/L denklemini, 

• f(k) = C/L + � + n.k  formunu al�r 

• � = f(k) - C/L - n.k 

• f(k) = y = Y/L oldu�una göre, 

• � = Y/L - C/L - n.k 

• Tek sektörlü neoklasik modelde çal� �an ba��na has�la (Y/L) ile çal� �an ba��na 

tüketim (C/L) aras�ndaki fark çal� �an ba��na tasarruftur (S/L). Bu nedenle, 

•  � = S/L - n.k      yaz�labilir. 

• S = s.Y oldu�una göre, 

• � = s.(Y/L) - n.k 

• Y/L = y = f(k) oldu�u için, 

• Neo-klasik büyüme modelinin temel denklemi; 

 � = s.f(k) � n.k   d�r. 

• � = s.f(k) � n.k 

• Denklemde s.f(k) çal� �an ba��na tasarruf = çal� �an ba��na yat�r�m  
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• n.k i�gücünün n kadarl�k sabit oransal h�zla büyüdü �ü veri olarak al�nd� ��nda, 

sermaye-emek oran�n� sabit tutmak için yap�lmas� ge reken yat�r�m miktar�d�r. 

• Fiziki sermaye d h�z�nda a��n�yor. 

 0 < d <1 

• Denkleme fiziki sermayenin d h�z�nda a��nmas� eklendi�inde denklem; 

• ���� = s.f(k) � (d+n).k     �ekline dönü �ür. 

 
Denklemde sf(k) bütün tasarruflar�n yat�r�mlara dön ü �mesi varsay�m�na dayanarak, 

etkin emek ba��na fiili yat�r�m düzeyini göstermektedir ve y = f( k) fonksiyonunun 

tasarruf e�ilimi ile çarp�m�na e �ittir. (n + g + 	)k ise etkin emek ba��na ba�a ba� yat�r�m� 

ifade etmektedir. Ba�aba� yat�r�m�n temel amac� etkin emek ba��na sermaye stokunu 

mevcut düzeyde tutmakt�r. Ba �a ba� yat�r�m denkleminin temel amac� ekonomik 

büyümeyi göstermektir. ˙ünkü sf(k) > (n + g + 	)k olmas� halinde etkin emek ba��na 

sermaye stoku ve ç�kt� düzeyi artmakta, yani büyüme  olmaktad�r. sf(k) < (n + g + 	)k 

olmas� halinde ise negatif büyüme söz konusudur. Bu radaki önemli nokta azalan 

verimler yasas� gere�i etkin emek ba��na fiili yat�r�m sf(k) azalarak artarken sabit kabul 

edilen n,g, 	 yat�r�mlar� nedeniyle ba�a ba� yat�r�m (n + g + 	)k ��n sabit bir h�zla 

artmas�d�r. Böylece kendili �inden bir durgun duruma gidi� söz konusudur. Etkin emek 

ba��na sermaye miktar� olarak tan�mlayabilece�imiz k��da sa�lanan sf(k�) = (n + g + 

	)k� e�itli�i durgun durumu ifade etmektedir. Durgun durumun meydana gelmesi ile 

uluslararas� sermaye, daha etkin olarak kullan�labilece�i yoksul ülkelere kaymaktad�r. 

Modele göre uzun dönemde sermayenin yer de �i�tirmesi sonucu ülkelerin gelir 

seviyeleri birbirine yakla�makta ve yoksul ülkeler geli �mi� ülkeleri yakalamaktad�rlar. 

Gelir seviyelerindeki e�itlenme durumu �Yak�nsama Hipotezi�, az geli �mi� ülkelerin 

geli�mi� ülkeleri yakalamas� ise �Yakalama Süreci� olarak a dland�r�lmaktad�r. 

 
Solow�a göre tasarrufun uzun dönemde büyüme oran�na  hiçbir etkisi yoktur. Uzun 

dönemde as�l belirleyici olan teknolojik ilerlemedi r. Üretim fonksiyonu sabit getirili 

oldu�undan ve faktörlerin marjinal getirileri azalan old u�undan, ki�i ba��na gelir art��� 

bir noktada duracakt�r. Ancak bu dura�an durumu erteleyebilecek tek faktör ise 

teknolojik ilerlemedir (Solow,1956a:65-94). Solow modele ili�kin de�inilmesi gereken 

bir önemli nokta da teknoloji d� �sall���na yöneliktir. Model, azalan verimlerle ifade 

edildi�inden, model dura�an hale geldi�inde ekonomik büyümeyi belirleyen temel 
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unsur teknolojideki de�i�me ve nüfus art� � h�z�d�r. Di�er taraftan, bu iki unsur model 

içerisinde belirlenmemekte ve d� �sal olarak kat�lmaktad�r (Kar ve A��r, 2006: 53). 

Neo klasik büyüme yakla ��m� olarak adland�r�lan bu modele göre, ba �lang�çta 

GSY�H�leri göreli olarak dü �ük olan ülkeler, daha büyük büyüme oranlar�na sahip  

olacaklard�r. ˙ünkü sermaye azalan verimlere ba �l� olarak çal� �maktad�r. Yani i�gücü 

ba��na daha az sermayeye sahip olan ülkeler, daha yüks ek sermaye getiri oran�na ve 

dolay�s�yla büyüme oran�na sahip olacaklard�r ve ge li�mi� ekonomilerin ulusal 

gelirlerine yak�nsayacaklard�r. Bu yak�nsama (convergence) süreci literatürde ko �ullu 

yak�nsama (absolute convergence) olarak adland�r�lmaktad�r(Ate�,1998:3). 

Yak�nsaman�n k�s�tl� olmas�n�n nedeni, i �gücü ba ��na sermaye ve üretimin dura �an 

durum düzeylerinin tasarruf oran�, nüfus art� � h�z� ve üretim fonksiyonuna ba �l� 

olmas�d�r. 1980�lerden sonraki çal� �malarda, R.J. Barro, W.J. Baumol gibi ekonomistler 

modellerine ba�lang�ç be �eri sermaye stoku ve hükümet politikalar� de �i�kenlerini de 

dahil etmi�lerdir. Neo klasik büyüme modelinden ç�kan bir ba �ka sonuca göre de, 

teknolojik geli�melerde sürekli geli �melerin sa�lanamamas� durumunda, büyüme 

giderek yava�layacakt�r. Bu sonucun nedeni, kökenlerini D. Ricar do ve T. Malthus�da 

bulan azalan verimler varsay�m�d�r.  

 
Bu hipotezdeki temel varsay�mlar, ülkeler aras�nda geli�mi�lik fark�na neden olan 

büyüme oranlar� farkl�l� ��n�n sebebinin, ülkelerin farkl� faktör donan�m�na sahip olmas� 

ve sermayenin azalan marjinal verimlili�in olmas�d�r. Hipotez, geli�mi� ülkeden 

geli�memi� ülkeye do �ru sermaye ak���n�n oldu�unu belirtir. Bunun sebebi ise, 

sermayenin k�t oldu�u geli�mekte olan ülkede sermayenin getirisinin, geli �mi� ülkeye 

nazaran yüksek olmas�d�r. Ülkeler aras�ndaki faiz f arkl�l�klar�, sermaye hareketini 

tetikler. Olu�an uluslararas� sermaye hareketleri, zamanla ülkele r aras�nda faiz 

farkl�l�klar�n� ortadan kald�racakt�r. Ayr�ca tekno loji sabit ve d��salken sermayenin 

i�gücünden daha h�zl� artt� �� bir ekonomide faiz hadleri dü �ecek ve geli�mekte olan ülke 

geli�mi� ülkeden daha h�zl� büyüyece �i için geli �mi� ülke er geç yakalanacakt�r. 

Ülkelerin faktör donan�mlar� farkl� oldu �u için ayn� anda yap�lacak bir yat�r�m bile 

geli�mekte olan ülkede geli �mi� ülkeye daha yüksek bir has�la art�s�na sebep olaca kt�r. 

Bu durumda, ülkelerin reel oranlar� birbirine yakla �acak ve s�f�ra do�ru gidecektir 

(Kibritçio �lu,1998:214�215). 
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Ancak Neo-klasiklerin varsay�mlar� ve özellikle yak �nsama hipotezi, ekonomilerle ilgili 

gözlemlere uyumluluk göstermemektedir. Modelde tekn olojinin d��sal ve sabit oldu�u 

varsay�m�n�n gerçekçi olmad� �� yap�lan çal� �malarla kan�tlanm��t�r. Barro (1991), tüm 

bu ele�tirilere ra�men ko�ullu bir yak�nsamadan bahsedilebilece�ini söylemi �tir. Barro 

benzer kurumsal yap�ya sahip ülkelerde geli �mi� ülkelerden geli �mekte olan ülkelere 

yap�lan sermaye transferlerinin, tam anlam�yla olmasa da yak�nla�t�r�c� bir etkisi oldu�u 

sonucuna varm��t�r. 

 
Solow�un modeli içsel büyüme modellerine geçi � anlam�nda bir yap� ta��d�r denebilir. 

Solow neo-klasik büyüme modelinde, emek hacmindeki de�i�meleri dikkate alarak 

emek ve sermayenin birbirlerinin yerine geçebilecek lerini belirtmektedir. Solow, 

büyümenin de �i�ken faktör oranlar� ve esnek faktör fiyatlar� neden i ile istikrars�z 

olamayaca��n� kan�tlamaktad�r. Bu modele göre nüfus art� �� ve teknolojik ilerleme 

büyümenin kayna ��n� olu�turmaktad�r. Solow; eme�in, d��sal bir faktör oldu �unu ve 

nüfus art� ��na ba�l� olarak artt���n� dü �ünmektedir (Sava �,2000:853). Özellikle emek 

art�� h�z� sermaye arz�nda meydana gelen art��tan daha büyük olursa, ekonomide faiz 

oranlar� yükselecek ve reel ücret oranlar�nda geril emeler kaydedilecektir. Sermaye 

birikimindeki büyüme emek arz�ndaki büyümeden fazla  gerçekle �irse de bu takdirde 

ücretler genel seviyesi yükselecektir. Solow, emek ve sermayenin farkl� oranlarda 

geli�ebilece�ini belirterek modelini Cobb-Douglas üretim fonksiy onuna dayand�rarak 

aç�klamaya çal� �maktad�r. 

 

1.7.3.2. Ramsey Cass Koopmans Büyüme Modeli 

 
Ramsey Cass Koopmans büyüme modeli Solow�un modelin e benzerlik göstermekle 

beraber; bu büyüme modelinde kararlar mikro ekonomi k düzeyde al�nmaktad�r. Model 

emek ve bilginin büyüme oran�n� d� ��al olarak incelemeye devam etmektedir. Her iki 

model sermaye stokundaki geli�meyi rekabetçi piyasalarda hanehalk� ve firmalar�n 

maksimizasyon davran��lar�ndan türetirken bunun sonucu olarak tasarruf or an�n�n art�k 

sabit ve d���al olmas� gerekmektedir(Paras�z,2003:163). 

 
Ramsey Cass Koopmans modeli Solow büyüme modeline a lternatif olarak, tasarruflar�, 

hane halk�n�n, mevcut tüketim ve tasarruf kararlar� na dayal� olarak içselle �tirmektedir.  

 



59 
�

Gelirin ne kadar�n�n tasarruf edilece�i sorusuyla ba�lan�lan Ramsey�in (1928) çal� �mas� 

daha sonralar� Cass (1965) ve Koopmans (1965) (RCK) taraf�ndan geli�tirilmi�tir. 

Model Solow modeli�ne alternatif olarak tasarruflar�, s�n�rs�z zaman boyutunda 

ya�ad�klar� kabul edilen hane halk�n�n, ku�aklar aras� tüketim ve tasarruf kararlar�na 

dayal� olarak içselle �tirmektedir. 

 
Ramsey Cass Koopmans büyüme modeli, modern makro ek onomide muhtemelen tek ve 

en önemli teorik yap�d�r. Bu model büyüme teorisi v e konjonktür teorisinin temeli 

olarak ele alnabilir. 

 
Modelde ekonomide çok say�da türde � firma vard�r. Her biri için üretim fonksiyonu 

Y=f(K,AL)dir. Firmalar rekabetçi piyasada emek ve s ermaye tedarik etmektedirler. 

Firmalar için Solow modelinde oldu �u gibi A d���al olarak g oran�nda büyümektedir. 

Firmalar karlar�n� maksimize etmektedirler. Firmalar�n nihai sahibi hanehalklar�d�r. 

Böylece firmalar�n elde etti �i karlar hanehalk�na gitmektedir. 

 
Modelin Solow modelinden fark� ise, hane halk�n�n t üketim tasarruf kararlar�n�, 

dönemler aras� tercih fonksiyonuna göre olu �turmas�d�r. Ekonomideki hane halk�n�n 

büyüklü �ü ve tercih fonksiyonlar� özde �tir. Ekonomide çok say�da türde � hanehalk� 

vard�r ve boyutu n oran�nda büyümektedir. Hanehalk� n�n her üyesi zaman�n her an�nda 

bir birim emek arz etmektedir. Model SBM�ye alternatif olarak tasarruflar�, s�n�rs�z 

zaman boyutunda ya�ad�klar� kabul edilen hanehalk�n�n, ku�aklararas� tüketim ve 

tasarruf kararlar�na dayal� olarak içselle �tirmektedir. 

 
Hane halk�n�n gelirleri, i�gücü ve sermaye gelirlerinden olu �maktad�r. Hane halk� 

toplam gelirini, tüm ya �am�nca elde edece�i faydas�n� maksimize edecek biçimde 

tüketim ve tasarruf aras�nda da ��tmaktad�r. Modelde belirsizlik olmad���ndan dolay�, 

hane halk� tüketimini dönemlere yaymaktad�r. Dönem kesiti ne kadar küçük olursa, 

tüketim art� �� kar��s�nda marjinal fayda o ölçüde yava � azal�r ve buna ba�l� olarak hane 

halk� tüketimini daha geni � dönemlere yayar. Dönem kesiti s�f�ra çok yakla ��rsa, fayda 

fonksiyonu do�rusalla��r, yani hane halk� öznel indirgeme oran� ve sermay e piyasas�n�n 

getiri oran�na göre tüketimini dönemler aras�nda da ha oynak hale getirir (Ate�, 2001:2). 

 
Tüketici davran� ��, Ramsey (1928) taraf�ndan in�a edilen ve Cass (1965) ve Koopmans 

(1965) taraf�ndan yeniden ele al�nan Ramsey modelinde önemli bir unsurdur. Tasarruf 
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oran� sabit bir oran de�ildir fakat ki�i ba�� sermaye sto�unun )(k  bir fonksiyonudur. 

Buradan hareketle Solow modelini iki aç�dan düzelti lebilir; birincisi, ortalama tasarruf 

oran�n�n seviyesi aç�kça belirlenebilir. �kincisi, ekonomik geli�meye ba�l� olarak 

tasarruf oran�n�n art�p artmad��� yada dü �üp dü �medi�i belirlenebilir. Tasarruf oran�n�n 

faiz oranlar�, servet, vergiler gibi de�i�kenlere ba�l� olup olmad���n� da belirlemek 

mümkündür (Barro; Sala-i Martin 2004, 85). 

 
Nüfusun sabit oldu �u ve üretimin yaln�zca yat�r�ma ba �l� olarak sermaye birikimi 

sayesinde artt��� bir ekonomik sistem dü �ünüldü �ünde Y=F(K) ve �K/K=I oldu�undan 

tüketim C=F(K)- �K/K olacakt�r. 

 
Firmalar ölçe �e göre sabit getirili üretim fonksiyonuyla tam reka betçi bir piyasa 

ortam�nda çal� �t�klar�ndan, gelir, sermaye ve i�gücü aras�nda, marjinal verimliliklerine 

göre bölü �ülür. Hane halk�, kendileri için veri olan faiz ve ücret oran� alt�nda ya �am 

boyu tüketimini, ba �lang�ç serveti art� ya �am boyu eme�in geliri ile s�n�rland�racakt�r.  

 
�çsel büyüme modellerinin geli �tirilmesiyle Solow büyüme modeline kar �� yap�lan 

ele�tiriler artmaya ba�lar. Bu ele�tiriler kar��s�nda yap�lan yeni ampirik çal� �malar 

modelin temelde do�ru oldu�unu ortaya koymakla beraber, tasarruflar�n ve nüfus  

büyümesinin ekonomik büyüme üzerindeki etkisi konus unda Solow büyüme modelinin 

�yanl�� tahminde bulundu �unu ortaya ç�kar�r. Ba �ka bir deyi�le, Solow modeli bu iki 

de�i�kenin ekonomik büyüme üzerinde, oldu �undan daha yüksek bir etkiye sahip 

oldu�unu bulmakla �a ��r�� tahmin yapar. Bu eksi �i gidermek için geli �tirilen 

�geni �letilmi� Solow Modeli�nde, be �eri sermaye de ayr� bir de�i�ken olarak modele 

dahil edilmi�tir. Be�eri sermayenin modele dahil edilmemesi, nüfus ve ta sarruf 

de�i�kenlerinin de�erlerinin yüksek tahmin edilmesine yol açmaktad�r. Yüksek sermaye 

birikimi ve dü �ük L art� �� be�eri sermayenin art���na yol açarak ekonomik büyümeyi 

art�rm��t�r. Fakat be�eri sermaye modele dahil edilmedi�inde, bu art�� K ve L art��� 

katsay�lar�n�n de�erlerini abart�l� olarak tahmin edilmekteydi. 

 
Denison�un geli�tirdi�i büyüme muhasebesi yönteminde, e �itim ve sa�l�k d��sal bir 

de�i�ken olarak ekonomik büyüme üzerinde bir etkide bulu nmaz; ancak i�gücünü 

niteliksel olarak etkilemek yoluyla ekonomik büyüme ye dolayl� bir etkide 

bulunmaktad�r. Oysa basit Solow büyüme modelinde bu  önemli özellik ihmal edilmi �tir. 



61 
�

Solow�un ilk geli�tirdi�i büyüme modeli, ekonomik büyümeyi sadece üretim 

faktörlerindeki niceliksel art� �a ba�lar ve aç�klanamayan k�sm� (residual) teknolojik 

geli�me olarak yorumlan�rken; i�gücünün niteliksel geli �mesini gözününe alarak, 

modele, be�eri sermaye yat�r�m�n�n dahil edilmesi, Solow
un hesaplad��� �art�k� 

miktar�n�n abart�ld���n� ortaya koymaktad�r. 

 
Solow büyüme modeli (SBM) ile Ramsey, Cass, Koopman s (RCK) büyüme 

modellerini, uzun dönemli büyümeye ili �kin ula�t�klar� temel sonuçlar�n ayn� olmas� 

nedeniyle, neoklasik büyüme modeli (NBM) ortak çerç evesinde ele al�nabilir. NBM�nin 

Solow versiyonundan genel olarak �u öngörüler ç�kmaktad�r: 

 

• Ekonomi uzun dönemde, sahip oldu �u ba�lang�ç ko �ullar�ndan (do�al kaynaklar, 

nüfus, tasarruflar, kurumsal yap�la �ma vb.) ba��ms�z olarak dura�an duruma 

yak�nsar. 

• Dura�an durum de�eri, tasarruf oran� ve nüfus art� � h�z�na ba�l�d�r: dy� / ds > 0, 

dy� / dn < 0. 

• Ki�i ba��na dura�an durum gelirinin büyüme oran� ise, yaln�zca d� �sal teknolojik 

geli�me h�z�na ba�l�d�r. 

• Dura�an durumda fiziksel sermaye stoku, gelir art�� h�z�na e�de�erde büyür ve bu 

nedenle k/y oran� sabittir. 

• Dura�an durumda sermayenin marjinal verimlili�i sabittir; buna kar��n i�gücünün 

marjinal verimlili�i, teknolojik geli�me h�z� kadar büyür.  

 

Hane halklar�n�n tasarruf davran���n� Ramsey�in (1928) çal� �mas�ndan alan Cass (1965) 

ve Koopmans (1965), tasarruflar� hane halklar�n�n tercih fonksiyonuna ve öznel de �ere 

ba�l� olarak içselle �tirmi�lerdir. RCK�den ç�kan temel öngörüler de �öyledir: 

 

• Tüketiciler kaynak da ��l�m�n� etkileyemediklerinden, ekonomi büyük miktar larda 

sermaye birikimi gerçekle �tiremez. 

• Ricardo denkli�i nedeniyle, hükümet sermayeyi d� �layamamaktad�r (ya da hükümet 

borçlanmas� tasarruf oran� ve sermaye stokunu de �i�tirememektedir). 
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• Ekonomi sabit bir tasarruf oran�yla dura�an durum dengesine ula��r. Dura�an 

durum dengesine yak�nsama h�z�, tüketimi ertelemeni n �iddetine ba�l�d�r. Tüketim 

ne kadar çok gelecek dönemlere ertelenirse, yak�nsa ma h�z� o ölçüde artar. 

• Dura�an durum dengeli geli�me süreci d� ��nda da sabit bir tasarruf oran� olu�abilir. 

• SBM ve RCK, bireylerin ya�amlar� boyunca düzgün bir tüketim biçimine sahip 

oldu�u varsay�m�na dayal�d�r. 

• Bu öngörülerin d� ��nda, yukar�da SBM için yazd� ��m�z öngörüler, RCK modelinde 

de geçerlidir. 

 
Bu tür modellerde üretim fonksiyonu, Harrod-nötr te knolojik geli�meye göre 

kurulmaktad�r. Ancak Mankiw�e (1995) göre NBM yeter ince aç�klay�c� (ve tatmin 

edici) de�ildir ve ekonomilerin elli y�l öncesine göre daha y üksek standartlara sahip 

olmas� nedeniyle, bu modeller yeni durumlar çerçeve sinde aç�klanamamaktad�r. NBM, 

ülkeleleraras� büyüme oranlar�n� kar ��la�t�r�rken, ülkelerin sahip olduklar� üretim 

teknolojisini ayn� kabul etmektedir. Ancak Grossman ve Helpman (1994), bu varsay�m� 

anlams�z bulmaktad�r. NBM�nin ta ��d��� eksiklikler ise k�saca �öyle özetlenebilir 

(Ate�,1998:24): 

 
• Ülkeleraras� Farkl�l�klar�n Önemi: Bunun için farkl � ki�i ba��na gelir düzeyine sahip 

iki ülke varsayal�m. E �er ülkelerden birinin tasarruf oran� di �erine göre dört kat 

daha büyükse, dura �an durum de�eri de iki kat daha büyük olacakt�r. Bu sonuçlar 

nüfus art� � h�z� için de söylenebilir. Mankiw�e (1995) göre, ü lkeleraras� 

kar��la�t�rmal� analiz bu sonuçlar� do �rulamamaktad�r. E�er geri kalm�� ülkeler için 

temel sorunlardan biri teknolojik geri kalm��l�k ise, bu ülkeler sermaye ya da 

i�gücünü art�rmadan, geli �mi� ülkelerden ileri teknolojiyi taklit ederek h�zla 

büyüyebilirler. Ancak ileri teknolojinin k�sa süred e taklit edilmesi ve uygulamaya 

geçirilmesi, bu ekonomilerin k�t be �eri sermaye stoklar� nedeniyle kolay de�ildir. 

• Yak�nsama Oran�: NBM�ye göre, her ülkenin dura �an durum büyüme oran�, 

ba�lang�çtaki parametrelerin alaca �� de�erlere ba�l�d�r. Bu dura�an durum büyüme 

oran�, yak�nsama sürecine yol açmaz. Ancak ayn� dur a�an durum büyüme oran�na 

sahip ekonomilerin geli�me çizgisi, neoklasik modelde belirlenebilmektedir.  

Ba�lang�ç parametrelerinden tasarruf oran� ve nüfus ar t�� h�zlar� dikkate 

al�nd���nda, ülkelerin geli �me çizgisine ili �kin olarak, �ko �ullu yak�nsama� 
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sürecinden söz edilirken; baz� çal� �malar, yakla��k %2 oran�nda ko�ullu yak�nsama 

saptam��t�r (Barro, 1991; Mankiw et al., 1992).  

• Getiri Oran�: NBM�ye göre yoksul ülkelerin sermaye stoku küçük oldu �undan, 

sermayenin marjinal getirisi yüksek, dolay�s�yla kâ r ve faiz oran� da yüksektir. Bu 

nedenle sermaye geli�mi� ülkelerden, yoksul ülkelere do �ru hareket etmektedir 

Ülkelere ili �kin veriler gözlendi �inde, K/Y oran� geli�mi� ülkelerde, yoksullara 

göre iki kat daha fazlad�r. Bu gözlemden sermayenin  de iki kat daha yüksek oldu �u 

gerçe �i ortaya ç�kt� ��ndan, bu sonuç NBM ile tutarl�d�r. Ancak yeni yakl a��mlara 

göre, sermayenin getirisinin ulusal gelirdeki pay�,  NBM�nin ortaya koydu�undan 

çok daha büyüktür (Barro, Sala-i-Martin and Mankiw,  1995). 

 

1.7.4. �çsel Büyüme Modelleri  

 
Neo-klasik büyüme modellerinde, ekonominin dura �an durumda büyümesi ancak d� �sal 

teknolojik geli�melere ba�l�d�r. Neo-klasik üretim fonksiyonunda üretim faktö rleri 

azalan verimler prensibine dayan�r. Ve dolay�s�yla geli�mi� ülkeler zamanla durgun 

duruma girmekte ve geli�mekte olan ülkeler onlar� yakalamaktad�r. Oysa prat ikte 

geli�mi� ülkeler daha istikrarl�d�rlar ve büyümeye devam et mektedirler. Ancak Neo-

klasik büyüme modellerinde üretim faktörlerinin art an verimler prensibiyle çal� �t��� 

varsay�l�rsa, modelin öngördü �ü büyüme olgusunu temelden de �i�ir. �çsel büyüme 

teorisinin hareket noktas�, sermayenin (be�eri sermaye ile beraber) azalan de�il artan 

verimler prensibiyle çal� �t���n� temel almas�d�r (Yülek, 1997:5). �çsel büyüme modelleri 

teori ile pratik aras�ndaki bu çeli �kiyi bilgi, teknolojik geli�me, be�eri sermaye, 

i�bölümü, uzmanla �ma, ölçek ekonomileri, d� �sall�klar ve yay�lma etkilerini 

içselle �tirerek a�m��lard�r (Demir ve Üzümcü,2003:1). 

 
Neo klasik büyüme teorileri, i �gücü, sermaye ve teknoloji ile ekonomik büyümeyi 

aç�klar. Ba �ka bir deyi�le, ekonomik büyüme üretim faktörlerindeki ve/veya bu 

faktörlerin verimli �indeki art��a ba�lan�r. Oysa bir önceki ba �l�kta aç�kland� �� üzere, 

birçok ampirik çal� �ma, üretim faktörlerindeki salt niceliksel art� ��n ekonomik büyüme 

üzerinde san�ld� �� kadar büyük etkisi olmad� �� ve dolay�s�yla ekonomik büyümeyi 

yeterince aç�klayamad� �� ortaya ç�karm� �t�r. Bu yetersizli�i gören baz� büyüme 

iktisatç�lar�ndan; P.Romer ve R.Lucas �çsel büyüme teorisinin öncülü �ünü yapmaktad�r.  
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�ktisadi büyüme üzerine son y�llarda yap�lan çal� �malar büyümenin kay�p ö �esinin 

aç�klanmas�na yöneliktir. �çsel büyüme teorileri de teknolojik geli �melerin d��sall���n� 

reddetmekte bunu modele dâhil etmektedir(Karabulut ve Emsen, 1997:11). 

 

�çsel büyüme teorilerinin temelleri Adam Smith (1776 )�e kadar dayanmaktad�r. Smith, 

içsel büyüme teorilerinde önemli yeri olan i �bölümü ve uzmanla �maya de�inen ilk 

iktisatç�d�r. Smith�e göre i �bölümündeki art� �a ba�l� olarak eme�in üretkenli �inde art�� 

meydana gelmektedir. ��bölümü ve uzmanla �ma sonucu isçilerin beceri ve 

üretkenli �inin artmas�, i� de�i�iminden kaynaklanan zaman kay�plar�n� da önlemekted ir. 

Daha sonra Alfred Marshall, �çsel büyüme teorilerinde de üzerinde durulan d� �sal 

ekonomiler kavramlar�n� geli�tirmi�tir. D��sall�k, bir ekonomik faaliyetin bunu 

gerçekle �tiren ekonomik birim d���ndakileri olumlu veya olumsuz etkilemesi olarak 

tan�mlanmaktad�r. D��sall�klar�n varl��� durumunda optimal kaynak da��l�m� ve 

maksimum sosyal yarar sa�lanamayaca�� için tam rekabet varsay�m�ndan vazgeçmek 

gerekmektedir. �çsel büyüme teorilerinde de bu yap�lm� �t�r. Böyle bir ekonomide 

d��sall�k, sosyal maliyet/özel maliyet ile sosyal fayd a/özel fayda aras�ndaki fark olarak 

ortaya ç�kmakta ve bu da devletin ekonomiye müdahal esini hakl� göstermektedir 

(Uzay,1997:189). 

 
�çsel Büyüme Teorileri ilk kez Paul M. Romer�in 1986 �da yay�mlad� �� �Increasing 

Returns and Long Run Growth� adl� makalesiyle ortay a ç�km� �t�r (Kasliwal,1995:154). 

Ekonomi literatüründe içsel büyüme teorisinin temel lerinin Romer (1986) ve Lucas��n 

(1988) çal� �malar�na dayand��� konusunda görü � birli�i bulunmaktad�r. (Grossman ve 

Helpman, 1994:27; Pack,1994:55; Solow,1994: 45). 

 
1980�li y�llar�n ortalar�ndan itibaren geli �me gösteren �çsel büyüme teorileri büyümenin 

itici gücü olarak tan�mlad�klar� faktörler itibariy le üç ana grupta incelenebilir 

(Ehrlich,1990:3): 

 
i. nüfus art� �� ve be�eri sermaye birikimini birer karar de�i�keni olarak ele alanlar, 

ii. içerilmemi � teknolojik de�i�meyi, d��sal ve özerk (autonomous) bilimsel bulu �lar 

yerine, piyasa güçlerinin yönlendirdi �i giri�imci kararlar�na ba�layanlar, 

iii. büyüme sürecinde kamunun rolünü ba ��ms�z bir de�i�ken olarak dikkate alanlar.  
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�çsel büyüme teorisi bilgiyi ve insan sermayesini ön  plana ç�karan bir modeldir. �çsel 

büyüme teorisinde sermayenin hem fiziksel sermayeyi  hem de insan sermayesini 

kapsad��� kabul edilmektedir. 1950�li y�llara kadar yo�un olarak tart���lan büyüme 

modelleri, 1980�lere kadar ki süre içerisinde bir a nlamda ekonomi literatüründe geri 

plana itilmi�tir. Bu tarihten sonra ise, farkl� yakla��mlar geli�tirilmeye ba�lam�� ancak 

tam anlam�yla bir genel modele ula��lamam��sa da yeni ekonomik faktörlerin büyümeye 

kat�lmas� da bu döneme rastlamaktad�r. 

 
�çsel Büyüme Teorileri teknolojik ilerlemenin genell ikle olumlu etkiler do�uraca��n� 

belirtmi� ve bunu �ta �ma etkileri� olarak nitelendirmi �tir(Ate�, 1998:75). Ekonomideki 

rakamsal büyüme süreci sonucunda ortaya ç�kan bu ol umlu etkiler, hem olumsuz 

etkileri azaltacak hem de yeniliklerin etkin oldu�u yüksek bir büyüme oran� ile reel 

hâs�lan�n artmas�n� sa �layacakt�r. �çsel büyüme teorileri teknolojik geli �me, insan 

sermayesi, i�bölümü ve uzmanla �ma, ölçek ekonomileri, d� �sall�klar ve yay�lma 

etkilerini içselle �tirmektedir. Ayr�ca içsel büyüme teorilerinde büyüm enin 

sürdürülebilmesi teknolojik yenilikler, altyap� yat �r�mlar� ve insan sermayesi gibi 

kaynaklarla aç�klanmaktad�r. 

 

Neo-klasik büyüme teorisinin sorunlar� ve eksikleri  neticesinde geli�tirilen içsel büyüme 

teorisi genel hatlar�yla Neo-klasik büyüme teorisin den �u varsay�mlar yoluyla farkl�l�k 

göstermektedir (Ö �üt,2002:28): 

 
i. Piyasalar tam rekabet durumunda olmayabilir yani eksik rekabet geçerli olabilir. 

i. Sermayenin azalan getirisi mevcut de�ildir, sermayenin artan getirisi söz konusudur. 

iii. Hükümet politikalar� ekonomik büyümeyi etkiley ebilir. 

iv. Teknolojik geli�me içsel olarak al�nmaktad�r. 

 
Yukar�da belirtilen farklar�n d���nda sermaye tan�m� da içsel büyüme teorisinde 

geni�letilmi�tir. Be�eri sermayenin rolü artm� �t�r. Solow sermayeyi sadece fiziksel 

sermaye olarak kabul ederken, içsel büyüme modelind e sermayenin tan�m�na fiziksel 

sermayenin yan� s�ra be�eri sermaye de kat�lm��t�r. Mankiw (1999)�e göre burada be �eri 

sermaye, eme�in sahip oldu�u bilgi, tecrübe ve becerilerden olu �an sermayedir. 

Modelde tan�mlanan be�eri sermaye art���, fiziksel sermaye taraf�ndan sa�lanmaktad�r. 

Yani modelde, fiziki sermaye sadece üretimi artt�rm akla kalmamakta be�eri sermayenin 
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art���n� da desteklemektedir. Fiziksel sermayenin art���, her iki sermayenin art���n� 

sa�lad��� için, sermayenin azalan verimlere sahip olmas�n� engellemektedir. Buna ek 

olarak, daha fazla sermaye ile çal� �an i�gücünün bilgi ve becerisinde art� � meydana 

gelecektir. Bu durumda, be�eri sermayenin isçi ba ��na fiziki sermaye ile do�ru orant�l� 

bir ili�ki içinde oldu �unu ortaya ç�karabilir(Ö �üt, 2002:29).  

 
Romer�in modelinde neoklasik modelin dayand��� önemli varsay�mlar terk edilmi �tir. 

Buna göre büyüme sürecinde art�k, artan marjinal fa ktör verimlili �i ve ölçe �e göre artan 

getiri geçerlidir. Ayr�ca, teknolojik geli �me de içsel olarak belirlenmektedir. Romer 

içsel büyümenin, yap�lan yat�r�mlar sonucunda ortay a ç�kan bilgiye dayal� olarak 

gerçekle �ece�ini savunmaktad�r. Yat�r�m sonucu bilginin de ortaya ç�kaca �� görü �ü, 

daha çok Arrow�un yaparak ö �renme kavram�ndan esinlenilmi�tir. Buna göre insanlar, 

i�lerini yapt�kça o i �i daha iyi ö �renmektedirler. Bu durum ise, zaman içinde ki �i ba��na 

üretkenli �i art�racak ve dolay�s�yla üretim h�zlanmaya ba �layacakt�r. Romer�de bu 

görü �ten hareketle, üretim sürecinin sonucunda, bir yan ürün olarak teknik bilginin de 

artt���n� öne sürmü �tür. Bu bilginin yeni üretim sürecinde �bedava� gir di olarak 

kullan�lmas�, yeni üretimin daha verimli gerçekle �mesini sa�layacak ve sonuçta üretim 

sürecini h�zland�racakt�r. Bu yeni bilgi di �er firmalar taraf�ndan kullan�lacak ve ortaya 

ç�kan bu ta �malar (spillover) sonucu ekonominin genelinde bir ü retim art��� 

sa�lanacakt�r (Yülek,1997:8). 

 
Romer, e�er sermayenizi bilgi ve beceriler ile birle�tirirseniz azalan verimler yasas� 

etkisini kaybeder (Romer,1986:1002-1032) diyerek son derece önemli bir konuya vurgu 

yapm��t�r. Modelde bilgi, ayr� bir üretim faktörü olarak kabul edilmi�tir. Bilgi, ö �renme, 

gözlem ve ara �t�rma yoluyla elde edilen gerçek; insan zekâs�n�n ç al��mas� sonucu ortaya 

ç�kan fikri üründür. Yeni bilgi edinebilmek sisteml i çal� �may� gerektirdi�inden bilgiden 

yararlanma bir maliyet içermektedir. Bir firman�n d a rekabet üstünlü �ü kazan�p bu 

üstünlü �ünü koruyabilmesi, yeni bilgiye ula �mas�na ba�l�d�r. Romer�in modelinde 

ekonomik faaliyetler, imalât sektörü ve AR-GE sektö rü olmak üzere iki sektörde 

yap�lmaktad�r. �malat sektöründe yat�r�m ve tüketim mallar� üretili rken AR-GE 

sektöründe büyümenin devam�n� sa �layan yeni fikirler üretilmektedir. Bir firman�n AR -

GE organizasyonundaki iyile�meler, bilgi sermayesinin de getiri oran�n� 

yükseltmektedir. Romer�e göre bilgi, iki biçimde el e al�nmaktad�r. Bunlardan ilki 

firmaya özgü bilgilerdir, di �eri ise toplumun genel bilgi düzeyidir. Toplumun ge nel 
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bilgi düzeyi tüm firmalar�n bilgi düzeyleri toplam� na e�ittir. E�er bir firma bilgi 

düzeyini artt�r�rsa toplumun genel bilgi seviyesi d e artacakt�r. 

 
Romer içsel büyüme modelinde, ölçe �e göre artan getiri, eksik rekabet ve içsel teknolo ji 

birikimi yoluyla, teknolojik geli�menin iktisadi büyümenin ana kayna �� oldu�unu 

öngörmü �tür. Böylece �çsel Büyüme Teorileri, Romer�in içsel büyüme modeli  

arac�l���yla test edilebilir hale gelmi�tir. Solow�un 1950�li y�llarda azalan verimli 

girdiler, ölçe �e göre sabit getiri, d� �sal teknolojik geli�me ve tam rekabeti esas alan 

modelinde d��sal büyüme modelinin öngörülerinin gerçekle �medi�ine dair bulgular�n 

olmas�, d��sal büyüme teorisinin reddedilebilece �i yönündeki e �ilimi 

güçlendirmektedir. 

 
 
Romer�in modelinde üretim fonksiyonunda emek, serma ye, teknoloji ve be�eri sermaye 

olmak üzere dört faktör yer al�rken modelde ara mal lar sektörü, nihai mallar sektörü ve 

ara�t�rma sektörü olarak üç sektör yer almaktad�r. Bu s ektörlerde ara �t�rma sektörü bilgi 

ve be�eri sermayeyi içermekte iken, ara mallar nihai mall ar�n üretiminde kullan�lmak 

üzere mevcut olan ürünlerini ara �t�rma sektörünün verdi �i bilgiler �����nda üretim 

yapmaktad�rlar. Nihai mallar sektörü de nihai ç�kt� y� elde etmek için eme �i ve be�eri 

sermayeyi kullanmaktad�r. 

 
Romer modelinde bilgi artan getiriyle çal� �an bir sermaye mal� olarak kullan�lmaktad�r. 

Romer, bilgi birikiminin içsel olarak sa �land���n�, bilgiye ili�kin yat�r�mlar�n pozitif 

d��sall�klar yaratabilece�ini öne sürmektedir. Pozitif d� �sall�klar ise yeni bir bilginin 

di�er firmalarca kullan�lmas� kanal�yla sa�lanmaktad�r (Ate�, 1998: 26-35). 

 
Romer modelinin en temel varsay�mlar�ndan bir tanesi, yeni bilgilerin üzerindeki 

haklar�n korunmu� olmas� sebebiyle bilginin tam anlam�yla kamu mal� haline 

gelmemesi, bu yolla da bulu� yapman�n özendirilmesidir. Yeni bir bilgi yeni ve daha 

modern bir ara girdinin üretilmesini mümkün k�larke n, bilgi stokunun artmas�yla Ar-Ge 

sektöründeki be �eri sermayenin verimini artt�r�r. Bilgi bu modelde tamamen yerli 

kaynaklarca üretilmektedir ve yerel niteliktedir. R omer, d�� ticaretin serbestle�tirilmesi 

ve özellikle be �eri sermaye aç�s�ndan zengin ülkelerle ekonomik büt ünle �menin 

sa�lanmas� durumunda büyüme sürecinin olumlu yönde etk ilenece�ini belirtmektedir 

(Ercan, 2000: 131-132). 
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�çsel büyüme teorilerinin geli �tirilmesi yolunda bir di�er ad�m olarak Arrow, 1962 

y�l�nda yay�nlad��� çal� �mas�nda, üretimde artan getirinin sa �lanmas� üzerinde durmu � 

ve bunun daha önceleri öne sürüldü �ü gibi i �bölümü ile de �il �yaparak ö �renme� ile 

sa�lanaca��n� öne sürmü �tür. Buna göre, çal� �anlar i�lerini yapt�kça o i �te tecrübe 

kazanacaklar ve bunun sonucunda da daha verimli çal ��acaklard�r. Bu verimli çal� �ma 

sonucunda ise insan sermayesi stoku artacak ve beraberinde artan getirili bir üretim 

fonksiyonunu getirecektir. Uzawa ise insan sermayesinin somut bir üretim faktörü 

olmamas�na ra�men, t�pk� fiziksel sermaye gibi, üretilebilece �ini öne sürmektedir 

(Uzawa,1965:18-31). 

 
�çsel büyüme modelleri, bilginin ekonomiye olan katk �s�n� iki temel kavramla 

aç�klamaktad�rlar; bu kavramlardan birincisi, bilgi nin ve teknolojinin yaratt��� pozitif 

d��sall�kt�r. Yarat�lan bilgi, hangi düzeyde olursa ol sun farkl� sektörlerce al�n�p 

kullan�labilmekte, farkl� süreçlerle i �lenerek verim sa�lanabilmektedir. Bu da süreç 

içinde bilgi birikimine yol açmaktad�r. �kinci temel kavram ise, bilginin ölçe �e göre 

artan oranda getiri sa�lamas�d�r (Ercan,2008:130). Bu kavram sayesinde bilginin 

kullan�ld�kça, yay�ld�kça veriminin artaca ��na dair savunulan varsay�m�n do�rulu�u da 

kan�tlanabilmektedir. Bilgiyi di�er üretim faktörlerden ay�ran en önemli fark bu nok ta 

da ortaya ç�kmaktad�r. Bilgi di �er üretim faktörlerinin aksine payla ��ld�kça artmaktad�r 

ve bilginin kullan�lmas� anlam�nda kar��m�za insan sermayesi kavram� ç�kmaktad�r. Bu 

bilgiler �����nda, büyüme modelleri günümüzdeki yayg�n ekonometr ik uygulamalar�n 

�����nda matematiksel modeller haline gelmi�tir. 

 
Rebelo (1991) ve Stokey (1991) gibi baz� iktisatç�l ar, üretim sürecinde as�l önemli 

olan�n insan sermayesi oldu�unu öne sürmektedir. Bu görü �e göre, Japonya ya da 

Almanya gibi ülkelerin, �kinci Dünya Savas� sonras� dönemde, sava � süresince çok 

büyük y�k�mlara u �ramalar�na ra�men, çok h�zl� �ekilde büyümelerinin temel nedeni 

olarak, sahip olduklar� yüksek insan sermayesi biri kimi gösterilmektedir. Buna kar ��n 

Lucas ise insan sermayesinin büyüme sürecinde ne de nli önemli oldu �unu inkâr 

etmemesine kar��n fiziksel sermayenin de en az insan sermayesi kadar önemli bir faktör 

oldu�unu savunmaktad�r (Yülek,1997:10). 
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�nsan sermayesi büyümeyi farkl� �ekillerde etkilemektedir. �nsan sermayesinin büyüme 

üzerindeki en önemli etkisi, verimlilik art� ��d�r. Artan üretimle birlikte sermaye 

stokunun yan�nda, insan sermayesi stoku da artaca��ndan, neoklasik teorinin tersine, 

fiziki sermayenin marjinal verimlili�i azalmayacakt�r (Yumu�ak,2000:223). Bu da 

büyümenin sürekli olmas�n� sa �layacakt�r. Ayr�ca, insan sermayesi yayd��� 

d��sall�klar�n etkisiyle ölçe �e göre getirilerin azalan de �il, artan nitelikte olmas�na 

neden olmaktad�r. Bir firma taraf�ndan üretilen yen i teknikler ya tam olarak 

patentlenemez ya da di�er firmalardan uzun süre gizli tutulamaz. Bu nedenl e yeni bilgi 

bir yandan o sektörde bir verimlilik art� �� sa�larken, öte yandan da yayd� �� d��sall�k 

sayesinde, tüm ekonomiyi bundan faydaland�r�r ve ne ticede ekonominin genelinde bir 

verimlilik art���na neden olur. 

 
Neoklasik büyüme modeli, büyümeyi Harrod-Domar mode linin dayand��� b�çak s�rt� 

denge �artlar�ndan ve devletin müdahalesinden kurtarm� �t�r (Ate�:1998:56). Ancak, bu 

kez, geli�mi� ülkelerin zamanla durgun duruma girmesi, yoksul ül kelerin onlar� 

yakalamas�, teknolojik geli�menin d��sal say�lmas�, emek birikimli teknolojik 

geli�menin, emek tasarrufu yoluyla etkin emek ba��na sermaye stokunu azaltmas� gibi 

yeni sorunlar olarak ortaya ç�km� �t�r. �çsel büyüme bu sorunlara cevap aray� ��n�n do�al 

bir sunucu olmu�tur. 

 
Bir di�er içsel büyüme teorisyeni olan Barro�nun modelinde  ise kamu sektörünce 

sa�lanan mal ve hizmetlerin üretim faktörlerinden biri  oldu�u varsay�lm��t�r. Modelde, 

faktörlerin artan marjinal getirileri ve ölçe �e göre artan getiriler, kamu politikalar�na 

ba�l� olarak gerçekle �mektedir. Buna göre, kamu kesimi taraf�ndan sa �lanan mal ve 

hizmetler de bir üretim girdisi olarak dü �ünülmektedir (Barro,1991:103). Kamusal 

mallar yaratt�klar� pozitif d��sall�klar, insan sermayesinin üretilmesi ve geli �tirilmesinde 

ta��d�klar� önem ve yol açt�klar� artan getiri dolay�s �yla içsel büyümenin önemli bir 

etmeni olarak kabul edilmi�tir. Modele göre yap�lan yat�r�mlar, bir yandan ser maye 

stokunu art�r�rken, bir yandan da hükümetin vergi g elirlerinin artmas�na neden olacakt�r. 

Yani modelde artan üretimle birlikte artan vergi ge lirleri, üretimin yayd� �� bir d��sall�k 

olarak de�erlendirilmi� ve bu vergi gelirleri sonucunda artan kamu mal ve 

hizmetlerinin, modele aç�klay�c� de �i�ken olarak kat�lmas� sonucunda, bu d��sall�k 

içselle �tirilmi�tir. 
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Barro�nun geli�tirdi�i modelin amac�, devletin iktisadî büyümeyi etkiley ebildi�ini 

ortaya koymakt�r. Modelin temel varsay�m�, devlet harcamalar�n�n özel sermayenin 

verimlili�ini artt�rd���d�r. Bu varsay�m, devletin ekonomide aktif bir politika izlemesi 

gerekti�ini vurgulamaktad�r. Devletin büyümeyi h�zland�rmad a uygulayabilece�i en iyi 

politika da, piyasalar�n istikrarl� i�lemesini sa�lamak, firmalar�n devletin uzun dönemli 

politikalar�n� benimsemelerini sa�layacak istikrarl� bir ekonomik ve politik ortam 

olu�turmak, fiziksel, çevresel ve sosyal altyap�y� düze nlemek ve geli�tirmek olarak 

modelde ele al�nmaktad�r. Devletin artan vergi gelirleriyle birlikte, kamu politikalar�n�n 

h�zlanmad��� durum göz önüne al�nd� ��nda, ekonomideki üretim düzeyi etkin düzeyin 

alt�nda kalacak ve dolay�s�yla büyüme h�z� da olmas � gerekenden daha dü �ük 

gerçekle �ecektir. Bu nedenle, daha önce de ifade edildi �i gibi, özellikle sosyal faydan�n 

özel fayday� ast� �� durumlarda devletin ekonomiye müdahale etmesi, ek onomik etkinlik 

aç�s�ndan gerekli bir ko �ul olacakt�r. Anla��laca�� üzere bu durum da neoklasik modelin, 

devlet müdahalesine gerek kalmadan, ekonominin kend ili�inden dengeye gelece�i 

öngörüsüne ters düsen bir sonuçtur. �çsel büyümeyi insan sermayesi birikimine 

dayand�rarak aç�klayan modeller de içsel büyüme teo rileri içinde önemli bir yer 

tutmaktad�r. �çsel büyüme modellerinde, insan sermayesi, t�pk� di �er üretim faktörleri 

gibi üretim fonksiyonuna dâhil edilmektedir. 

 
Lucas, insan sermayesinin modele dahil edilmesi ile birlikte, faktörlerin marjinal 

getirilerinin ve ölçe �e göre getirilerin artaca ��n� savunmu� ve bu sayede büyümenin, 

kendi kendini besleyen bir süreci takip ederek, içs el olarak gerçekle �ece�ini öne 

sürmü �tür (Lucas,1988:3-42). Lucas�a göre çal� �anlar�n bilgi ve becerilerinin artmas� ile 

birlikte bir yandan, bireylerin verimlilikleri artarken, bir yandan da ortaya ç�kan d� �sal 

etki ile birlikte üretimde daha h�zl� bir art� � meydana gelecektir. Lucas insan 

sermayesini modeline ekleyerek, insanlar�n bilgi ve becerilerinin büyüme aç�s�ndan 

önemini vurgularken, fiziki sermayenin önemini de h içbir zaman göz ard� etmemi �tir. 

Bu nedenle Lucas��n modelinde insan sermayesi fizik i sermaye ile birlikte yer alm��t�r. 

Modele göre e �itimin yaratt��� olumlu d��sall�klar nedeni ile büyüme sürecinde azalan 

verimler kanunu i�lememektedir. Bu nedenlerle bir ekonomide tasarruf e�ilimi 

yükselirse, ard�ndan sermaye stoku ve büyüme h�z� y ükselecektir (Unay,1999:413). Bir 

ba�ka ifade ile fiziksel sermayenin artmas� ayn� zamanda fiziksel ve insan sermayesinin 

artmas� olaca��ndan azalan verimler kanunu i�lemeyecektir. 
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Rebelo�ya göre ise uzun dönemli büyümeni tek belirl eyicisi insan sermayesidir ve bu 

nedenle insan sermayesi büyümeyi aç�klayan tek de �i�ken olarak modele kat�lmaktad�r. 

Rebelo içsel büyümeyi aç�klarken, neoklasik modelde n tek fark olarak, faktörlerin 

�azalmayan� marjinal verimliliklerinin oldu �unu söyleyen varsay�m�n kabul 

edilmesinin yeterli oldu�unu söylemektedir (Rebelo,1991:500-521). Burada ins an 

sermayesi hem emek stokunu hem fiziki sermayeyi hem de eme�in ortalama kalitesini 

(verimlili�ini) gösteren bir de �i�kendir ve görüldü �ü gibi tek aç�klay�c� de �i�ken olarak 

modele dâhil edilmi �tir. Önemli olan i �çi say�s� de �ildir, i�gücü, k�sa dönemde bile 

oldukça kolay bir biçimde fiziki veya insan sermaye si ile ikame edilebilir. Fiziki 

sermaye de, nispeten çabuk eskidi �i veya y�prand��� ve dolay�s�yla yenilenmesi 

gerekti�i için, uzun dönemli büyüme aç�s�ndan pek de önemli  de�ildir. Her seferinde, 

yeni yat�r�lan sermaye, teknolojinin o anki durumunu yans�t�r ve fiziki sermaye sonuçta 

donmu� veya p�ht�la�m�� insan sermayesi olarak da görülebilir (Kibritçio �lu,1998:207). 

Rebelo�nun bu varsay�mdan hareketle yapt��� analizleri sonucunda, t�pk� neoklasik 

modelin söyledi �i gibi, ki�i ba��na sermaye art���n�n sabit bir düzeye ula �aca�� 

sonucuna ula�m��t�r. Ancak neoklasik modelin aksine bu dura�an durum kesinlikle s�f�r 

de�ildir ve netice de �u söylenebilir ki, Rebelo�ya göre, uzun dönemde büy üme, sabit 

bir oranda ancak devaml� olacakt�r. Söz edilen içse l büyüme modelleri, büyümenin 

farkl� etkenlere ba�l� olarak de�i�ebilece�ini söylemelerine ra �men, her birinin ortak bir 

yönü vard�r. Tüm modeller, üretim sürecinin ikili e tkisinden söz etmektedir. Romer, 

üretimle birlikte bilgi ve tecrübelerin de artaca ��n� savunurken, Barro ise, artan üretimle 

beraber kamu gelirlerinin ve dolay�s�yla da kamu kesiminin mal ve hizmet arz�n�n da 

artaca��n� söylemi �tir. Her iki modelde de bilgi birikimi ve kamu politikalar� �eklinde 

ortaya ç�kan d� �sall�klar içselle �tirilerek, büyümenin de içsel olarak ortaya ç�kaca �� 

kan�tlanm��t�r. �nsan sermayesi modellerinde ise hem üretim süreci s onucunda artan 

bilgi ve becerilerle hem de hükümet taraf�ndan uygu lanan, e�itim ve sa�l�k politikalar� 

gibi, kamu politikalar�yla art�r�lan insan sermayesi stokunun büyümeye pozitif katk�da 

bulunaca�� öne sürülmektedir. Romer�in 1986 y�l�nda ortaya a tt��� içsel büyüme 

teorisinden sonra, büyümenin içsel dinamiklere ba �l� olarak gerçekle �ece�ini söyleyen 

birçok çal� �ma ortaya at�lm��t�r. �çsel büyüme teorisine yönelik ileri sürülen 

yakla��mlar�n pek ço �u farkl� de�i�kenler üzerinde durmu �lard�r. Bundan dolay� tek bir 

içsel büyüme modelinden söz etmek mümkün olmamaktad �r. 



72 
�

 

Tablo 1.1. Ba�l�ca Ekonomik Büyüme Teorileri ve Özelikleri 

Büyüme teorisi Büyümenin kayna �� Büyümenin özelli �i 

Klasik büyüme teorileri 

Adam Smith (1776)  

David Ricardo (1817) 

T.R. Malthus (1799) 

��bölümü 

Art�k de�erin yat�r�ma Dönü �mesi 

Art�k de�erin yat�r�ma dönü �mesi 

S�n�rl� büyüme 

Tar�mda azalan verimler kanunu 

ve s�n�rl� büyüme 

Nüfus kanunu nedeniyle s�n�rl� 

büyüme 

Karl Marx (1867) Sermaye birikimi Kapitalist süreçte kar oran�n�n 

dü �mesi nedeniyle s�n�rl� 

büyüme 

J.A. Schumpeter (1911-

1939) 

Yenilikler Demeti Karars�z büyüme, karars�z denge 

Post Keynesyen Büyüme 

Modeli 

R. Harrod (1939) 

E. Domar (1946) 

Tasarruf ve yenilikler Karas�z denge 

Neo Klasik Büyüme 

Modeli (D��sal Büyüme 

Modeli) 

R. Solow 

Nüfus ve teknolojik geli �me d��sal Teknolojik geli�menin yoklu�u 

nedeniyle geçici büyüme 

Roma Klübü Modelleri  

Meadows (1972) 

Do�al kaynaklar Nüfus patlamas�, çevre kirlili �i 

ve enerji tüketimi nedeniyle 

sonlu büyüme 

Yeni Büyüme Teorileri 

(�çsel Büyüme Teorileri ) 

P.Romer 

R.Lucas 

R.Barro  

Fiziki- Be�eri Sermaye, Teknoloji, 

Ar-Ge, Artan Getiri, D��sall�klar 

Büyümenin içsel olmas�, 

devletin yenilenmesi, tarihsel 

geli�imin dikkate al�nmas�  
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�K�NC� BÖLÜM 

 
SOSYAL SERMAYE KAVRAMI VE KAVRAMSAL ˙ER˙EVE 

 
Büyüme olgusu, iktisat biliminin ba �lang�c�ndan beri, ço �u ara�t�rmac�n�n ba�l�ca ilgi 

alan�n� olu�turmu�tur. Büyüme literatüründeki teorik modeller, büyüme ye yönelik temel 

dü �ünce sistemati �ini yans�tmakta olup, a��rl�kl� olarak Neo-klasik ve Modern �çsel 

Büyüme teorileri üzerinde yo �unla�m��t�r. �lgili iktisat yaz�n�nda son elli y�ll�k dönemde 

ortaya at�lan ça �da� büyüme teorilerinde ise sosyal olgular�n önemi gid erek daha fazla 

vurgulanmaya ba�lanm�� ve günümüzde büyümenin dört temel üretim faktörü i le 

aç�klanmas� imkâns�z hale gelmi �tir. Bu anlay�� do�rultusunda, çal� �man�n bu 

bölümünde ilk olarak, yaz�l� literatürde ilk defa H anifan taraf�ndan kullan�lan sosyal 

sermaye kavram�, tarihçesi ve içeri �i ele al�nacakt�r. Daha sonra sosyal sermaye 

kavram�n�n tan�m�na, kapsam�na, türlerine ve kavram �n iktisat literatüründeki önemine 

ve literatürde önemli yer tutan ba �l� yazarlar�n sosyal sermaye hakk�ndaki fikirlerine yer 

verilecektir. 

 

2.1. Sosyal Sermaye Kavram� ve Tarihi Geli�imi 

Son y�llarda sosyal sermaye kavram� sosyal sorunlar�n çözümü ve özellikle büyüme 

konusunda yeni bir yakla��m ve yeni bir teknik dil olarak de�erlendirilmekle birlikte; 

sosyal sermayeyi olu�turan unsurlar yeni biliniyor de�ildir.  

Sosyal sermaye bilimi ve ruhu, sosyal bilimler içer isinde uzun bir entelektüel geçmi �e 

sahiptir (Woolcock and Narayan, 2000:5). Sosyal bilimlerde kullan�lan di�er birçok 

kavram için söz konusu oldu �u gibi, içeri �i itibariyle, belirli bir disipline özgü 

olmad���ndan tarihsel geçmi �i ve geli�imi ile ilgili yap�lan ara�t�rmalar kavram�n 

ba�lang�c�n� ontolojik anlamda farkl� noktalara dayand �rmaktad�r. Bu bak�mdan sosyal 

�
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sermaye kavram�n�n kimin taraf�ndan ne zaman ortaya koyuldu�u tart���la gelmektedir 

(Ö �üt ve Erbil, 2009:2). 

Konu ile ilgili literatüre bak�ld� ��nda, �sosyal sermaye�nin kavramsal olarak tarihi 

geçmi �i ile kavram�n dayand��� alansal geçmi �in farkl� oldu�u dikkat çekmektedir. 

Sermayenin post kapitalist dönem içinde geçirmi � oldu�u de�i�imler içinde farkl� 

sermaye biçimlerinden bahsedilmesinin ard�ndan, ins an toplumlar�n�n maddi 

geli�melerinde önemli bir figür olan bir ba �ka tan�mlama giri�imine daha tan�k 

olunmaktad�r. Bu yeni tan�mlama biçimi insani serma ye kavram�n�n i�letmelerde 

verimlili�in art�r�lmas�n� hedefleyen boyutun da ötesine geçe rek; bir toplumun 

kalk�nm��l�k seviyesine de etki edebilecek bir yöne i �aret etmektedir. Bu hali ile 

farkl�la�m�� toplumlar�n yap�lar� hakk�nda fikir yürütmek konus unda da bu yeni 

kavramsalla�t�rma aç�klay�c� bilgiler ta ��ma iddias�ndad�r. Sosyal sermaye kavram� 

iktisadi sermaye kavram� kadar önemli bir kaynak ol arak son y�llarda etkin bir kullan�m 

alan� edinmi�, sosyal bilimler alan�nda ad�ndan s�kl�kla bahsedi len anahtar 

kavramlardan birisi olmu�tur. Kavram, son derece yeni ça �r���mlar yapan bir kullan�ma 

sahipse de daha detayl� ve derinlemesine bak�ld���nda bunun pek o kadar do�ru 

olmad��� söylenebilir ( �an,2007:3). 

Sosyal sermaye kavram�, özellikle son y�llarda çok kullan�lmas�na ve gittikçe artan bir 

önem kazanmas�na ra �men, kavram�n tarihi oldukça eskiye gitmektedir. So syologlar�n, 

toplumlar�n geli�imine, norm ve de�erlerin aktar�m�na ve kolektifli�in anlam�na giderek 

daha fazla önem vermeleri sosyal sermaye kavram�n� ilk olarak sosyologlar�n 

tan�mlamas�na neden olmu�tur. Sosyal sermayenin anlamsal geli�imi ile i�aret edilen, 

aç�k bir �ekilde �sosyal sermaye� kavram�n� kullanmam� � ancak sosyal sermaye 

kavram�n�n anlam�n� temellendirecek görü �ler sunmu�, bilim insanlar�n�n 

yakla��mlar�n�n, sosyal sermayeyi önemli katk�lar� olan, örne �in, sosyolojik faktörlerin 

ekonomik davran��lar� etkiledi�i (˙etin, 2006:5) görü �ünü kabul eden Adam Smith ve 

Karl Marx ile ba�ta J.J. Rousseau, Thorstein Veblen, Max Weber, Ferdinand Tönnies ve 

Ernile Durkheim gibi birçok ara �t�rmac� ve dü �ünce adam�n�n çal� �malar� ile 1990�l� 

y�llardan itibaren popüler bir hale gelmi �tir (Altay,2007:4). 

Adam Smith, �Wealth of Nations�  adl� eserinde, emek ve sermaye özelinde sosyal 

ili�kilere i�aret etmektedir. Bu ili�kilerin ekonomik faaliyetleri etkiledi�i üzerinde 
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durmaktad�r. Üyelerinin sosyal ili �kiler içerisinde oldu �u sivil toplumu ele almakta ve 

sivil toplumu ise esas olarak, ç�kar ba �lar� ile birle�en, i� bölümünün giderek artt� ��, 

kanun hakimiyetine dayanan ve illa da demokratik olmas� �art olmayan bir s�n�fl� 

toplum (Smith, 2002:6) �eklinde dü �ünmektedir. Bu bak�mdan Smith�in görü �ü ile 

�sosyal sermayenin, ki �iler/kurumlar aras�ndaki sosyal ili�kilerin toplumsal refaha 

yans�mas� oldu�u�na ili �kin yakla��m aras�nda paralellik kurmak mümkündür.  

Örne �in sosyolog olan Max Weber, 1904 y�l�nda yazd��� � The Protestant Ethic and the 

Spirit of Capitalism� adl� makalesinde dolayl� olarak sosyal sermaye fi krinden 

bahsetmektedir(Trigilia, 2001:3). Marx da, Smith gibi, sosyal sermaye kavram�n�n 

üzerine kurdu �u sosyal ve ekonomik ili�kileri birbiriyle ili�kilendirmektedir. 

�ncelemelerinde sermayeyi, üretim ve de �i�im sürecindeki art�k (surplus) de �er olarak 

göstermekte; yani sermaye, üretim ile tüketim aras� ndaki mallar�n ve paran�n 

dola��m�nda üretim araçlar�n� kontrol eden kapitalistler  ya da burjuvazi taraf�ndan elde 

edilen art�k de�erin parças� (Kapu, 2008:261) olarak yorumlamakta; bu de�i�im 

sürecindeki ve iki s�n�f aras�ndaki ili �kileri ele almaktad�r. 

Weber eserinde Bat� kapitalizminin geli�mesi için önemli bir de �er olarak püritenizmi 

önerirken bu önerisini böyle bir temele dayand�rmak tayd� (Fukuyama, 2000b:25). Bu 

anlamda ekonomik geli�menin arkas�nda kültürel ve dini de �erlerin oldu�unu ilk 

vurgulayan Alman sosyolog Weber�e göre Bat�n�n ula �m�� oldu�u endüstriyel kapitalist 

a�amada dini de�er yarg�lar�n�n önemli katk�lar� oldu �unu, hatta bizzat bu dini 

de�erlerin kapitalist a�aman�n en önemli dinami �i olarak alg�lanmas� gerekti�i vurgular� 

bulunmaktad�r. Weber, kapitalizm ile protestan eti�i aras�nda kurmu� oldu�u ili�kiyi 

aç�klarken, toplumun üretici ve tasarrufçu bir yap�  içinde kalarak bu a �amaya geldi�ini 

ortaya koymu�tur. Weber�e göre rasyonel kapitalist sistemin olu �abilmesinin en önemli 

unsurunu, yeni bir çal� �ma eti�ini içinde bar�nd�ran kültürel faktörlerde aramak 

gerekmektedir. Bu kültürel etmenler, bir grup insan � çok çal� ��p i�letme kurmaya, o 

i�letme için yeniden yat�r�mlar yapmaya, ama en öneml isi de elde edilen art� ürünü lüks 

ya�am için tüketmemeye motive eden belli ba �l� de�erler içermekteydi. Bu anlay� � 

Protestan mezheplerin kendi inananlar�n� kazanabildikleri kadar çok kazanmaya ve 

tasarruf edebildikleri kadar çok tasarruf etmeye, y ani sonuç olarak zengin olmaya te �vik 

eden bir süreci desteklemi �tir. Bu insanlar çal� �man�n ve endüstriyel faaliyetlerde 

bulunmalar�n� tanr�ya kar�� bir vazifeleri olarak kabul etmi�lerdir. Öyle ki onlar�n bu 
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çabalar� kapitalizmin gelece �ini sa�lamakta önemli bir yer tutmu �tur. Sonuçta dünya 

tarihinde e�ine az rastlan�r bir tarzda, i�letmelerinden elde ettikleri kârlar� lüks ve 

�atafata harcamak yerine i�letmeleri için yeni yat�r�ma dönü �türmü �lerdir. Böylelikle 

kapitalist bir üretim biçimi geli �im gösterirken dini de �erlerden de önemli destekler 

alabilmi�tir (�an,2007:4). 

Marx ve Smith�in ekonomik ve sosyal ili�kileri birlikte ele alan çal� �malar�n�n yan� s�ra, 

sosyal sermaye kavram�n�n özellikle i �birli�i unsuruyla ili�kilendirilebi1en görü �ler ileri 

süren J.J. Rousseau�ya k�saca de �inmek gerekir. Rousseau ki�isel ç�karlar�n ön planda 

tutulmas�n�n toplumsal aç�dan olumsuz etkilerinin o laca��n� ifade etmektedir. Bu 

ba�lamda, sosyal bilimciler taraf�ndan yayg�nl�kla bilinen, ilk olarak Thomas 

Hobbes�un ortaya koydu�u ve Rousseau�nun, Hobbes�dan esinlendi �i ifade edilen, 

�toplumsal sözle �me (toplumsal kontrat)� kavram�n� öne sürmü �tür. Rousseau�ya göre, 

insanlar�n ellerinden (tek ba�lar�na) yeni güçler yaratamad�klar�na göre güçlerin i 

birle�tirmek ve bir hedefe yönelmekten ba �ka bir �ey gelmez. Benliklerini korumak için 

güçlerini birle �tirerek, bu direnci k�rabilecek bir güç toplam� mey dana getirmekten 

ba�ka çareleri yoktur. Böylece Rousseau ki �ilerin bireysel ç�karlar� için sosyal ili �kiler 

kuruyor oldu�una, bunun için toplumsal birlikteli �in (i�birli�inin) gerekli oldu�una 

i�aret eder (Ö �üt ve Erbil, 2009:3). 

Thorstein Veblen ise, endüstri toplumunun geli �imini ve i�leyi�ini anlamak için insan 

do�as�n�n özellikleri ile kültür aras�ndaki ili �kinin anla��lmas� gerekti�ini ileri 

sürmü �tür. Bu ba �lamda, ekonomik kalk�nma ve insan ili�kileri aras�ndaki ba�lant�ya 

vurgulamas�yla, Veblen�in sosyal sermaye kavram� iç in içerik olu �turdu�unu söylemek 

mümkündür (Ö �üt ve Erbil, 2009:4). 

Ekonomi üzerinden yap�lan sosyal ili �kilere ili�kin çal� �malara ek olarak, �Toplumlar� 

bir arada tutan unsurlar nelerdir? �nsanlar niçin bir arada ya �arlar? Aralar�ndaki 

ili�kilerin dinamikleri nelerdir?� gibi sorulara kar ��l�k arayan sosyologlar�n da, sosyoloji 

bilimi içerisinde de yayg�nl�kla kullan�lan bir kav ram oldu�unu göz önünde 

bulundurarak, sosyal sermayeye önemli katk�lar sa �lad�klar�n� belirtmek gerekir. Bu 

bak�mdan, sosyal sermaye ile ilgili yaz�n incelendi�inde, sosyolojik aç�dan kavrama 

temel haz�rlayan iki ismin de ön plana ç�kt� �� görülür: Ferdinand Tönnies ve Emile 

Durkheim.  
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Tönnies, insanlar aras�ndaki ili �kileri incelemi�tir; büyüklük, amaç ve duygusal 

yo�unluk belirleyicileri alt�nda, iki tür toplumdan sö z eder(Özkalp, 2000:294-295):  

• �li�kilerin biçimsel olmad� ��, duygu ve sevgi yüklü oldu �u, akrabal�k ba�lar�n�n ve 

geleneklerin önem kazand� �� ili�kilere ve bu tür ili �kilerin hakim oldu�u toplumlar 

Gemeinschaft (cemaat);  

• Geli�mi� ve kalabal�k toplumlarda görülen so �uk, sevgiden ar�nm��, ç�karlara 

dayal�, her �eyin bir ücretinin bulundu �u ili�ki sistemi � Gesselschaft (cemiyet).  

Durkheim�e gelince; Tönnies ile benzer bir ayr�ma g itmi�, ancak farkl� olarak mekanik 

dayan��ma ve organik dayan��ma kavramlar�n� öne sürmü �tür. Bahsetti �i mekanik 

dayan��ma, küçük ve düzenli toplumlardaki insanlar�n birbi rleriyle olan ili�kilerini 

aç�klar. �li�ki grubu küçük oldu �undan ve insanlar�n birbirlerine tan�yor olmalar�ndan 

dolay� ili�kiler dostça, s�cak ve samimidir. Organik dayan� �man�n hâkim oldu �u 

toplumlarda ise, ili�kiler biçimselle �mi�, kat�la�m��t�r, kuralc� ve ak�lc�d�r (Özkalp, 

2000:295).  

Anlamsal olarak yüzy�llarca geriye uzanan tarihi il e sosyal sermayenin kavramsal olarak 

kullan�l��� 1900�lerin ba��na dayand�r�lmaktad�r. Sosyal sermaye kavram olarak ilk kez 

Amerikal� reformist L.J. Hanifan taraf�ndan da 1916 y�l�nda �The Rural School 

Community Center� adl� çal� �mada kullan�lm��t�r. Hanifan, sermaye kavram�n�, genel 

kullan�m� olan ta��nmaz mal veya özel mülkiyet veya para gibi somut �eylerin d���nda 

kullanmak ve toplumsal bütünlü �ü olu �turan bireyler ve aileler aras�nda, insanlar�n 

günlük ya �amlar�yla ilgili, iyi niyet, arkada�l�k, sempati ve sosyal bir tak�m 

münasebetlerin varl� ��na dikkat çekmek için sosyal sermaye kavram�n� gel i�tirmi�tir 

(Hanifan, 1916: 130). West Virginia okulunun yöneti cisi Lyda J. Hanifan��n 1916 

y�l�ndaki okul topluluklar� merkezleri ile ilgili (Cohen and Prusak, 2001:21) yaz�s�n�n, 

kavramsal olarak sosyal sermayenin ba�lang�c� oldu�u iddia edilir. Hanifan��n 

çal� �mas�n� yapt��� bölgede toplam nüfus 2180 ve okul ça ��ndaki çocuk say�s� 771 �dir. 

Bu bölgedeki toplulu �un kar��la�t��� problemler; bozuk yollar, okula gelmeyen 

çocuklar, okur-yazar olmayan yeti �kinler, i�birli�i eksikli�i ve genel fakirliktir. Hanifan 

bir e�itimci olarak e�itimle do�rudan ili�kili problemlere çözüm bulmak için dolayl� bir 

yöntem izler. Okula gelmeyen ö �rencileri kanunla tehdit etmek ve okur-yazar 



78 
�

olmayanlara okuma yazma ö �retmeyi do�rudan teklif etmek yerine spor müsabakalar�, 

tar�m fuarlar� ve ürün yar� �malar�, piknikler, ya�l�lar�n an�lar�n�n anlat�lmas� ve bölgenin 

tarihi üzerine konu �malar gibi etkinliklerle dolayl� yollardan insanlar okula davet edilir. 

Amaç çocuklar�n� çal� �t�rmak zorunda olan ailelerin okul ortam�n� görmesi , okula 

gelmeyen bir k�s�m çocuklar�n spor müsabakalar�na k at�lmak için bile olsa okula 

gelmesidir. Bu tip etkinlikler arac�l���yla bir araya gelmi� olmak, Hanifan�a göre, hiç 

hesapta olmayan olumlu sonuçlara yol açar: �nsanlar birbirleri ile daha önceden 

konu�mad�klar� ve e�itimle hiç ilgisi olmayan daha verimli alternatif ü rünler, �ehir ve 

köy hayat�, çocuklar�n�n gelece �i gibi konular üzerinde birbirleri ile konu �maya 

ba�larlar. Hanifan piknik ya da beysbol maç� seyretmek  için bile olsa bir araya gelmi � 

olman�n daha önce birbirlerine kar �� kay�ts�z olan insanlar aras�nda a�inal�k, duyarl�l�k 

ve ilgi meydana getirdi�ini ve bozuk yollar�n köylülere maliyeti, bölgeye b ir lise 

aç�lmas� gibi kolektif yarar sa �layacak konularla da kendiliklerinden ilgilenmeye 

ba�lad�klar�n� belirtir. Sonuç, okula devam etmeyen ço cuklar�n okula gelmesi ve okur-

yazar olmayan yeti�kinlerin gece kurslar�na kat�lmas� ile s�n�rl� kalm am�� ve i�birli�i 

yapmaya ba�layan, kar��l�kl� iyi niyet ve güvenin oldu �u bir topluluk ortaya ç�km� �t�r. 

Hanifan bir araya gelmekten kaynaklanan i�birli�i, güven ve iyi niyeti sosyal sermaye 

olarak tan�mlar ve hem bireylerin hem de toplumun �artlar�n�n iyile�mesinde etkili 

oldu�unu ifade etmi�tir (K�l�nç,2010:28).  

Okul performans�n�n artt�r�lmas�nda topluluk kat�l� m�n�n önemi üzerine yaz�lan bu 

yaz�da Hanifan, sosyal sermaye kavram�na ba�vurarak olumlu ili�kileri ifade etmekte ve 

sosyal sermayeyi �öyle tan�mlamaktad�r (Woolcock and Narayan, 2000:5) : � �nsanlar�n 

günlük ya �am�nda �u somut maddeler oldukça de �erlidir: Sosyal birlik olu�turan 

bireyler ve aileler aras�ndaki iyi niyet, arkada�l�k, sempati ve sosyal ili�ki. E�er bir birey 

kom�usuyla ve onlar da di�erleriyle ileti�im kurarsa, orada, do�rudan do�ruya bireyin 

sosyal ihtiyaçlar�n� tatmin edecek ve tüm toplumun ya�am ko�ullarda önemli ilerlemeler 

için yeterli sosyal imkanlar do �uracak, bir sosyal sermaye birikimi sa�lanacakt�r.� 

Hanifan toplumun ya�am ko�ullar�n�n geli�mesinin, toplumda birlikte ya�ayan 

bireylerin kar��l�kl� ili�kilerine ba�l� oldu�unu vurgulam��, bunun da sosyal sermaye 

birikimine katk� sa�layaca��n� ifade etmi�tir (Putnam, 2000: 19). 

Hanifan’�n 1916 tarihli bu çal��mas�ndaki ilk kullan�m�ndan sonra kavrama literatür de 

uzun bir süre rastlan�lmam� �ken; kavram�n ikinci kez literatüre giri �i tam k�rky�l sonra 
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1956’da J.Seeley, A.Sim ve E.Loosely’nin, eyalet ba�kanlar�n�n yükselmesinde sosyal 

sermayenin önemine de �indikleri � Crestwood Heights: A Study of the Culture of 

Suburban Life� adl� çal� �mas�na rastlamaktad�r. (Özdemir, 2007:12). Carolin Moser, 

Meyer Fortes’in 1958 tarihli çal��mas�nda sosyal sermaye kavram�n�n cari kullan�m�n� 

önceler gibi görünen ifadeler bulundu �una i�aret etmektedir (Harriss and De Renzio, 

2010:10). Yine ayn� y�llarda Edward Banfield da sermaye kavram�n� Güney �talya’n�n 

geri kalm��l���n� aç�klama ile ilgili çal� �mas�nda kullanm��, fakat çal� �mas� ekonomik 

çevrelerde ilgi uyand�rmam� �t�r. Daha sonra kavram 1961 y�l�nda Homans taraf�ndan 

sosyal etkile�im teorisi ile ilgili bir çal� �mada kullan�lm��t�r(Keskin, 2008:8).  

Putnam, sosyal sermaye kavram�n�n bugünkü anlam�nda  ilk kullan�m�n�n Jane Jacobs’�n 

1961 tarihli � The Death and Life of Great American Cities� adl� çal� �mas�nda 

görüldü �ünü ifade etmektedir. Jacobs, bu çal� �mas�nda �ehirlerdeki kom�uluk 

ili�kilerinin güven, i �birli�i ve kolektif eylemin temelini olu�turdu�una i�aret etmek 

üzere sosyal sermaye kavram�n� kullanm� �t�r (Harriss and De Renzio, 2010:10). Jacobs, 

çal� �mas�nda �ehir kom�ulu�unda mevcut sosyal a�lar�n kamu güvenli �ini 

cesaretlendiren bir sosyal sermaye biçimi te �kiletti�ini ileri sürer (Fukuyama, 2002:33). 

Sosyolog Ivan Light’da �Ethnic Enterprise in America� (1972) adl� çal� �mas�nda 

�sosyal sermaye� terimini 1970’lerde varo �lar�n ekonomik geli�mesinin problemlerini 

analiz etmek için kullanm� �t�r. Amerika’daki Afrika kökenlilerin küçük ölçekli  i� 

geli�imindeki nispi yoksunlu�u, di�er Asya gibi farkl� etnik kökenli Amerikal�lar�n 

sahip olduklar� sosyal ba�lant�lardan ve güven ba �lar�ndan yoksun olu�lar� ile 

aç�klam� �t�r (Fukuyama, 2002:33). Coleman ise sosyal sermaye kavram�n� literatüre ilk 

sokan ki�inin iktisatç� Glenn Loury  oldu�unu ileri sürer. Loury, 1977’de yay�mlad� �� � A 

Dynamic Theory of Racial Income Differences� adl� çal� �mas�nda Amerika’daki farkl� 

�rksal gruplara mensup ki�iler aras�ndaki gelir farkl�l�klar�n�n belirleyicil erini incelemi� 

ve bu farkl�l�klar�n temelinde sosyal sermayenin oldu�una dikkat çekmi �tir (Harriss and 

De Renzio, 2010:10). Loury için sosyal sermayenin a nlam� ki�inin sahip oldu�u 

toplumsal pozisyonun karakterine ba�l�d�r. Bu pozisyon dahilinde be�eri sermayenin 

gereklerini elde eder, dolay�s�yla toplumsal e�itsizliklerin ve imkanlar�n yarat�lmas� 

bireyin sahip oldu�u �rk, s�n�f gibi sosyal pozisyonlar� yoluyla sürdü rülür.  
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Ancak sosyal sermaye konusunu sistematik bir �ekilde ele alan ve ekonomik boyutu 

a��rl�kl� olan çal� �malar�n 1990�l� y�llarda artt� �� görülmektedir. �lgili çal� �malara daha 

ziyade Portes ve Sensenbrenner (1993), Putnam (1995), Labonte (1999) ile Bankston ve 

Zhou (2002) gibi teorisyenlerin önderlik etti �i bilinmektedir. Putnam da, sosyal 

sermayeyi �ehir sosyolojisi ve kom�uluk ili�kilerinde ele alan Jane Jacobs�un (1961) 

� The Death And Life Of Great American Cities�  isimli kitab�nda deyimi ilk türeten ki �i 

oldu�unu be1irtmektedir. Yine sosyal sermayenin klasiklerinden olan Coleman ise, 

kavram� Glen Loury�nin (1977) � A Dynamic Theory Of Racial Income Differances�  

adl� makalesinde ç�kard� ��n� ve onun ard�ndan gelen kendi kullan�m�n�n Loury �ninkine 

kar��l�k geldi�ini ifade eder (Wall et al., 1998:303). �

Sosyal sermaye kavram olarak baz� dü �ünürler taraf�ndan farkl� anlamlarda kullan�lsa da 

ça �da� sosyal teorideki yerine James Coleman��n � Social Capital in the Creation of 

Human Capital� (1988) ve � Foundation of Social Theory�  (1990) isimli çal� �malar�nda 

formüle etti �i �ekliyle kavu�mu�tur. Robert Putnam��n çal� �malar� ise, kavram�, halk�n 

da ilgisini çeken düzeye ta ��m��t�r. Özellikle �Bowling Alone�  (Tek Ba��na Bowling) 

adl� eseriyle dikkatleri üzerine çekmi �tir.  

Üç isimle birlikte, bu dönemde, sosyal sermayeye il i�kin çal� �malar artmakla birlikte 

farkl� yazarlarda yapt�klar� çal� �malarla dikkat çekmi �tir. �Trust�  (Güven) adl� eseriyle 

Francis Fukuyama bunlardan birisidir. Özellikle, so syal sermayenin önemli bir unsuru 

olan, sosyal ili�kiler içerisindeki güvene vurgu yaparak, sosyal ser maye kavram�n� 

gündemde tutmu �tur. Fukuyama ile birlikte Christiaan Grootaert, Nan Lin, Michael 

Woolcock ve Dcepa Narayan gibi birçok yazar�nda öne  ç�kt� �� görülmektedir (Ö �üt, 

2005:7) 

Ayr�ca, 1990�lar�n özellikle ikinci yar�s�ndan itib aren �sosyal sermaye� kavram�, Dünya 

Bankas�, IMF, UNDP ve benzeri uluslararas� örgütler in ba�l�ca ilgi ve çal� �ma 

alanlar�ndan biri olmu�; kalk�nmada, öncelikli olarak dikkate al�nmas� ger eken bir unsur 

olarak de�erlendirilmeye ba�lanm��t�r (Akdo�an, 2002: 71). Özellikle, ekonomik 

geli�me ve kalk�nma modellerindeki i�birli�ini te�vik edici kültürel etkenlerin öneminin 

anla��lmas�n� kapsayacak �ekilde kalk�nma sorunu üzerine geni � çapl� bir �ekilde 

yeniden dü �ünmenin 1990�lar�n sonlar�nda ortaya ç�kmas�yla (Fu kuyama, 2002:24) 

kavrama olan ilgi artm��t�r. Sosyal sermaye kavram� genel olarak, toplumsal eylemin 
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gerçekle �tirilmesinde gerekli olan sosyal yap�lar ve a�lar; bu yap�lar içindeki normatif 

içerikler (güvenilirlik ve kar ��l�kl� ili�kiler) ve bununla birlikte bu yap�lar arac�l���yla 

elde edilen kolektif eylemlerin sonuçlar� anlam�nda  kullan�lmaktad�r (Prakash and Selle, 

2004: 18). Sosyal sermaye kavram�, yap�lar� ve davran��lar� aç�klarken, ili �kilere ve 

de�erlere yapt��� vurgu aç�s�ndan önemlidir. Sosyal sermaye kavram� , yaln�zca 

bireylerin di�erleriyle ba�lar olu�turmas� de�il, ayn� zamanda herhangi bir grubun 

içinde olmaktan dolay� o grubun de �erlerinin içselle �tirilmesi ve kaynaklara eri�imin 

sa�lanmas�n� ifade etmektedir(Field, 2006: 202). Sosyal sermaye bireyler aras�ndaki 

bo�lu�u doldurarak, sinerjik bir etki yaratmakta ve böyle ce bireylerin tek ba��na 

ba�ard�klar�ndan daha fazlas�n�n ba�ar�lmas�n� sa�lamaktad�r. 

Piyasa ekonomisinin ve demokrasinin etkin i�leyi�inde sosyal sermaye birikiminin 

olu�turdu�u �birlikte i � yapabilme� ve �payla �ma gücü� çok önemlidir. Bunlar�n zay�f 

kalmas� halinde piyasa ekonomisinde üretkenlik ve d emokrasi uygulamalar�nda 

eksiklikler ortaya ç�kabilmektedir. Birlikte ve org anize i� yapabilmek için güçlü bir 

sosyal sermayeye ihtiyaç duyulmaktad�r. Sosyal serm aye di�er sermaye türlerinde 

oldu�u gibi, üretken �ekilde kullan�lmas� ile bir anlam kazanacak ve miktar� 

artacakt�r(Cohen and Prusak, 2001:3). 

Sosyal sermayede di�er sermaye çe �itleri gibi kan�tlanabilir, incelenebilir, yat�r�m 

yap�labilir, yarar sa�lanacak hale getirilebilir ve etkin kullan�ld���nda 

büyüyebilmektedir (Cohen and Prusak,2001:27). Bu ba �lamda sosyal sermaye, gerçek 

ve potansiyel kaynaklar�n içinde sakl� olan, mevcut  ili�kiler a��ndan türetilenlerin 

toplam�n� içermektedir ( �amilo�lu,2002:154). Dolay�s�yla sosyal sermaye kavram�, 

sadece ili�kileri aç�klamaya yönelik bir kavram de �il, bu ili�kilerin etkin kullan�ld���nda 

tüm di �er sermaye çe �itleri gibi büyüme ve geli �me potansiyelini de aç�klayan bir 

kavramd�r. Son y�llar�n en önemli ekonomik ve sosya l kavramlar�ndan olan sosyal 

sermaye, ülkelerin ekonomik, siyasi ve sosyal alanl ardaki ba�ar�lar�yla do�rudan ilgili 

bir faktör olarak de �erlendirilmektedir (Woodhause, 2006: 84).  

Sosyal sermaye, insanlar aras�ndaki aktif ba�lant�lar birikiminden; insan �ebekelerini ve 

topluluklar�n� birbirine ba�layan ve i�birli�ini mümkün k�lan güven, kar ��l�kl� anlay�� ve 

ortak de�erlerle davran��lardan meydana gelmektedir (Cohen and Prusak,2001: 20).  
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Sosyal sermayenin tipik unsurlar� aras�nda, yüksek düzeyde güven, sa �lam ki�isel 

�ebekeler ve canl� topluluklar, ortak anlay��la ortak bir giri�ime e�it kat�l�m duygusu 

yani bireyleri grup haline getiren her �ey bulunmaktad�r. Bu türden ba �l�l�k; i�birli�ini, 

sadakati, bilgiye ve yetene�e h�zl� eri�imi ve düzenli örgütsel davran� �� 

desteklemektedir. 

Sosyal sermayeyi bir araya getiren temel unsurlar ayn� zamanda kavram�n kapsam�n� da 

olu�tururlar. Bireyler aras�nda duyulan güven, etkili v e güçlü ileti �im ve çevre a �� ile bir 

arac�l��� olu�turan ortak de�erler, aidiyet ve ayn�l�k duygusu bu kapsam içinde 

say�labilir. �leti�im a��; sosyal normlar ve güven unsurlar�n�n, sosyal ser maye ile ilgili 

çal� �malarda (OECD, 2001: 41) üzerinde en fazla durulan konular olduklar� dikkati 

çekmektedir. Sosyal sermayenin, toplumu olu �turan bireylerin ortakla�a hareket 

edebildikleri ve i� yapabildikleri kültürel düzeyi haz�rlayan bir biri kim oldu�u 

söylenebilir. 

Sosyal sermaye ögelerinin ço �u, sosyal sermayenin hem nedeni hem de sonucudur; ayn� 

anda onun hem temel ko�ullar�n�, hem varl���n�n göstergelerini, hem de sa �lad��� belli 

ba�l� yararlar� olu�turmaktad�r (Cohen and Prusak,2001:27). Güven unsur u buna örnek 

verilebilir; sosyal sermayenin geli�ebilmesi belirli bir güven temeline ba �l�d�r. Ayr�ca 

güvene dayal� ba �lant�lar, bireylerin birlikte çal� �mas� sonucunda güvenin artma e �ilimi 

göstermesine neden olmaktad�r. 

 

2.2. Sosyal Sermaye Tan�m� ve Kapsam� 

Gerek sosyal sermaye kavram�n�n teorik temelini olu�turan ilerideki bölümde 

bahsedilen sosyologlar, gerekse kavram�n geli�mesi ile birlikte günümüzde sosyal 

sermaye üzerine çal� �an bilim adamlar�, sosyal sermayeyi farkl� biçimler de tan�mlamaya 

çal� �m��lard�r. Bu farkl� tan�mlar, birbirine kar��t kavramlar olu�turmaktan ziyade, 

kavram�n farkl� yönlerine vurgu yap�lmas�ndan kayna klanmaktad�r.  

Sosyal sermaye günümüzde fiziki ve be �eri sermaye ile birlikte an�lmaya ba�lanm��, 

sermayenin sosyal boyutlar� toplumsal beklentiler ve toplumsal performans�n temel 

belirleyicileri haline gelmi�tir. Nitekim sermayenin sosyal boyutunun varl��� ve 

gereklili�i konusunda gerek kuramsal ve gerekse uygulamada de�erli çal� �malar 
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yap�lmaktad�r. Sosyal sermaye kavram�n�n aç�klanmas �na yönelik birçok tan�m�n 

varl���ndan bahsedilebilir. Her disiplin kendi ilgi alan� içinde konuya yakla �arak, tan�m 

geli�tirme gayreti içindedir. ˙�k� � noktas� olarak her ne kadar sosyoloji disiplini ile 

ba�lant�l� olsa da �sosyal sermaye� art�k birçok disip linin ilgi oda�� haline gelmi�tir. 

Özellikle ekonomi biliminin büyüme ve kalk�nma disi plinlerinde fiziki ve be�eri 

sermayenin tamamlay�c� unsuru olarak görülmekte, ha tta bir ad�m daha giderek fiziki ve 

insani sermaye unsurlar�n� harekete geçirmede ve mi ktarlar�n�n art�r�lmas�nda temel 

belirleyici oldu�u dü �ünülmektedir (Altay,2007:338). Sosyal sermaye, ekon omi, 

kalk�nma, e�itim, kriminoloji gibi alanlarda özellikle son on y �lda giderek artan bir 

s�kl�kta kullan�lmaya ba�lanm��t�r. 

Sosyal sermaye kavram�n�n tarihi sürecine bak�ld� ��nda bu kavram�n içermi � oldu�u 

anlama ba�l� olarak konunun önemine ilk vak�f olan ki �inin ünlü Frans�z dü �ünür 

Alexis de Tocqueville oldu�u söylenebilir. Tocqueville, Amerikan demokrasisi v e 

ekonomik gücünün temelini olu �turan co�kulu toplumsal ya�am� detaylar� ile tasvir 

etmektedir. Avrupa�da al���k oldu�u �ekliyle daha geleneksel ve hiyerar�ik ili�kileri bir 

arada tutan resmi statü ve yükümlülük ba �lar�n�n aksine de Tocqueville�e göre gönüllü 

kurulu�lardaki etkile�im, bireysel Amerikal�lar� birbirine ba�layan sosyal bir yap��t�r�c� 

özelli �indedir ( Field, 2006: 7). �Democracy in America�  adl� kitab�nda Tocqueville 

kendi ülkesi Fransa�n�n aksine Amerikan toplumunun sahip olmu� oldu�u zengin �birlik 

sanat��n�n fark�nda olarak, sosyal sermaye kavram�n � kullanmadan konunun öneminin 

alt�n� çizmi �tir. Tocqueville � halk�n, gerek havadan sudan �eyler için, gerekse de ciddi 

amaçlarla, gönüllü kurulu �lar olu�turarak bir araya gelebilme al��kanl���� üzerinde 

dikkatle durmu�tur. Ona göre, �Amerikan demokrasisi de s�n�rl� yönetim sistemi, 

Amerikal�lar�n sivil ve siyasal amaçlarla kolayca b ir araya gelebilmeleri sayesinde 

ayakta kalabilen� bir sistem olarak ortaya ç�km� �t�r. Ancak Tocqueville her �eye 

ra�men sosyal sermaye kavram�n� kullanmadan gelecekte ta��yaca�� anlam�na yak�n bir 

alg�lay�� içinde kalan öncü bir dü �ünür olmu �tur (Fukuyama, 2000a: 27).  

�Sermaye� olarak ifade edilen her türlü varl� ��n maddeselle�tirildi�ine ili�kin 

alg�lamalar�n dayana�� da sermaye kavram�n�n tarihinden ve içeri �inden gelir. Ancak bu 

gün, sermaye, maddi olan veya olmayan, her bir serm aye biçiminin fayda ak� �� sa�lad��� 

varl�klar s�n�f�n� (Grootaert and Bastelaer, 2002:7 ) ifade eder. Yani, üretime sokulan, 

de�erli, süreçlendikten sonra katma de �er yaratan, de�erinin objektif� ölçütlerle ortaya 
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koyulabildi�i maddi varl�klar olarak ele al�nmas�n�n yan�nda, e lde edilmesi güç, 

kullan�lan süreçlere fark yaratan, pazarda rekabet üstünlü �ü sa �layan ancak objektif 

ölçütlerle de de �er biçilmesinin zor oldu �u, maddi olmayan (yani soyut olan) varl�klar 

da akla gelmektedir. Sosyal sermaye de, bahsetti�imiz ikinci tür sermaye s�n�f� 

içerisinde yer almaktad�r. 

Sosyal sermaye kavram�n�n çok boyutlu olmas�ndan do lay�, üzerinde hemfikir olunan 

net ve tek bir tan�m bulabilmek oldukça zordur. Anc ak üzerinde en fazla fikir birli �i 

olan tarif; güven, normlar ve ileti �im kavramlar�yla yap�lan�d�r (Redondo, 2005: 2). 

Moran (2005:1129), sosyal sermayenin de�erli bir varl�k oldu�u ve de�erinin aktörlerin 

sosyal ili�kileri sayesinde kaynaklara eri�ebilmesinden ileri geldi�ine ili�kin görü � 

birli�inin oldu�unu ifade etmektedir. 

Günümüzde sosyal sermaye ile ilgili ara �t�rmalar� en çok ba �vuru kayna�� olarak 

kullan�lan Robert Putnam, sosyal sermayeyi;�bireyler aras�ndaki ili �kiler, sosyal a�lar 

ve bunlardan meydana gelen kar��l�kl�l�k ve güvenilirlik normlar��  �eklinde 

tan�mlayarak, sosyal sermayenin belirleyicilerinden olan bireyler aras�ndaki ili�kileri 

Hanifan gibi ön plana ç�karmaktad�r (Durlauf, Fafch amps,2004: 4). Sosyal sermaye 

kavram�na yine çok önemli katk� sa �layan Putnam (1993) sosyal sermaye kategorisini 

Coleman�dan (1990) ald���n� ve kulland���n� ifade etmektedir. Putnam (1993: 167) 

sosyal sermaye kavram� ile sosyal organizasyonlar�n yap�s�nda bulunan güven, normlar, 

a�lar gibi toplumun verimlili�ini art�racak özellikleri kastetti �ini belirtmi�tir. Bu 

özellikler bireylerin daha etkin bir �ekilde beraber hareket ederek ortak amaçlara 

ula�malar�n� sa�lamaktad�r (Putnam, 1995: 664). Her iki tan�mda da sosyal sermayenin 

faydal� oldu�una vurgu yap�lmakta ve sosyal sermaye bir pozitif grup d��sall��� gibi 

dü �ünülmektedir. 

Coleman�a göre (1988:95) sosyal sermaye sorumlulukl ar ve beklentiler, bilgi kanallar� 

ve sosyal normlardan olu�ur. Sosyal sermaye insanlar�n gruplar içinde birlik te çal� �ma 

becerisidir (1988:S95). 

Coleman��n (1990: 304) bir di�er tan�m�na göre, �sosyal sermaye yoklu �unda 

ba�ar�lamayan ya da sadece yüksek maliyetlerde ba �ar�labilen belirli amaçlar� 

gerçekle �tirmeyi kolayla�t�ran sosyal organizasyondur.� 
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Temple (2000:23) ise sosyal sermayeyi güvene dayal�  olarak birliklere kat�lma, normlar 

ve a�lar arac�l���yla kolektif hareket içinde bulunma �eklinde tan�mlamaktad�r. 

Dünya Bankas� için önemli çal� �malar gerçekle �tiren Woolcock ve Narayan (2000:226) 

sosyal sermaye kavram�n� aç�klarken daha çok Hanifa n��n fikirlerinden etkilenmi�lerdir. 

Onlara göre sosyal sermaye, �insanlar�n günlük ya �amlar�n� biçimlendiren  ve 

insanlar�n sosyal varl�k olmalar�n� sa�layan gerçek bir servettir � ve � insanlar�n ortak 

hareket etmesini mümkün k�lan normlar ve a �lar� dan olu�maktad�r. Bu tan�m�n içinde 

insanlar�n ortak amaçlar için bir araya gelmeleri v e bu amaçlar� gerçekle �tirmek için 

kulland�klar� �norm� ve �a �lar�n� varl� �� göze çarpmaktad�r. Callois ve Angeon�a 

(2004:2) göre Woolcock ve Narayan��n sosyal sermaye  tan�m�, sosyal sermayenin 

toplumun sosyal ve kültürel çimentosu oldu �unu vurgulamaktad�r. Bu aç�klamaya göre 

sosyal sermaye, bireyler aras�ndaki i�birli�ini yükselten gayri resmi normlar�n toplam� 

olarak ifade edilebilir. Bu normlar bireylerde sosyal ili�kilerin düzenlenmesine neden 

olan en alt seviyedeki olgu olarak görülmektedir. 

Dünya Bankas�n�n sosyal sermaye tan�m�nda da ortak i�birli�i için normlar�n ve a �lar�n 

ön planda oldu �u görülmektedir. Dünya Bankas� sosyal sermayeyi ; �ortak i �birli�ini 

mümkün k�lan normlar ve a �lard�r� �eklinde tarif etmektedir (Dünya Bankas�:2012:1). 

Bu normlar ve a�lar; toplumun sosyal etkile�imlerinin nitelik ve niceli�ini 

biçimlendiren kurumlar, ili �kiler ve gelenekler olarak tan�mlanmaktad�r. Dünya bankas� 

(2012) sosyal sermaye ba�lam�nda ele al�nan sosyal ba�l�l���n toplumlar�n 

sürdürülebilir geli �meleri ve ekonomik refah için önemli bir unsur oldu �unu ifade 

etmekte ve sosyal sermayenin kurumsal olarak biriktirilemeyece�ini fakat toplumu bir 

arada tutmada önemli bir rol oynad� ��n� belirtmektedir.  

Ekonomik ��birli�i ve Kalk�nma Örgütü (OECD) ise sosyal sermayeyi; � Birlikte 

çal� �ma ve ya�amay� mümkün k�lan bireyler aras� ili �ki a�lar� ve kar��l�kl� anlay�� 

duygular� gibi yap�sal ve psikolojik unsurlard�r� �eklinde tarif etmektedir 

(OECD,2012:1). OECD�nin tan�m�nda da di �er tan�mlarda oldu�u gibi, birlikte 

çal� �mak ve ya�amak için bireyler aras� ili �ki a�lar� ile kar��l�kl� ho�görü kavramlar� ön 

planda tutulmaktad�r.  

Sosyal sermayenin ekonomik boyutunun tan�mlanmas�nda ve kavram� sosyolojik 

s�n�rlar�ndan ç�karma konusunda etkili olan ara �t�rmac� Francis Fukuyamad�r. Sosyal 
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sermayeyi �insanlar�n ortak amaçlar� için gruplar ya da organ izasyonlar halinde bir 

arada çal� �abilme yetene�idir�  �eklinde tan�mlam��t�r. (Fukuyama,1995:23). Sosyal 

sermaye bir toplumda veya onun üyelerinde güven duy gusunun hakim olmas�ndan 

kaynaklanan bir özelliktir (Fukuyama, 1995:37). 

Fukuyama 1995 y�l�nda yay�mlad��� çal� �mas�nda, Putnam ve Coleman��n aksine sosyal 

sermayeyi ekonomik çerçeve içinde görerek, konuyu e konomik performanslar� farkl� 

olan kültürler ve ülkeler baz�nda incelemi �tir. Fukuyama�ya göre bireyselcilik Amerikan 

toplumunu tehdit ederken �talya ve ˙in gibi ülkelerde ise toplumsal yap� güçl ü aile 

ili�kilerine dayanmaktad�r. Di�er yandan bu ülkelerde söz konusu ba �lar güçlü hükümet 

kontrolleri nedeniyle tehdit alt�ndad�r. Japonya ve Almanya�n�n ise üretim sürecinde 

çe �itli ve kapsaml� organizasyonlar ile daha etkin çal ��an ve verimlili�e yol açan sosyal 

sermayeye sahip olduklar�n� ileri sürmektedir. 

Fukuyama (1997) ise di�er bilim adamlar�n�n tüm tan�mlara kat�lmakla birli kte; tüm 

ortak normlar ve de�erlerin kendi ba��na sosyal sermaye olamayaca��n�, çünkü bunlar�n 

baz�lar�n�n yanl�� ve olumsuz olabilece�ini dile getirmi�tir. 

Sosyal sermaye kavram�n�n önemli teorisyenlerinden Francis Fukuyama sosyal sermaye 

kavram�nda en çok güven duygusu üzerinde durmakta v e neredeyse sosyal sermaye ile 

güven kavram�n� e � anlaml� kullanmaktad�r. Fukuyama�ya (2000:42) göre  �sosyal 

sermaye, bir toplumda veya onun baz� bölümlerinde g üven duygusunun  hakim 

olmas�ndan ileri gelen bir yetidir. Sosyal sermayenin edinilmesi, bir toplulu�un ahlaki 

normlar�n�n al��kanl�k haline gelmesini ve sadakat, dürüstlük  gibi erdemlerin 

kazan�lmas�n� ve bireylerin birbirine ba��ml�l���n� gerektirir. Sosyal sermaye, bireylerin 

sadece kendi ba�lar�na hareket etmeleri ile kazan�lmaz. Bireysel de�erlerden çok, 

sosyal de�erlerin hakim olmas�na dayan�r�.  

Fukuyama�ya (1997) göre; normlar�n sosyal sermaye o labilmesi için bireylerin önemli 

derecede do�ruyu söylemesi, alm� � olduklar� sorumluluklar� tam olarak yerine 

getirmeleri ve kar��l�kl�l�k (reciprocity) gibi daha belirgin özellikl erinin olmas� 

gerekmektedir. 

Fukayama�ya göre sosyal sermaye iki veya daha fazla  birey aras�ndaki i�birli�ini 

destekleyen zorunlu ve gayri resmi bir normlar bütü nüdür (Tüylüo �lu, 2006: 16). 
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Fukuyama (2000) birbirlerine güvenmeyen insanlar�n kendilerini yaln�zca, müzakereye 

anla�maya ve dava etmeye iten bir formel kurallar ve düz enlemeler sistemi alt�nda 

bulacaklar�n� hatta baz� durumlarda sistemin onlar�  bask�c� yöntemler kullanarak kendi 

kurallar�na uygun davranmaya zorlayacaklar�ndan söz  etmektedir. Toplumdaki güvenin 

yerini alan bu yasal düzenleme iktisatç�lar�n i �lem maliyeti diye adland�rd�klar� unsuru 

ifade etmektedir. Toplumdaki yayg�n güvensizlik büt ün ekonomik aktivitelere bir tür 

vergi olarak eklenmektedir. 

Putnam�a göre (1993:167) sosyal sermaye koordinasyo nlu eylemleri kolayla�t�rarak 

toplumun etkinli�ini geli�tiren güven, normlar ve a �lar gibi sosyal organizasyon 

özelliklerine i �aret etmektedir. Sosyal sermaye payla��lan amaçlar� gerçekle �tirmek için 

kat�l�mc�lar�n birlikte daha etkin biçimde eylemde bulunmas�n� mümkün k�lan sosyal 

özelliklerdir -a �lar, normlar ve güven-. K�saca, sosyal sermaye, sos yal ba�lant�lara ve 

bunlara e�lik eden normlara ve güvene i �aret etmektedir (Putnam,1995:665).Sosyal 

sermayenin özelliklerinden sosyal ba �lar, normlar ve güvenin, insanlar�n ortak hedef 

belirlemesinde ve ortak faaliyetlere kat�l�mda etkili olmaktad�r. Bu ba�lamda sosyal 

sermayenin güven (trust), kar ��l�l�k (reciprocity), �ebekeler (networks), ileti�im a�lar�, 

birlikler (associations), birlik ve grup üyeli �i, sosyal normlar ve ortak (collective) 

faaliyetler �eklinde tan�mland��� görülmektedir (Tüylüo �lu, 2006: 16; Karagül ve 

Masca, 2005: 38 ). 

Portes (1998:7), sosyal sermayenin di�er sermeye türleri ile olan farkl�l� ��na de�inirken, 

yukar�da bahsedilen bilim adamlar�n�n vurgulad��� gibi sosyal ili�kilerin önemine 

de�inmektedir. Portes�e göre, ekonomik sermaye insanla r�n banka hesaplar�ndad�r, 

be�eri sermaye kafalar�ndad�r, sosyal sermaye ise ili�kilerinde yatmaktad�r. 

Robinson et al. (2002:1) ise sosyal sermayenin gerç ekten bir sermaye olup olmad��� 

tart��malar�nda, sosyal sermayenin de fiziksel sermaye gibi ikame edilebilirlik, 

dayan�kl�l�k, dönü �üm kapasitesi gibi özelliklerine sahip oldu �undan dolay� bir sermaye 

say�labilece�ini savunmu�tur.  

Sosyal sermaye kavram�, 1981�den önce anahtar kelim e olarak toplam 20 kere 

kullan�lm�� iken, 1991-1995 y�llar� aras�nda 109 kez, 1996 ile 1999 y�llar� aras�nda 1003 

kez kullan�lm��t�r. 2000 y�l�ndan sonra kullan�lan say�y� tahmin e tmenin oldukça zor 

oldu�u de�erlendirilmektedir (Harper,2001:6). 
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Kavram ekonomik ve sosyal olaylar� aç�klamada yeni ve farkl� kavramlar 

geli�tirilmesinin de önünü açmaktad�r. Tablo 2.1�de gele neksel ekonomik sermayeden 

pozitif psikolojik sermayeye uzanan �sermaye� tan�m lar� özetlenmektedir. 

 

Tablo 2.1. Sermaye Kavram�n�n Geni�lemesi 

Geleneksel 

Ekonomik 

Sermaye 

Be�eri Sermaye Sosyal 

Sermaye 

Pozitif 

Psikolojik 

Sermaye 

Sahip Oldu�unuz  Bildikleriniz Kimi tan�d���n�z Kim oldu�unuz 

- finans 

-fiziksel  

varl�klar 

(fabrika, 

makine) 

- tecrübe 

- e�itim 

- beceri 

- bilgi 

- fikir 

- ili�kiler 

-a�lar 

(network) 

- arkada�l�klar 

-güven 

-umut 

-iyimserlik 

-zorluklarla 

ba� etme gücü 

 

Kaynak: Fred Luthans - Kyle W. Luthans and Brett C. Luthans, �Positive Psychological Capital: Beyond 
Human and Social Capital�, Business Horizons, 47/1 January�February 2004 (45-50), s.46 

 

Tablo 2.1�de yer alan geleneksel ekonomik sermaye tan�m�nda yer alan kaynaklar�n 

nas�l kullan�ld��� ekonomik ve sosyal alandaki sonuçlar� aç�s�ndan e n çok tart� ��lan 

yönüdür. Sahip olunan fiziksel sermaye varl�klar�n� n kullan�m� ile deneyim bilgi beceri 

gibi be�eri sermaye varl�klar�n�n ya da sosyal ba�lant�lar�n kullan�m tercihlerinin 

sonuçlar� ile ekonomik ve özellikle sosyal alandaki  sonuçlar� çok farkl� olmaktad�r. 

Ki�iler aras�nda güvene dayal� olarak kurulan sosyal a �lar�n üyelerine avantaj sa �larken 

üye olmayan ki �ilerin güven, umut, iyimserlik gibi özelliklerle if ade edilen pozitif 

psikolojik sermaye üzerinde olumlu etkileri bulunma kta iken tersi durumda ortaya ç�kan 

olumsuzluklar geriye çevrilmesi zor olan toplumsal maliyetlere neden olabilmektedir. 

Sosyal sermaye ile be�eri sermayeyi birbirini tan�mlayan iki ayr� ekonomik de�er olarak 

ele almak mümkünüdür (Glaeser, Laibson, Sacerdote, 2000:27). Üretime do �rudan 

katk�s� dolay�s�yla be�eri sermaye temel faktör olarak ele al�nabilir. Bu üretim 

faktörünün verimlili �ini di�er bir ifade ile üretime olan katk�s�n� art�ran öne mli bir 

faktör ise sosyal sermayedir (Karagül, 2002:90). 

Sosyal sermaye konusunda son 10-15 y�lda yap�lan yo�un çal� �malardan sonra tek bir 

tan�m üzerinde uzla �ma olmam��t�r. Farkl� tan�mlar� içerecek �ekilde geni� bir tan�m 
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yapacak olursak sosyal sermaye; ki�iler aras� ili�kileri düzenleyen yöneten ve ekonomik 

ve sosyal geli�meye katk� yapan kurumlar, ili�kiler, davran��lar ve de�erlerdir 

(Grootaert and Bastelaer, 2002). Bu ve benzer tan�mlamalardan hareketle sosyal 

sermaye ile ilgili üç önemli nokta belirginle �mektedir (Durlauf and Fatchamps, 2004:5). 

 (i)  sosyal sermaye herhangi bir grup üyeleri için  pozitif d��sall�k olu�turur;  

(ii) bu d��sall�klara kar��l�kl� güven, normlar, de �erler ve bunlar�n beklentiler ve 

davran��lar üzerindeki etkisi ile ula ��labilir;  

(iii) kar��l�kl� güven, normlar ve de �erler resmi olmayan sosyal a�lar ve derneklere 

ba�l� olan organizasyonlar yolu ile ortaya ç�kar. 

Sosyal sermaye tan�mlar� ile ilgili bu üç özellik K OSGEB (2005; 6) taraf�ndan ise �öyle 

ifade edilmektedir: 

• Tüm görü �ler; ekonomik, sosyal ve politik alanlar� birle�tirir, sosyal ili�kilerin 

ekonomik sonuçlar� etkiledi �ini, ekonominin de bunlar� etkiledi�i görü �ünü savunur. 

• Kalk�nma sonuçlar� için gerekli potansiyeli bulundu rdu�u görü �ünü savunurlarken 

di�er taraftan da negatif etkilerinin tehlikeleri üzer inde durmaktad�rlar. ˙�kt�lar, 

ili�kilerin do�as� (yatay ya da hiyerar�ik olmas�na) ile yasal ve politik �artlara ba�l�d�r. 

• Ekonomi kurumlar� aras�ndaki ili�kilerle, yasal ve yasal olmayan örgütlerin 

ekonomik kalk�nman�n etkilerini art�rmada nas�l etk ili olabilece�ini ara�t�r�rlar. 

Gargiulo ve Benassi (2000, s.184) sosyal sermaye kavram�na,�kurumsalla �ma düzeyi az 

ya da çok olan kar ��l�kl� tan�nmaya ve a�inal��a dayal� a� ili�kilerinden elde edilen 

somut ya da somut olmayan kaynaklar bütünü� tan�m�n � getirmi�tir. 

Görüldü �ü gibi sosyal sermaye, birçok farkl� aç�dan tan�mla nabilmektedir. Tan�mlara 

göre, sosyal sermaye makro yani toplum boyutunda, t opluluk ve grup boyutunda ve son 

olarak birey boyutunda de�erlendirilmektedir. Adler ve Kwon (2002) ise, sosyal 

sermayeye ili�kin tan�mlar� üç kategoride ele almaktad�r. Bu kate goriler d��sal, içsel ve 

her ikisini dikkate alan tan�mlar� kapsamaktad�r. D��sal kategorisinde yer alan tan�mlar, 

aktörlerin di �er aktörlerle olu �turdu�u ili�kiler üzerinde odaklanmaktad�r. �çsel 

kategorisindeki tan�mlar, bir toplulukta yer alan aktörler aras�ndaki ili �kilerin yap�s�n� 

aç�klamaya çal� �maktad�r. Hem aktörler aras� ili �kileri, hem de bu ili�kilerin yap�s�n� 

birlikte ele alan tan�mlar, her ikisi kategorisine girmektedir (Tablo 2.2). 
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Tablo 2.2: Sosyal Sermaye Tan�mlar� 

 Ara�t�rmac�lar Tan�m 

D��sal Baker  �Aktörlerin spesifik sosyal yap�lardan el de ettikleri ve sonra kendi ilgilerini 

takip etmekte kulland�klar� bir kaynak; aktörler ar as�ndaki ili�ki, de�i�imleri 

yaratmaktad�r� 

Belliveau,  

O�Reilly & Wade 

�Bireyin ki �isel a�� ve seçkin kurumsal ba �lant�lar�� 

Boxman,  

De Graaf & Flap 

�Destek sa �layabilece�ini bekledi�iniz ki�ilerin say�s� ve bu ki�ilerin kendi 

kullan�m�nda olan kaynaklar� 

Burt �Finansal veya be �eri sermaye kullanma imkan� sa�lanan arkada�lar, is 

arkada�lar� ve daha genel kontaklar� 

Knoke �sosyal aktörlerin örgüt içinde ve örgütler a ras�nda di�er sosyal aktörlerin 

kaynaklar�na eri�im kazanmak için a � ba�lant�lar� yaratmalar� ve bunlar� 

harekete geçirme süreci� 

Portes �aktörlerin sosyal a �lara veya di�er sosyal yap�lara üyelikleri sayesinde 

ç�karlar�n� koruma yetene �i� 

�çsel  Brehm & Rahn �kolektif eylem sorunlar�n�n çözüm ünü kolayla �t�ran vatanda�lar aras�ndaki 

kooperatif ili�kiler a��� 

Coleman �Sosyal sermaye fonksiyonu ile aç�klanmaktad �r. Sadece tek bir varl�k 

olmay�p, fakat ortak iki özelli �i olan bir dizi varl�kt�r: sosyal yap�n�n baz� 

görünü �lerinden olu�makta ve yap� içindeki bireylerin belli eylemlerini  

kolayla�t�rmaktad�r" 

Fukuyama "�nsanlar�n gruplarda ve örgütlerde ortak amaçlar içi n birlikte çal� �malar�d�r� 

Inglehart "Gönüllü derneklerin kapsaml� a �lar�nda meydana ç�kan güven ve ho �görü 

kültürüdür� 

Putnam "Kar��l�kl� fayda için koordinasyonu ve i �birli�ini kolayla�t�ran a�lar, normlar 

ve sosyal güven gibi sosyal organizasyon özellikler i" 

Her 

ikiside 

Loury "Piyasada de�erli beceri ve özelliklerin kazan�lmas�na katk�da b ulunan veya 

yard�mc� olan ki�iler aras�nda do�al biçimde olu �an sosyal ili�kiler" 

Nahapiet&Ghosal "bir bireyin veya sosyal birimin sahip oldu�u ili�kiler a��ndan sa�lanan ya da 

bunun arac�l���yla elde edilen ve içine gömülmü � gerçek ve potansiyel 

kaynaklar�n toplam�d�r. Sosyal sermaye böylece hem a�� hem de a� arac�l���yla 

Harekete geçirilebilen varl�klar� kapsamaktad�r" 

Pennar "Bireysel davran��� ve o suretle ekonomik büyümeyi etkileyen sosyal i li�kiler 

a��" 

Schiff � �nsanlar aras�ndaki ili�kileri etkileyen ve fayda fonksiyonu ve/veya üretim in 

girdileri olan sosyal yap�n�n unsurlar�� 

 
Kaynak: Adler Paul S., Kwon Seok-Woo, (2002), �Social capit al: Prospects for A New Concept�, 

Academy of Management Review. Vol:27(1), s.17-40. 
 

Kapsam�ndaki bu geni�lik ve nas�l tan�mlanaca��na ili�kin belirsizlikler � Oyen (2000) 

bu yüzden onu, "bir sosyal bilimci olarak gemiden d enize atabilmi� olmay�" tercih etse 

de � sosyal sermayenin asl�nda yegane özelli �idir. Kavram bazen, kökene dayal� cemaat 

ba�lar�n� içeren enformel ili �ki a�lar�na, bazen bu a�lar�n d���nda çe �itli gönüllü 

kurulu�lara üyelik gibi örgütlü toplumsal kat�l�m� temsil eden ili�kilere, bazen de formel 
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kurum ve kurallar�n i� leyi�  ve etkinli� ine i� aret etmek için kullan�lmaktad�r. Zamanla 

tan�m farkl�l�klar�n�n alternatif bak��  aç�lar�n� de� il, ayn� sürecin birbirini tamamlayan 

farkl� düzeylerdeki boyutlar�n� (mikro, meso ve makro) temsil etti� i öne sürülerek, 

belirsizlik sürse de bir sorun olmaktan ç�kart�lacakt�r (Özu� urlu,2006:3).  

 

Sosyal sermayeyi, insanlar�n bir arada ya� amalar�na ve i� birli � ine yönelik çal�� malar�na 

etki eden, ekonomik kalk�nma ve toplumsal refah�n geli� iminde rol oynayan güven, 

sosyal a� lar, kar� �l�kl�l�k, de� erler ve normlar�n bile� iminden olu� an potansiyel bir 

kaynak olarak tan�mlamak da mümkündür (Ekinci ve Karaku� , 2011:531). 

 

Sosyal sermayenin kaynaklar�n�; aile, sivil toplum örgütleri, firmalar, kamu sektörü, 

etnik ve di� er sosyal gruplar olu� turmaktad�r. Söz konusu gruplar aileden ba� lay�p 

millete kadar uzanmaktad�r. Sosyal sermayenin unsurlar� � ekil 2.1’de gösterilmi� tir 

(Karagül ve Masca, 2005: 42). 

 
 

 
 

� ekil 2.1: Sosyal Sermayenin Unsurlar� 
Kaynak:  Karagül Mehmet ve Mahmut Masca. (2005), “Sosyal Sermaye Üzerine Bir �nceleme”, 

Ekonomik ve Sosyal Ara� t�rmalar Dergisi, Bahar 2005, 1: 36- 50. 
 

Sosyal sermaye ile ilgili iki temel yakla� �m vard�r. Bunlar � ekil 2.2’de görüldü� ü gibi, 

a�  yakla� �m� ve davran�� sal yakla� �md�r. A�  yakla� �m�nda, sosyal ba� lar ve gönüllü 

kurulu� lara üyelik ve faaliyetlerine kat�lma ile � ekillenen sosyal sermayenin yap�sal 


















































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































